que debe dar Chile para
crecer en electromovilidad
y anticipa nuevos negocios

MARCO GUTIERREZ V.

El grupo japonés Marubeni
tiene una importante presencia
en Chile en diversos sectores eco-
ndémicos, como el minero, sanita-
rio, energia (gas) y automotor.

A pilotar los negocios automo-
trices en Chile lleg6 a mediados
de este afio Takuya Kajiura,
quien asumi6 la presidencia de la
compaiifa en los &mbitos de ven-
tas de autos nuevos y usados, lea-
sing operativo y financiamiento.

Takuya Kajiura o “Kaji”, como
dice que lo pueden llamar, ingre-
s6en1997 aMarubeni y ha estado
a cargo de las operaciones de la
firma en Estados Unidos, Guate-
mala y Ghana. El ejecutivo con-
versé con “El Mercurio” sobre los
planes de la compatifa en nuestro
pais, cuya actividad espera que
aumente en 50% en los préximos
cinco afios. También abordd los
desafios que enfrenta Chile para
expandir su mercado de los vehi-
culos eléctricos, el que hoy repre-
senta menos del 1% de las ventas
totales de automdviles.

Nuevas marcas

Actualmente, Marubeni ope-
ra como concesionario de Ci-
troén y Volkswagen, y desde
agosto pasado comenzaron a co-

El presidente de la compafifa en el pafs,
Takuya Kajiura, afirmé que es necesario
que el Gobierno dé incentivos a la
compra de autos eléctricos y que se
expanda la infraestructura de carga.

mercializar las marcas chinas
Maxus, Jetour, Kaiyi y Karry,
tras lograr un acuerdo con el dis-
tribuidor local de estas firmas,
Andes Motor.

Con esto, afirmé el ejecutivo,
buscaron ampliar la oferta de
modelos a sus clientes, ya que se
trata de marcas que se comple-
mentan en su oferta.

Este afio, las ventas de vehicu-
los nuevos en el pais han caido
cerca de 28% a octubre, pero el
ejecutivo destacé que el merca-
do de los autos usados exhibe un
comportamiento mds estable
que el de los cero kilémetros. En
ese sentido, recordé el “boom”
de ventas que registraron los au-
tomdviles de segunda mano du-
rante los primeros afios de la
pandemia, tras los problemas lo-
gisticos globales que afectaron
los stocks de vehiculos nuevos.

En 2022, Marubeni colocé
1.233 automdviles nuevos,
mientras que la proyeccién para
este ano es de 820 unidades cero

kilémetros. En tanto, en usados,
el ejercicio pasado vendié 899
unidades y en 2023 espera ce-
rrar con 1.270 unidades.

Incentivos estatales

Consultado por los desafios
que enfrenta Chile para expan-
dir el mercado de autos eléctri-
cos, Takuya Kajiura sostuvo
que, “con toda la franqueza, sin
ayuda financiera del Gobierno
serd un poco dificil, porque el
precio de los vehiculos eléctricos
esmds alto en general, casi el do-
ble que uno a combustible”.

En esa misma linea, el presi-
dente de Marubeni afirmé que
“otro desafio es la infraestructu-
ra de carga”, considerando que
las baterias tienen cada vez mds
capacidad. “Un cargador peque-
fio no es suficiente, entonces hay
que tener més disponibilidad de
cargadores grandes y rdpidos.
Esto en cualquier local publico,
por ejemplo, en las gasolineras”.

Elejecutivo recalcé que las ayu-
das del Estado para que las perso-
nas adquieran autos eléctricos,
junto con la expansién de la infra-
estructura de carga, son los dos
elementos clave para que crezca
la electromovilidad en el pais.

Sefialé que Marubeni acom-
pafiard la venta de modelos eléc-
tricos de las marcas que comer-
cializa, a la vez que apoyard las
“estrategias verdes” de las em-
presas que tiene como clientes
en leasing.

Kajiura admitié que los proble-
mas de seguridad para los con-
ductores han empeorado, pero
conffa en la labor de Carabineros
al respecto. Asimismo, destacé la
relevancia del uso de tecnologia
—como los GPS— para combatir
los robos de vehiculos.

Mas flota de leasing
El negocio de leasing operativo

es uno de los pilares del negocio
automotor de Marubeni en Chile.

sin ayuda financiera del
Gobierno serd un poco dificil,
porque el precio de los
vehiculos eléctricos es mds alto
en general, casi el doble que
uno a combustible”.

TAKUYA KAJIURA
PRESIDENTE DE MARUBENI GROUP

Actualmente, cuentan con una
flota de 600 unidades colocadas
en diversos sectores de la econo-
mfa, como minerifa y reparto.

Kajiura afirmé que esperan
crecer a 3.000 unidades en cinco
afios, lo que esperan concretar
de forma orgdnica o inorgdnica,
afirmé. En este sentido, no des-
cart6 la materializacién de algu-
na alianza con otro actor de este
mercado.

Alza de la morosidad

El ejecutivo comentd que en
materia de financiamiento ope-
ran con Marubeni Credit, parti-
cipando en el otorgamiento de
créditos para la adquisicién de
vehiculos de diversas marcas en
el segmento de autos nuevos, a
lo que se suman los usados.

Senalé que hoy cuentan con
cerca de 35 mil clientes y que,
mds que aumentar ese volumen,
el plan central es mejorar la “ca-
lidad de nuestra cartera”. Afia-

dié que “eso nos brindard mds
estabilidad y menos dificultades
de cobranza en el futuro”.

Kajiura admitié que la tasa de
morosidad en el caso de la em-
presa ha aumentado. Conside-
rando los casos de deudas a mds
de 90 djias, los retrasos bordean
€l110%. De todos modos, asegurd
que ese porcentaje es similar al
promedio que se advierte en la
industria general de financia-
miento automotor.

El presidente de Marubeni
manifestd su confianza enlaeco-
nomia chilena y aseguré que
“estd en camino de recupera-
cién”, aunque afirmé que demo-
rard algunos afios en regresar a
losniveles de actividad previos a
la pandemia.

“Chile se va a recuperar mds
rdpido que otros paises por dos
factores. Uno, la abundancia de
recursos naturales y el otro, la
estabilidad del pais y el mejor ni-
vel de educacién que tiene”, co-
mentd.
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