
La administradora de
fondos chilena Toesca
Asset Management es-
tá dando nuevos pasos

en su actividad de crédito priva-
do de la mano de importantes
actores globales.

Esto, debido a que el Banco
Latinoamericano de Comercio
Exterior (Bladex), TC Latin
America Partners (TC Latam)
y Toesca lanzaron Greenbrid-
ge Capital, una plataforma re-
gional de crédito privado, cu-
yo primer vehículo de inver-
sión en facturas será financia-
do por Bladex.

La iniciativa conjunta iniciará
su operación en Chile antes de
finalizar 2023, con planes de ex-
pansión a otros países de la re-
gión como Colombia, Perú y
México. El primer vehículo, con
capacidad para invertir hasta
US$ 200 millones, estará dedi-
cado exclusivamente al merca-
do chileno de facturas. 

“Operativamente hablando
es lo mismo que venimos reali-
zando desde hace años en nues-
tro fondo de facturas, funcio-
nando como factoring de segun-
do piso, donde le compramos
facturas garantizadas a los facto-
ring del país que más nos gus-
tan. La diferencia con un facto-
ring tradicional es que, en este
caso, nosotros somos el ‘facto-
ring del factoring’, es decir, que
el factoring descuenta las factu-
ras de su balance con nosotros”,
señaló el socio y CEO de Toesca,
Carlos Saieh.

“Chile es el primer paso en un
plan de negocios regional con
Bladex. Nuestra larga experien-
cia invirtiendo en facturas nos
permite identificar oportunida-
des atractivas en un mercado
aún muy fragmentado”, co-
mentó Manuel Ossa, socio de
Toesca. 

La estrategia de Greenbrid-
ge Capital —liderado por To-
esca y TC Latam— estará enfo-
cada en mantener un portafo-
lio revolvente de facturas de
corto plazo de compañías de
alta calidad crediticia, indica-
ron los gestores.

“Estamos muy entusiasma-
dos con el plan de negocios y
con el potencial que represen-
ta la participación de un juga-
dor regional tan relevante co-
mo Bladex, en su estructura-
ción y financiamiento”, co-
mentó Gregorio Schneider,
socio de TC Latam.

A través de esta iniciativa,

Bladex incursionará en una lí-
nea de negocios que le permite
seguir diversificando su cartera
de productos en la región. Sa-
muel Canineu, chief comercial of-
ficer de Bladex, indicó que “es-
tructuras de esta naturaleza son
una parte esencial de nuestro
plan estratégico y nos permiten
acceder a retornos más atracti-

vos sin cambiar nuestro perfil
de riesgo a través de arbitraje y
estructuración”.

Negocio y resguardos

Carlos Saieh explicó cómo
funciona esta actividad. “Noso-
tros le compramos facturas, es-
cogidas por nuestro equipo de

especialistas, a los factoring que
han sido aprobados por nuestro
comité, donde los analizamos
desde todo punto de vista. Si la
factura no se paga a tiempo, po-
demos ir a cobrarle al factoring
que la vendió y, por lo tanto, te-
nemos dos fuentes de pago: el
pagador de la factura y luego el
factoring”. 

Y agregó: “Para nosotros es
muy relevante la selección de
las contrapartes que operamos
(…). Por otro lado, buscamos
construir portafolios altamente
diversificados”.

Saieh señaló que “la ganancia
es financiera por la vía de com-
prar las facturas con descuento,
teniendo entonces una tasa de
interés implícita. Tanto Toesca
como Bladex nos beneficiamos
de ese interés financiero”.

Los socios de la chilena

Bladex es un banco multina-
cional originalmente establecido
por los bancos centrales de los
países de América Latina y El Ca-
ribe, el cual inició sus operacio-
nes en 1979 con el propósito de
promover el comercio exterior y
la integración económica en la re-
gión. El banco tiene sede en Pa-
namá y oficinas en Argentina,
Brasil, Colombia, México y Esta-
dos Unidos, además de contar
con licencia de representación en
Perú. Bladex está listado en la
Bolsa de Valores de Nueva York.

TC Latin America Partners es
un administrador institucional
de fondos de inversión enfocados
en América Latina. La firma fue
fundada en 2012, está registrada
como asesor de inversiones ante
la Comisión de Valores de Esta-
dos Unidos (SEC, por sus siglas
en inglés) y tiene oficinas en
Nueva York, Bogotá, Lima, Ciu-
dad de México y Santo Domingo.

En Greenbridge, los equipos
de Toesca y TC Latam comple-
mentan capacidades técnicas
para las distintas subclases de
activos.

Toesca ha levantado más de
US$ 2.000 millones para sus
distintas clases de activos: infra-
estructura, real estate, crédito
privado, equities y farmland.

Toesca se expande en mercado de
inversión en facturas con socios
globales y plan de US$ 200 millones 

MARCO GUTIÉRREZ V. 

INICIATIVA JUNTO AL BANCO LATINOAMERICANO DE COMERCIO EXTERIOR (BLADEX) Y TC LATAM:

El primer vehículo estará dedicado exclusivamente al sector chileno de facturas, pero tienen proyectos de expansión a

Colombia, Perú y México. La administradora de fondos chilena también abordó la situación del rubro del factoring. 

Los equipos de Bladex, Toesca y TC Latam en la reunión de firma del acuerdo. Al centro, sentados, se saludan
Carlos Saieh (socio y CEO de Toesca) y Jorge Salas, presidente ejecutivo de Bladex.
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La embajadora de Singapur
en Chi le , Chong S iak
Ching, estuvo en el país

esta semana, con el objetivo de
reunirse con autoridades de los
ministerios y parlamentarios pa-
ra que nuestro país ratifique a
Singapur como socio de la
Alianza del Pacífico. 

Chong se encuentra de visita
en Chile porque la mayoría de
los embajadores de Singapur no
residen en los países donde es-
tán destinados. Sobre sus gestio-
nes para que Chile ratifique la
incorporación de Singapur, la
embajadora relata en conversa-
ción con “El Mercurio” que es-
tán esperando que el Gobierno
realice algunos procesos inter-
nos para que luego presenten el
tratado ante el Congreso. 

El miércoles, Chong se reunió
con parlamentarios y con el pre-
sidente del Senado, y dice que to-
dos le manifestaron que “cuando

esto se plantee al Congreso, le
(darán) todo su apoyo”, afirmó.

Consultados por este medio,
desde la Subsecretaría de Rela-
ciones Económicas Internaciona-
les (Subrei) explicaron que el
Acuerdo Alianza del Pacífico-
Singapur se encuentra en “proce-
so de rectificación formal del tex-
to, según lo dispuesto en la con-
vención de Viena sobre el dere-
cho de los tratados. Una vez con-
cluido ese proceso, se enviará al
Congreso para su aprobación”.

Beneficios

En enero de 2022, Singapur
firmó el acuerdo para su incor-
poración a la Alianza del Pacífi-
co con Chile, Perú, Colombia y
México. Hasta ahora, solo Perú
lo ha ratificado. Cuando se cum-
plan dos años desde la suscrip-
ción del pacto, es decir, en enero
de 2024, bastará que sea ratifica-
do por otro país para que el
acuerdo entre en vigor. 

La diplomática explica, el que
Singapur sea parte de esta alian-
za traerá beneficios tanto para
Chile como para el país asiático.
“La Alianza del Pacífico por sí
sola ofrecerá un mercado de 200
millones de personas para que
nuestras empresas puedan acce-
der a ese mercado y encontrar
oportunidades de negocios. Al
mismo tiempo, los países de la
Alianza del Pacífico, a través de
Singapur, pueden acceder a 600
millones de personas dentro de
nuestra región del Sudeste Asiá-
tico”, afirma.

Además, la embajadora indica
que ya han presentado un plan
de trabajo conjunto, que incor-
pora cuatro áreas para trabajar
con los países de la Alianza del
Pacífico. Estas son economía di-
gital y tecnología, conectividad
y logística, servicios y solucio-
nes ambientales y las relaciones
entre personas y empresas, en el
ámbito de la educación y de in-
tercambios culturales. 

Singapur y Chile

En específico sobre Chile, la
embajadora menciona que el
país “tiene mucho potencial en
términos de ofrecer soluciones
y energía verdes para nuestro
lado del mundo”. En este senti-
do, indica que Singapur no es
“un gran consumidor ni impor-
tador de cobre, pero creo que,
en el ámbito de la energía verde
y el hidrógeno, también en los

pero también en logística y ser-
vicios portuarios. “Hemos esta-
do invirtiendo en ciudades in-
teligentes, y esta es un área que
entendemos por nuestros ami-
gos chilenos que también están
muy interesados en compren-
der más e intercambiar infor-
mación”, dice. Chong concluye
que una vez que la incorpora-
ción de Singapur entre en vigor,
“habrá muchísimas oportuni-
dades que ambas regiones po-
drán aprovechar”.

Respecto de cómo la incerti-
dumbre política puede afectar
la inversión, la embajadora in-
dica que “a los inversores les
gusta la estabilidad. Pero al
mismo tiempo, si las condicio-
nes a largo plazo parecen pro-
metedoras, todavía habrá cier-
to interés por parte de empre-
sas e inversores. Entonces, con
la Alianza del Pacífico, 200 mi-
llones de personas, eso en sí
mismo se convierte en una pro-
puesta muy atractiva”.

bonos de carbono, creo que eso
sin duda nos ayudará a cumplir
nuestros compromisos medio-
ambientales”.

A esto suma que en el inter-
cambio de nuevas tecnologías
verdes y en el área de comercio
de bonos de carbono, “también
podemos ayudar a Chile no so-
lo a exportar lo que tiene, sino
también a lograr algunos de
sus compromisos medioam-
bientales”.

En otra materia, Chong afir-
ma que tienen “un mercado de
clase media muy grande, que
tendrá un poder adquisitivo
muy alto para los bienes, ali-
mentos y otros servicios que
provienen de esta región”. De-
talla que importan salmón y
otros productos alimenticios,
como aves y cerdo.

Por otro lado, dice que existe
una oportunidad para que Chi-
le aproveche la experiencia de
Singapur en planificación urba-
na y desarrollo de viviendas,

“Chile tiene mucho
potencial para ofrecer
energía verde para nuestro
lado del mundo”

CATALINA MUÑOZ-KAPPES

EMBAJADORA DE SINGAPUR EN EL PAÍS:

Chong Siak Ching estuvo en Chile esta semana para gestionar que el

Congreso ratifique a Singapur como socio de la Alianza del Pacífico, que

proveería al país de acceso al mercado del Sudeste Asiático.
Los embajadores de Singapur no suelen residir en los países a los que están destinados, pero sí concurren a ellos.
Por este motivo, Chong Siak Ching estuvo de visita en Chile.
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‘‘Los países de la
Alianza del Pacífico, a
través de Singapur,
pueden acceder a 600
millones de personas
dentro de nuestra región
del Sudeste Asiático”.
.................................................................

CHONG SIAK CHING, 
EMBAJADORA DE SINGAPUR

ECONOMÍA Y NEGOCIOS
SANTIAGO DE CHILE, SÁBADO 25 DE NOVIEMBRE DE 2023
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Siguen los reacciones de la
Asociación Nacional Auto-
motriz de Chile (ANAC),
luego de que el Centro de
Control y Certificación
Vehicular (3CV) del Ministe-
rio de Transportes y Teleco-
municaciones (MTT) detec-
tara anomalías en dos mo-
delos de autos eléctricos
chinos Maple, importados
por Voltera. Esto, durante
un proceso de chequeo
posterior a la homologación. 
La ANAC pidió que los
antecedentes detectados
por el MTT pasen a todos los
organismos que deben
“fiscalizar que los vehículos
en circulación cuenten con la
homologación respectiva y
que resguardan el respeto a
los derechos y seguridad de
los consumidores”. Mencio-
na al Sernac, al Ministerio
de Energía y la Superinten-
dencia de Electricidad y
Combustibles (SEC).

Piden que
Sernac y
SEC vean
caso Maple

Copec, a través de Emoac,
su empresa comercializadora
de energía renovable, firmó
esta semana un acuerdo con
la española Grenergy, que
posibilita el desarrollo de
proyectos de generación que
combinan producción solar y
almacenamiento energético
en Chile.
Con un acuerdo de cerca de
540 Gigas/año de energía
renovable, la iniciativa
marca un hito en el mercado
de energía con almacena-
miento a gran escala.
Grenergy llegó a Chile en
2012, desde donde centra-
liza todas sus operaciones
en Sudamérica. Tras más
de una década en el país, se
ha convertido en la empre-
sa con la mayor cantidad
de plantas conectadas
—más de 70— y con pro-
yectos que suman cerca de
1,3 gigavatios (GW), inclu-
yendo los construidos y en
construcción.

Filial de
Copec
acuerda con
Grenergy 

Un tema inevitable es uno de los últimos escándalos
financieros, protagonizado por la firma de factoring
Factop —ligada a Daniel Sauer, Ariel Sauer y Ro-
drigo Topelberg—, que habría operado con facturas
falsas. Asimismo, Daniel Sauer aparece en una
conversación divulgada —caso Audio– entre él y sus
abogados Leonarda Villalobos y Luis Hermosilla,
sobre presuntos sobornos a funcionarios del Servicio
de Impuestos Internos y de la Comisión para el
Mercado Financiero. 
Sobre posibles impactos de este caso en el negocio
de facturas, Carlos Saieh, socio y CEO de Toesca,
comentó que “no vemos ninguna repercusión nega-
tiva. A la fecha, nuestros modelos de originación y
crédito han funcionado de muy buena manera, y las

contrapartes con las que operamos y mantenemos
operaciones vigentes están muy sanas. Pensamos
que una potencial menor demanda de otros jugado-
res, por efecto del caso Factop, representaría una
buena oportunidad de negocios para nosotros al
dejar más espacio libre”.
Por otra parte, Saieh sostuvo sobre la actividad de
inversión en facturas que, “hay muchos años de
track record de muchas compañías que operan de
manera extremadamente profesional. Como en
toda industria, hay algunos operadores que operan
con menos controles, que están dispuestos a tomar
más riesgo que otros o que funcionan con mucho
apalancamiento, y estos son los que terminan
saliendo en las noticias”.

Factoring: “Como en toda industria,
hay algunos que operan con menos controles”Fecha:

Vpe:
Vpe pág:
Vpe portada:

25/11/2023
      $4.752
     $13.136
     $13.136

Audiencia:
Tirada:
Difusión:
Ocupación:

     320.543
     126.654
     126.654
      36,18%

Sección:
Frecuencia:

CONTRAPORTADA
SEMANAL

Pág: 12


