
Aun año de haber anunciado su in-
tención de abrirse al mercado de
valores a través de ScaleX, la far-

macia digital Fracción parece estar lle-
gando a puerto. Al menos así lo sugiere
los pasos que está dando para lograr su
objetivo, al iniciar hace unos días el road
show con inversionistas para captar su
apoyo en el levantamiento de capital que
hará por 100 mil UF (unos US$ 4 millones)
en la plataforma de la Bolsa de Santiago
en diciembre próximo.

Javier Vega, fundador de Fracción,
que busca mejorar el acceso a medica-
mentos y llegar hasta los rincones más
apartados de Chile, reconoce que el pro-
ceso ha sido intenso y complejo, sobre
todo “por las exigencias que establece
ScaleX para ser una empresa listada en
bolsa, desde el punto de vista de balan-
ces auditados, valorización externa y
otros aspectos que hacen que la firma
deje de ser un emprendimiento”. En to-
do caso, dice que la decisión de optar
por este camino es la correcta: “Estamos
listos para concretar la salida”.

Sobre las conversaciones con inversio-
nistas indica que se han juntado con más
de siete family office y venture capital. De
hecho, de estos ultimos cuenta que ya lo-
gró el compromiso de inversión de Ma-
nutara Ventures, fondo con operaciones
en Chile y Miami. “Este es el primer inver-
sionista confirmado en ScaleX”, asegura.

OTROS SOCIOS

En paralelo Javier Vega cuenta que esta
semana se sumaron dos nuevos socios a
Fracción. Uno de ellos es Producciones
Mkzeta, empresa audiovisual ligada al ac-
tor Jorge Zabaleta, el animador Francisco
Saavedra y Macarena Cerda. 

El otro es Massiva, firma de publicidad
exterior tradicional y digital. “Ambos
acuerdos de inversión suponen un canje
de acciones en función de visibilidad,
marketing y estrategia comunicacional.
Esto demuestra como Fracción está gene-
rando marca”, dice Vega y añade que es-
tas operaciones vienen a complementar
el capital que buscan levantar, pues en to-
tal son US$ 5 millones, pero en ScaleX
existe la restricción de 100 mil UF. 

De esta forma, señala que los recursos
obtenidos por bolsa, serán destinados pa-
ra fortalecer principalmente el formato de
farmacia digital, generando más tecnolo-
gía y conexiones, además de nuevos pun-
tos de venta física. La meta es alcanzar un
impacto social de 50 comunas, de las 10
con que esperan cerrar este año, donde
prevén ventas por unos US$ 3 millones

Fracción inicia
road show para
ScaleX y suma a
Manutara
Ventures

ESPERA SALIR EN DICIEMBRE:

En paralelo, la farmacia
digital, que busca mejorar
el acceso a medicamentos
en zonas apartadas,
incorporó como inversionista
a Producciones Mkzeta,
ligada a Jorge Zabaleta y
Francisco Saavedra. 
MARISA COMINETTI

Javier Vega es el
fundador y di-

rector ejecutivo
de Fracción. 

generada durante el proceso exploratorio, para así identificar
de manera rápida y segura sectores con alto potencial de mi-
neralización, reduciendo el proceso y los costos.

“Ha sido un inmenso aporte ser parte de Techstars este año,
porque nos ha permitido profundizar nuestros lazos con el
gran ecosistema de Boston, además de recibir excelentes reco-
mendaciones por parte de nuestros mentores”, sostiene Javier
Muñoz, CEO y cofundador de Mineral Forecast, quien se en-
cuentra en Boston preparando la presentación junto al tam-
bién cofundador y COO, Arturo Rochefort.

“Estamos confiados en que nos irá muy bien, y ya estamos
valorando mucho todo lo aprendido de las personas que he-
mos conocido por ser parte de Techstars. Lo bueno es que a
partir del 6 de diciembre seremos integrantes de ‘Alumni-
Techstars’, así es que las conexiones y aprendizajes no termi-
nan este año”, indica Rochefort. 

El próximo miércoles seis de diciembre en la oficina de
Google en Boston se realizará el esperado Demo Day
de la reconocida aceleradora internacional Techstarts

Boston Accelerator, una d elas más grandes del mundo e
impulsora de 20 unicornios y más de 100 empresas valoriza-
das sobre los US$ 100 millones. Es en este escenario donde
debutará la startup chilena Mineral Forecast, que junto a
otras 11 compañías darán un pitch para graduarse ante una
importante audiencia de potenciales inversionistas, mento-
res, alumnis de la aceleradora y representantes del ecosiste-
ma de innovación del eje Cambridge-Boston en Massachu-
setts, EE.UU.

De esta forma, la minetech pasará a ser parte de la genera-
ción 2023 de la aceleradora global, gracias al desarrollo de un
software basado en inteligencia artificial que permite a los
equipos de exploración procesar bases de datos e información

Mineral Forecast se prepara para Demo
Day ante Techstars Boston Accelerator 

UNA DE LAS ACELERADORAS MÁS GRANDES DEL MUNDO:Javier Muñoz y
Arturo Roche-

fort, fundadores
de Mineral

Forecast, están
en Boston pre-

parando su
pitch para gra-

duarse. La minetech nacional, cuyo software basado en IA facilita y optimiza procesos mineros,
fue seleccionada junto a otras 11 startups de entre 800 postulantes de este año. M.J. COLOMA 

Su primer fondo acaba de terminar
de levantar Impacta VC, alcan-
zando un total de US$ 7 millones,

cuenta su fundador y managing par-
tner, David Alvo, quien destaca que pe-
se al complejo escenario económico lo-
graron cerrar hace unas semanas la úl-
tima etapa de este proceso que comen-
zó hace dos años con un primer cierre
de US$ 2 millones y que luego aumentó
en US$ 5 millones.

Alvo cuenta, además, que entraron
como aportantes (o limited partners) 66
inversores de seis países, aunque en su
mayoría son chilenos, donde destaca a
emprendedores como Della Maggiora,
Muchnick y Silberstein. De hecho, el
80% de son emprendedores y 16 de ellos
de la red Endeavor. 

“La estrategia de este primer fondo
invirtiendo en etapa temprana es ayu-
dar a nuestras startups en un nivel nun-
ca antes visto para llegar a su Serie A,
por eso salimos a buscar emprendedo-
res y empresarios exitosos, que han vi-
vido el crecimiento de sus empresas pa-
ra que apoyen a
nuestros empren-
dedores en su ca-
mino de crecimien-
to con conocimien-
to, conexiones y ca-
pital”, señala Alvo,
quien agrega que
desde el primer cie-
rre del fondo hasta
ahora ya han inver-
tido en ocho star-
tups y pretende ha-
cerlo en 10 más,
con el objetivo de
terminar con un
p o r t a f o l i o d e 18
empresas de alto
potencial. De estas,
acaba de cerrar un
acuerdo con Retor-
na para que se con-
vierta en su novena
inversión, con un
aporte de US$ 300 mil.

De la primera “camada”, en tanto,
comenta que en solo dos años, cinco de
las ocho han levantado nuevas rondas a
mayores valorizaciones con fondos co-
mo Kayyak Ventures, Softbank, Salkan-
tay Ventures, Morgan Stanley y el CVC
de Natura & Co. 

“Elegir startups para invertir en etapa
temprana no es fácil porque sabes que
las probabilidades de éxito son bajas.
Tener a siete de ocho empresas cre-
ciendo muy bien en sus respectivos
mercados y con nuevas valorizaciones
en poco tiempo es algo raro, así que es-
tamos muy contentos”, destaca Alvo.

En promedio, el ticket en las próxi-
mas apuestas fluctuará entre US$ 100
mil y US$ 400 mil como primer aporte
por inversión y podría llegar hasta US$ 1
millón por startup en total. 

Sobre la posibilidad de levantar un
segundo fondo, Alvo adelanta que si
bien la idea es invitar a los aportantes
actuales al futuro fondo II, “por ahora el
foco es seguir construyendo nuestro
portafolio del primero y trabajar para
generar retornos”. Esto, junto con la
ambición de que el 50% de los limited
partners sean mujeres en los futuros
fondos, dado que en el primero estas
solo representan el 14%.

Impacta VC
hace el cierre
final de su
primer fondo
por US$ 7
millones

EN ETAPA TEMPRANA:

El venture capital espera
invertir en 10 nuevos
emprendimientos, con
tickets desde US$ 100 mil
hasta US$ 400 mil como
primer aporte por inversión.
Marisa Cominetti

David Alvo,
fundador y
managing
partner de
Impacta VC.

10 30 | 11 | 2023 I N N O V A C I Ó Nemprendedores

logrado escalar la prueba de concepto a
nivel de prepilotaje. 

Hoy ya cuentan con dos prototipos
de colorantes: azul y rojo. Y continúan
trabajando en el desarrollo de nuevos
colores (violeta, amarillo y otros deriva-
dos) para el mercado de bebidas isotó-
nicas, alcohólicas y aguas funcionales. 

Para que este emprendimiento pue-
da escalar a nivel industrial y llegar a fu-
turo a otros países de Latinoamérica, de
Europa y también a EE.UU. (todos sus
procesos se desarrollan cumpliendo las
normativas internacionales), es clave
hallar actores que les permitan cultivar
las bacterias en un medio líquido por
sobre los 100 litros. Por otra parte, re-
quieren encontrar empresas del rubro
de las bebidas interesadas en evaluar
industrialmente los productos de Colo-
ris Biotech.

Actualmente Coloris Biotech atravie-
sa su proceso de validación comercial y
su equipo ya abrió conversaciones con
distribuidores de colorantes naturales y
empresas alimentarias.

“Estamos muy contentos dado que
recientemente nos comunicaron que
nos adjudicamos un fondo Corfo Semi-
lla Inicia, que nos permitirá seguir
avanzando en la optimización y empa-
quetamiento de nuestro producto final,
lo cual significa un cierre de año exitoso
para nuestro equipo, y que evidencia
que existe un interés real por nuestra
tecnología y porque esta siga avanzan-
do”, dicen Donoso y Dagnino.

E
stá demostrado que el color es
el primer atributo que determi-
na la elección de un alimento
por parte del consumidor. Pe-
ro, ¿de dónde vienen esos colo-

rantes? Se estima que 80% se produce ar-
tificialmente y 20% con fuentes naturales.

En respuesta a la creciente demanda
global de colorantes naturales (debido
a los impactos negativos de los artificia-
les para la salud, como la hiperactivi-
dad en niños), la empresa chilena de
base tecnológica universitaria Coloris
Biotech está produciendo colorantes
proteicos que aportan a la nutrición.

“Nuestra empresa tiene como pro-
puesta de valor la producción de colo-
rantes naturales utilizando biofábricas
bacterianas que tienen un rendimiento y
sustentabilidad superiores a otras fuen-
tes naturales de los mismos colores, tales
como plantas, insectos y micro y macro-
algas”, explica Jorge Dagnino, gerente de
producto de Coloris Biotech, investiga-
dor de la U. de Concepción (UdeC), y
creador de la tecnología patentada que
no depende de la luz solar y consume
mucho menos agua que las piscinas de
miles de litros donde se cultivan las algas
que hoy se utilizan para crear colorantes.

Andrea Donoso, gerenta general,
asegura que “nuestra investigación es
altamente innovadora, con una tecno-
logía patentada que es única en Chile y
el mundo; además, en varios países eu-
ropeos ya se encuentran prohibidos los
colorantes artificiales azul brillante, el
rojo allura y el amarillo crepúsculo, en-
tre otros, y en Chile existe un proyecto
de ley que apunta en la misma línea”.

En palabras simples, relata: “Hemos
logrado que proteínas que naturalmen-
te son producidas en fuentes como al-
gas y vegetales, sean producidas por
bacterias. Para ello se requirió de una
larga investigación sobre la maquinaria
genética detrás de la síntesis de estos
colorantes. Contando con esta infor-
mación podemos ‘dar la instrucción’
correcta a nuestras bacterias para que
produzcan el color que deseamos”.

Al trabajar con bacterias que se re-
producen muy rápido, Coloris Biotech
puede obtener grandes volúmenes de
colorantes en períodos breves.

ABRIENDO CONVERSACIONES

Actualmente, gracias al apoyo del
programa StartUp Ciencia (Anid) y al de
distintas reparticiones de la UdeC, han

Coloris Biotech, la
biofábrica que
genera colorantes
con bacterias
Ya cuentan con dos prototipos: azul y rojo. Y sus
investigadores continúan trabajando en el desarrollo de
nuevos colores para el mercado de bebidas isotónicas,
alcohólicas y aguas funcionales. ANDREA URREJOLA MARÍN

SPIN-OFF BIOTECNOLÓGICO DE LA U. DE CONCEPCIÓN:

Muriel Sandoval, Cristian Agurto, Andrea Donoso y Jorge Dagnino, socios de Coloris Biotech.
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Colorante azul elaborado a partir de bacte-
rias, por parte de Coloris Biotech.
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