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Vivero boutique de Curauma
debuta con mas de 300 especies

Concretando el suefio de su creadora, Pala Jardines contara con helechos, flores y especies endémicas que se adaptan a

la zona, como la pasiflora y filodrendos.

Fabiola Avila
La Estrella de Valparaiso

arcela San Mar-
tin, sicéloga de la
Pontificia Uni-

versidad Catélica de Valpa-
raiso (PUCV) y paisajista de
la Universidad Catolica
(UC), por fin cortard la cin-
ta de su gran suefio: un vi-
vero estilo boutique en
que no solo se venden
plantas y flores, sino que
te reciben y acogen a tra-
vés de una atencién perso-
nalizada, donde toda la fa-
milia es bienvenida.

“Es un espacio muy
agradable de visitar, los
ejemplares vivos con los
que contamos se mantie-
nen bajo cuidadosas nor-
mas de higiene y presenta-
cion. Es un lugar enfocado
principalmente a las visi-
tas en familia ya que con-
tamos con espacios de des-
canso en todas nuestras
zonas y penemos a disposi-
cion de los nifios una im-
portante variedad de li-
bros relacionados con la
infancia y la naturaleza,
también contamos con
una hermosa casita de jue-
gos ubicada en el corazén
de nuestro patio de arbo-
les y arbustos”™.

La emprendedora ha vi-
vido en Placilla de Penue-
las toda la vida, “mis abue-
los, padre, madre también
vivieron y viven donde
mismo, en el sector anti-
guo de Placilla, cuando las
calles eran de tierra” re-
memora,

La tienda estd ubicada
en avenida Fundadores
642, delavilla del mismo

5

afios de capacitaciony
recorrer lugares simila-
res fueron parte del
proceso previo de Pala
Jardines Boutique.

MARCELA SAN MARTIN ES SICOLOGA DE PROFESION.

nombre en Curauma, Val-
paraiso y contara con cer-
ca de 300 variedades de
plantas y flores, los que
multiplicados por dos, se-
rdn como unos 600 ejem-
plares diferentes dandole
énfasis a lo nativo y endé-
mico, a lo que se adapta la
ZONa, que no tenga mayor
necesidad hidrica, “joyas
que tendreemos aqui...
tenemos pasifloras, que
es muy cotizado, frutales,
algunas coniferas, plan-
tas de interior, algunos fi-
lodrendos, muchos tipos
de helechos, eso princi-
palmente”, comenta la
experta.

EL DESAFIO DE APRENDER
Fueron 5 afios de capacita-

cién académica, visita a lu-
gares semejantes en otros
paises, particularmente
un pueblo cerca de San
Francisco (California, Esta-
dos Unidos) llamado Bur-
lingame, donde el modelo
de tienda boutique estd
bien arraigado, de hecho,
marcas que usualmente se
encuentran en los mall o
en galerias, alld estin a ori-
1la de calle, lo que fasciné
a Marcela y la llevo a pro-
yectar esta idea que hoy
estd concretando.

Lasicologia es su profe-
sion y sin duda le sirvié pa-
ra la nueva travesia de ad-
quirir nuevos conocimien-
tos, la que inicia en la fa-
cultad de arquitectura de
laUcC.

CEDIDAS

PALA JARDINES INAUGURA ESTE SABADO.

“La verdad que fue un
periodo hermoso pero
complejo a la vez, lleno de
desafios en términos de
urbanismo, dibujo, dise-
1o, valoracién estética, al-
go muy diferente, pero,
sin duda, el pregrado de
psicologa y haber tenido
un vivero anteriormente,
preparo mi mente y mis
sentidos para entender el
mundo de la botdnica y
comprender cémo noso-
tros somos también un
elemento del paisaje, de
este paisaje que gustamos
contemplar, de esta linea-
lidad que tanto nos con-
mueve, el contemplar un
bosque, entender como es-
te podria ser recorrido, ge-
nerar senderos en nues-

tros paisajes que nos per-
mitan caminar y que no
resulten dafino. Incorpo-
rar una conciencia ecoldégi-
ca también es un desafio
porque es un camino largo
algo que debe ser entendi-
do y fijado en el que hacer
para no perdernos”,

Pala, es un vivero bouti-
que Unico en la comuna,
yaque logra congregar im-
portantes marcas que han
querido participar de ma-
nera exclusiva en sus vitri-
nas, “son marcas de alto
estandar como herramien-
tas de jardineria Alemana
Gardena, Anasac, Garuga,
Amanuta, llustra verde,
Bio Bamboo entre otras”.

San Martin comenta
también que “nuestro fo-

co estd puesto en brindar
una asesoria completa
acerca de las plantas, por-
que nuestro maximo de-
seo es que las plantas se
adapten adecuadamente
alentorno donde sean des-
tinadas. Para eso 1nos preo-
cupamos de otorgarles el
correspondiente sustrato
anuestros ejemplares en
ventay los fertilizantes ne-
cesarios para que los tenga
a disposicion por minimo
seis meses”, relata anima-
damente la paisajista.

EL DURO CAMINO
Para llegar a este gran mo-
delo de venta y cuidado de
la naturaleza, hubo afios
de tiempo y creacién, para
afinar los mds minimos
detalles y generar un pro-
yecto con altos estindares.
“Lainversion mas fuer-
te, econdmicamente ha-
blando, ha sido la remode-
lacién, pero también la in-
version humana, que es
invaluable. Es bajar una
cultura organizacional ha-
cia cada uno de nuestros
colaboradores. Nuestra
meta es que sean capaces
de enfrentarse a desafios
emergentes como un tra-
bajador de Pala Jardines
Boutique debe hacerlo,
con amor hacia la natura-
leza con preocupacion por
los ejemplares, con sensi-
bilidad hacia la estética”.
Pala Jardines inaugu-
rara sus instalaciones es-
te sibado 16 de diciembre
y contard con un evento
especial de atencién a
quienes la visiten, con
asesoria y una gran pues-
ta en escena. @



