Fecha: 22/01/2024 Audiencia: 271.020 Seccion: ECONOMIA
L4 ° -~ ° Vpe: $6.304 Tirada: 91.144 Frecuencia: DIARIO
Las U Itl mas N Otl clas Vpe pag: $7.430  Difusion: 01.144
Vpe portada: $7.430 Ocupacion: 84,84% Pag: 16
Promociones de cashback de enero de seis empresas con este beneficio
Medio de pago Comercios Vigencia Devolucion
BCl plus (Mach y tarjetas BCI) Dermocoaching by Salcobrand Viernes, sabados y domingos | 20% de la compra con tope de $10.000
Miniso (online y fisico) Lunes y miércoles 20% con tope de $20.000
Dafiti (online) Todos los dias 5% sin tope
Ali Express (online) Todos los dias 3% sin tope
Santa Brasa Jueves 40% con tope de $40.000
Burger King Lunes 30% con tope de $4.500
Pizza Pizza (online y fisico) Todos los dias 20% con tope de $20.000
Sakura Sabados 15% sin tope
Cinnabon Todos los dias | 20% con tope de $40.000
Marley Coffee Todos los dias 30% sin tope
Tenpo Bencineras (app Copecy Viernes $100 por litro con tope de $8.000 diarios
Shell con tarjeta prepago)
Supermercados Martes $10.000 por compras superiores a $50.000 con tarjeta de crédito
Delivery Jueves $10.000 por compras superiores a $30.000 con tarjeta de crédito
Mercado Pago Liquidos Todos los dias 50% con tope de $6.000
Flixbus Todos los dias 50% con tope de $7.000
Lipigas 50% Todos los dias 35% de cashback con tope $7.000, luego de que Lipigas aplique 15% de descuento
Johnny Rockets Lunes a jueves 50% con tope de $7.000
Uno Salud Todos los dias $10.000

Tapp (Caja Los Andes)

Tarjeta o Cuenta Prepago Los
Héroes

Cuenta Dale de Coopeuch

Sencillito.com

Pymes adheridas
Compras en general
Primera compra

Tarjeta Bip!

Bencineras (app Copecy
Shell con tarjeta prepago)
Apertura de cuenta
Abono a cuenta

Papa Johns (online)
Aiiexpress

Uber, Cabify y Didi
Pedidos Ya

Fuente: Entidades financieras gue ofrecen cada promocion.

Todos los dias
Todos los dias
Todos los dias
Todos los dias
Todos los dias
Sabados

Todos los dias

Todos los dias

Todos los dias

Entre el 22 y el 28 de enero
Sabados y domingos
Lunes

$5.000 por pagos de cuentas sobre $20.000
3% de la compra
$6.000 para compras desde $40.000

| $5.000 de devolucién por primera compra sobre $10.000 con la tarjeta Tapp
50% de descuento de recarga de la Bip! con tope de $5.000 (mensual)
$100 por litro com tope mensual de $5.000

Quienes abran una cuenta hasta el 31 de enero recibiran $10.000

Si abona automaticamente el sueldo completo, le entregan $20.000
| 15% de descuento més $5.000 de cashback

20% con tope de $6.000 en la primera compra igual o superior a $30.000

10% en viajes sobre $5.000 con tope de $5.000

30% de las compras sobre $20.000 con tope de $6.000

El cashback es la oferta de moda de las cuentas digitales y diversas tarjetas de entidades no bancarias

Lista de medios de pago que devuelven
plata por usarlos durante enero

Mauricio Ruiz

| cashback -o devolucion en
E pesos de un porcentaje de las

compras- es uno de los gan-
chos con los que las entidades finan-
cieras emergentes, especialmente
aplicaciones asociadas a tarjetas de
prepago, intentan conquistar y fideli-
zar clientes y se han convertido en
una buena oportunidad para las per-
sonas.

Partieron las prepago Tenpo y
Mach, pero se sumaron rapido otras
cuentas digitales e incluso ya son
parte de los programas de beneficios
de los bancos, como es el caso de la
tarjeta BCI Plus para sus cuentaco-
rrentistas. Llega a més de cinco mi-
llones de personas.

“Tenemos mas de 250 comercios,
presencialesy online, donde la gente
puede obtener una devolucion de un
porcentaje de la compra. Los clientes
lo valoran porque es inmediato, no
hay puntos ni millas que calcular; es
transparente y facil de entender. Por

Educadora financiera recomienda poner
atencién en los topes y si las tarjetas cobran
comisiones por las compras.

ejemplo, recibe $6.000 en su cuenta
por una compra y los puede usar
cuando quiera y en lo que quiera”, di-
ce Felipe Kutscher, sugerente co-
mercial Loyality de BCIL.

La mayoria de las veces, las devo-
luciones corren por parte de los co-
mercios, como una forma de fidelizar
clientes y se usan especialmente en
dias de menor demanda. Sin embar-
go, hay muchos casos en que los en-
trega la entidad financiera como un
incentivo para que las personas
abran una cuenta digital. También
hay promociones que se financian en
forma conjunta (banco y tienda).

La oferta es agil y varidada: hay
restaurantes, bencineras, pagos de
cuentas de servicio e incluso devuel-
Ven un porcentaje por cargar la tarje-
ta Bip!. Cambian semana a semana.

Una tabla con las oportunidades de
enero de seis empresas se pueden
ver en la tabla de esta nota.

En octubre, la tarjeta Visa se su-
md, con lo que distintos bancos a tra-
vés de las trajetas de crédito y débi-
to, pueden entregar estos beneficio
con compras en el extranjero previa
inscripcidn (se hace en la web cas-
hback.visa.cl). Alli se exponen los
porcentajes de reembolso en hote-
les, restaurantes y comercio con 10s
respectivas topes por operacién.

Otras instituciones, como las ca-
jas de compensacion, usan el cas-
hback en sus cuentas de prepago pa-
ra captar clientes, pero también co-
mo beneficio para sus afiliados.

“Cualquier persona con cédula de
identidad chilena puede acceder a
nuestro producto y, por lo tanto, eso

hace que el acceso a los beneficios
de nuestra Cuenta Los Héroes Prepa-
go sea universal. Y para los afiliados
y afiliadas a Caja de Compensacion
Los Héroes tiene beneficios especifi-
COs y muy potentes con acceso mas
directo y expedito a través de nues-
tro producto”, dice Jaime Cruzat, ge-
rente comercial cuenta Los Héroes
Prepago.

“Nuestra politica de cashback tie-
ne dos fines: primero, crear una cul-
tura de consumo consciente y, se-
gundo, dar la posibilidad a nuestros
clientes de ahorrar en actividades
cotidianas, como comprar en el su-
permercado, pagar cuentas o incluso
aapoyar a Pymes”, dice José Gabriel
Carrasco, CEO de la cuenta de prepa-
go Tapp de Caja Los Andes.

Devolucion y letra chica

El tiempo que demora la devolu-
cién del dinero a la cuenta tras la
compra cambia entre los distintos
oferentes, pero nunca pasa mas de
un mes. En el caso de Mercado Pago

es al otro dia de la operacidn, lo que
ayuda a que este sistema sea muy
usado.

“Casi el 100% de nuestros usua-
rios han aprovechado estos benefi-
cios el Gltimo afio”, cuenta Felipe Na-
ranjo, director de individuos de Mer-
cado Pago.

“Hay letra chica en estas opera-
ciones”, dice Romina Capetillo, in-
fluencer financiera y autora del libro
“Del desorden al orden”.

"El porcentaje de reembolso tiene
un tope en pesos y en eso hay que
fijarse siempre porque es lo que real-
mente devolveran y no todo el por-
centaje que informan. También hay
que fijarse si se haré con tarjetas de
créditos que cobran comisiones por
la compra: puede ser mas alta que el
cashback. Las cuentas digitales o de
prepago no tienen costos asociados
y @se no es un problema, pero si pue-
den cobrar una comisién con com-
pras por internet internacionales y en
eso también hay que fijarse”, acon-
seja.



