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El ejecutivo es un hombre de confianza de

Manfred Paulmann, quien a su vez es visto como

una carta para la presidencia de la compañía en el

futuro. Tras más de 10 años de trayectoria en la

firma, ahora Larraín será la cabeza ejecutiva del

holding fundado por Horst Paulmann. 

La espera terminó. Luego de
tres meses de búsqueda, Cen-
cosud comunicó a la Comisión
para el Mercado Financiero
(CMF) la decisión de nombrar a
Rodrigo Larraín Kaplan (52
años), actual gerente general de
su filial inmobiliaria Cencosud
Shopping, como el nuevo CEO
del holding mi-
norista fundado
por Horst Paul-
mann.

En su sesión
de ayer, el direc-
torio de Cenco-
sud acordó la de-
signación. La-
rraín asumirá el
cargo a partir del
1 de marzo. Por
medio de un he-
c h o e s e n c i a l ,
Cencosud Shop-
ping informó la
r e n u n c i a d e
quien hasta aho-
ra era su CEO. Su
reemplazo será “informado
oportunamente”, indicó. 

Tal como se publicó en estas
páginas —dos días después de la
compleja salida del entonces
CEO, Matías Videla—, en el
mercado y ejecutivos que cono-
cían la interna de la compañía
siempre mencionaron a Larraín
como primera opción para llegar
a ese puesto.

Uno de los motivos de peso
que sostenían esas especulacio-
nes es que Larraín es es un hom-

bre de confianza de Manfred
Paulmann, el hijo mayor de
Horst. El dato no ha pasado
inadvertido entre conocedores
de la empresa, dado que no po-
cos anticipan que la presidencia
de Julio Moura en la compañía
termine dando paso a la llegada
de Manfred Paulmann, quien ya
está en el directorio.

“Agradezco la confianza del
directorio con
esta designa-
ción y tomo es-
te desafío co-
mo una opor-
tunidad para
c o n t r i b u i r a
que s igamos
creciendo en
C e n c o s u d y
entregando ca-
da vez un me-
jor servicio a
nuestros clien-
tes. Estoy muy
entusiasmado
con las oportu-
nidades que te-
nemos a nivel

de negocios y países, y las forta-
lezas y compromiso de nuestros
equipos”, dijo Larraín.

Los antecedentes de la
llegada

El nuevo CEO del grupo po-
see más de 25 años de trayecto-
ria en el mundo privado. Des-
taca su paso por la cadena de
casinos Enjoy. En el grupo mi-
norista ligado a la familia Paul-
mann tiene más de una década

de experiencia.
Su primera etapa la inició al

mando de la División de Centros
Comerciales regional entre 2013
y 2015, y luego como gerente
corporativo de Administración
y Finanzas (CFO) de Cencosud
entre octubre de 2015 y diciem-
bre de 2018. Tras renunciar a ese
cargo y tener un paso de dos
años en Enjoy, regresó en 2021al
holding para liderar la filial Cen-
cosud Shopping.

Su llegada al cargo de CEO
del grupo estuvo precedida por
una circunstancia no planifica-
da. El 17 de octubre del año pa-
sado, Matías Videla renunció a
la gerencia general tras la pre-
sión por la denuncia de la CMF
en su contra por supuesto uso
de información privilegiada.
Un día más tarde, la firma infor-
mó en un hecho esencial que
Heike Paulmann, presidenta de
Cencosud, asumiría labores de

“Es el líder adecuado para en-
cabezar nuestra estrategia de
cinco pilares: crecimiento, inno-
vación, sostenibilidad, talento y
solidez financiera, considerando
sus capacidades profesionales y
sus habilidades personales”, in-
dicó Julio Moura. 

En una misiva interna de la
compañía, a la que accedió “El
Mercurio”, Moura sostuvo que
“estoy muy contento que una
persona de la casa, con las capa-
cidades personales, profesiona-
les y trayectoria que tiene Rodri-
go, haya llegado a liderar a nues-
tro querido Cencosud y a su ta-
lentoso equipo en los desafíos
que vienen por delante”.

Moura también informó que
Renato Gutiérrez continuará de-
sempeñando su interinato en la
gerencia general hasta fines de
febrero, tras lo cual continuará
con sus funciones como gerente
de Control de Gestión. 

CEO interina. El 19 de octubre,
luego del reproche de la CMF
porque ese interinato era irre-
gular, Cencosud aclaró que era
Renato Gutiérrez quien asumía
como gerente general interino
en la compañía.

Hubo cuestionamientos al go-
bierno corporativo. El 5 de no-
viembre de 2023, Heike Paul-
mann renunció a la presidencia.
En su reemplazo asumió el bra-
sileño Julio Moura, quien lleva
como director desde 2011.

En carta interna:
“Persona de la casa”

La empresa afirmó en un co-
municado que Rodrigo Larraín
fue el candidato elegido dado
que cuenta con “el nivel de com-
petencia requerido para el cargo,
un liderazgo inspirador y moti-
vador”. Y agregó que además
tiene “un alto estándar ético”.

Una “persona de la casa”: Cencosud escoge
a Rodrigo Larraín como su nuevo CEO

N. BIRCHMEIER RIVERA

A PARTIR DE MARZO, EL ACTUAL GERENTE GENERAL DEL CENCOSUD SHOPPING TOMARÁ EL MANDO DEL GRUPO MINORISTA:

Rodrigo Larraín, nuevo gerente ge-
neral de Cencosud. 
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LARRAÍN POSEE MÁS DE 10

AÑOS DE TRAYECTORIA EN

CENCOSUD. EN SU PRIMERA

ETAPA, ENTRE 2013 Y 2018,

ESTUVO AL MANDO DE LA

DIVISIÓN DE CENTROS CO-

MERCIALES REGIONAL, Y

LUEGO COMO CFO. SU SEGUN-

DO PASO PARTIÓ EN 2021

LIDERANDO LA FILIAL DE

CENCOSUD SHOPPING.

Un DBS 3.0. Así le llama
Dominique Rosenberg a la
nueva fase que iniciará este
año la empresa ligada al ru-
bro de la belleza, la cual fun-
dó hace 15 años y que desde
2015 es parte del grupo Salco-
Brand tras adquirir el 70% de
la propiedad. Esto, por cuan-
to la compañía, que hoy
cuenta con tres formatos de
tienda (DBS Beauty Store,
Make Up y Prismology),
pondrá en marcha un plan de
crecimiento que le permitirá
no solo ampliar su presencia
a través de la transformación
de su marca ícono, sino tam-
bién abarcar nuevos segmen-
tos y mercados.

“Con Andrés Ferrer, quien
se incorporó en marzo de
2022 como gerente general,
hemos trabajado súper fuerte
en cumplir la planificación
estratégica de duplicar la
compañía en tres años, algo
que esperamos lograr en ju-
nio de 2024”, dice la vicepre-
sidenta ejecutiva, quien agre-
ga que lanzarán un formato
premium de DBS. Serán tien-
das de mayor metraje, con
una oferta desde lo masivo
hasta lo selectivo, nuevas
marcas de alta gama y la
incursión en la catego-
ría perfumería, que se
suma a maquillaje, skin
care y capilar. 

La expansión tam-
bién prevé la inter-
nacionalización, una
vez más con su mar-
ca ancla: DBS Beauty
Store. Rosenberg cuenta
que Perú es el primer des-
tino y ya tienen un equipo
trabajando en su arribo,

cuyas primeras tiendas serán
abiertas en el último trimes-
tre del año en Lima.

“Queremos abrir una o dos
tiendas DBS en 2024”, dice,
para luego crecer a otras ciu-
dades del país vecino, ya que
considera que este mercado
permite contar con una red
de 20 locales. 

También en carpeta está
ampliar la presencia en Chile,
con 10 nuevas tiendas entre
2024 y 2025. Hoy opera 72
locales en el país.

Aquí también se enmarca
el debut en Sudamérica de la
marca italiana Kiko Milano,
del grupo italiano Percassi.
Empresa DBS tiene la fran-
quicia para Chile y este año
inaugurarán entre dos y tres
tiendas, la primera de ellas en
mayo en el mall Costanera
Center. Además, sumarán
cinco corners de Kiko en los
locales DBS. El objetivo es te-
ner 15 tiendas en cinco años
en Chile.

Empresas DBS inicia su
expansión internacional con
Perú como primer destino

MARISA COMINETTI

PRIMERA TIENDA ESTARÁ EN LIMA ESTE 2024:

Este año, además, el grupo de cosmética inaugurará

en el mall Costanera Center la primera tienda en Chile

y la región de la marca italiana Kiko Milano.

Dominique
Rosenberg,
fundadora y
vicepresidenta
ejecutiva de
Empresas DBS.
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Llega febrero, y marzo ya está
a la vuelta de la esquina, y con
esto, una variedad de gastos adi-
cionales para las familias chile-
nas. Uno de estos desembolsos
son los relacionados con el uso
del automóvil, que además con-
llevan diversos trámites en dis-
tintos lugares y precios. Se trata
del permiso de circulación, la re-
visión técnica y el Seguro Obli-
gatorio de Accidentes Persona-
les (SOAP) del vehículo. A conti-
nuación, encontrará una guía
para saber dónde realizar estos
procesos y los costos asociados.

Permiso de circulación

Anteriormente conocido co-
mo “pago de patente”, los requi-
sitos para obtener el permiso de
circulación incluyen desde tener
la revisión técnica al día hasta la
póliza del Seguro Obligatorio de
Accidentes Personales (SOAP),
la tarjeta de dominio padrón y
no poseer multas de tránsito im-
pagas (puede verificar esto en el
registro de multas de tránsito no
pagadas del Registro Civil). El
pago del permiso de circulación
se realiza en la Dirección de
Tránsito de cada municipalidad
de forma presencial, aunque al-
gunas también ofrecen la moda-
lidad online. El valor se puede
cancelar en dos cuotas: la prime-
ra entre el 1 de febrero y 31 de
marzo, y la segunda, del 1al 31de
agosto del año en curso. Este año
los precios van desde los $143
mil hasta los $24,7 millones. 

Al tener este documento ven-
cido, se arriesga a una multa de
entre 1y 1,5 UTM (unos $97 mil). 

Revisión técnica

La revisión técnica vigente es
necesaria para obtener el permi-
so de circulación. Es un trámite
semestral para los vehículos que
hayan sido inscritos en el regis-

tro de vehículos motorizados
antes del 1 de septiembre de
1992. Para los otros, esta debe
realizarse anualmente.

Los valores dependen de la
planta de revisión técnica (PRT)
en la que se realice el proceso (no
hay PRT en todas las comunas
de Chile), oscilando a nivel na-
cional entre los $10.700 y los
$26.650, según cifras de enero
de 2024. 

De acuerdo al presidente de la
Asociación Chilena de Empresas
de Revisión Técnica, Luis Are-
llano, “la variación de los pre-
cios debería ser del orden del 4%
o similar, ya que se aplica un rea-
juste anual en marzo, equivalen-
te a la variación del IPC de los 12
meses previos (marzo 23 a febre-
ro 24)”. No tener este trámite al
día y conducir el vehículo cons-
tituye una infracción grave.

Seguro obligatorio de
accidentes personales

Este seguro obligatorio otorga
cobertura en caso de muerte
(300 UF) y por lesiones corpora-
les (incapacidad permanente to-
tal 300 UF y permanente parcial
hasta 200 UF) que sean conse-
cuencia directa de accidentes en
el vehículo asegurado. Se paga
una vez al año y se contrata antes
de solicitar el permiso de circu-
lación. Su compra puede reali-
zarse tanto de forma presencial
como en línea, y los precios pro-
medio para automóviles son de
$6.915, para camionetas $9.033
y para motos $50.478, según ci-
fras de Compara Online. 

Los vehículos que circulen sin
el SOAP arriesgan una multa de
entre 1 y 1,5 UTM, además de ser
sacados de circulación y puestos
a disposición del juzgado de po-
licía local. 

En caso de accidentes, la com-
pañía de seguros deberá pagar
en un plazo de 10 días, contados
desde la presentación de los an-
tecedentes.

Gastos vehiculares: Del permiso de
circulación al SOAP y revisión técnica 

LAURA SAN MARTÍN 

APROXIMÁNDOSE A MARZO

Estos son los trámites esenciales que demandan

planificación y conocimiento para no arriesgarse

a multas o infracciones de tránsito.
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