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La casa más cara de EE.UU. sale 
al mercado por US$ 295 millones 

  

> precio, el complejo de aproximadamente nueve acres en 
Naples, Florida, batiría el récord de venta de viviendas en EE.UU. 
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l inversor financiero John Do- 

nahue sobrevolaba Naples (Flo- 

rida) en los años 80 cuando, se- 

gún la tradición familiar, divisó 

un terreno deshabitado junto al 

Golfo de México. Señaló la punta de una pe- 

nínsula conocida como Gordon Pointe y le 

comentó a su mujer, Rhodora Donahue: 

“Quiero ir allí”. 

Y eso es justo lo que hizo, pagar un millón 

de dólaresen 1985 por una parcela de apro- 

ximadamente 4,3 acres sin nada más que 

una pequeña casita de pescadores rodeada 

de manglares. 

Durante la década siguiente, los Donahue 

acumularon aproximadamente 60 acres, 

donde construyeron un refugio frente al 

mar para ellos y su floreciente familia de13 

hijos y 84 nietos, según su hijo Bill Donahue. 

Ahora, tras el fallecimiento de John y Rho- 

dora, la familia pone a la venta la joya de la 

corona de la finca -un complejo de aproxi- 

madamente 9 acres en el barrio de Port Ro- 

yal, en Naples, con tres casas y una dárse- 

naprivada para yates- por la cifra récord de 

US$ 295 millones. 

Con unos 1.650 pies de costa, la propiedad 
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es la más cara de EE.UU., y establecería un 

récord como la venta residencial más cara 

del país sise acerca a su precio de venta, de 

acuerdo a Dawn McKenna, de Coldwell 

Banker Realty, que comercializa la propie- 

dad con Leighton Candler, de Corcoran 

Group, y Rory McMullen, de Savills. 

Natural de Pittsburgh, John Donahue se 

graduó en West Point en 1946 y sirvió en lo 

que hoy son las Fuerzas Aéreas hasta 1950, 

cuando se matriculó en un curso por corres- 

pondencia sobre bolsa de la revista Forbes. 

En 1955, con dos compañeros de instituto, 

fundó la empresa de gestión de inversiones 

Federated Investors, con sede en Pittsburgh. 

Ahora conocida como Federated Hermes, la 

empresa está dirigida por el hijo de Do- 

nahue, J. Christopher Donahue, y gestiona 

US$ 668.900 millones en activos, según su 

sitio web. 

Bill dice que sus padres fueron novios en el 

instituto y estuvieron casados 70 años. John 

murió en 2017 y su esposa en 2022. 

La pareja empezó a pasar las vacaciones en 

Naples en la década de 1970, después de re- 

cibir un correo no solicitado de un agente 

inmobiliario de Florida, contó Bill. La fami- 

lia vivió allídurante un año, cuando supa- 

dre consideró brevemente trasladar Fede- 

rated de Pittsburgh a Florida. “A todo el 

mundo le encantó”, sostuvo Bill, de 68 

años, que dirige la fundación familiar. “Pero 

él creía firmemente que el negocio de la ges- 

tión del dinero debía estar en un entorno fi- 

nanciero”, relató. 

En Gordon Pointe, los Donahue construye- 

ron tres residencias familiares al final de una 

carretera ahora repleta de casas multimillo- 

narias. Empezaron con una casa principal 

de unos 11.500 pies cuadrados, con seis 

dormitorios y una piscina cubierta. Una se- 

gunda casa, construida alrededor de 1990, 

tiene unos 5.500 pies cuadrados, cinco dor- 

mitorios y una piscina exterior. En 2013 

añadieron una tercera casa de unos 1.500 

metros cuadrados con piscina exterior y un 

muelle en forma de T con capacidad para 

seis barcos. 

Los Donahue también poseían una parte de 

la isla Keewaydin, una barrera frente a la 

costa de Naples a la que sólo se puede ac- 

ceder en barco. Allí construyeron en 2005 

una casa de unos 4.000 metros cuadrados 

para alojar a sus familiares cuando vinie- 

ran de visita. 

Bill señaló que sus padres se trasladaron a 

Naples desde Pittsburgh alrededor de 1990. 

Con el tiempo, la familia llegó a tener más 

de175 bisnietos, y 100 personas o más sere- 

unían habitualmente en la propiedad de Na- 

ples para las tertulias de los viernes y sába- 

dos por la noche, según Bill. Todos los años 

había fiestas de Halloween y cazas de hue- 

vos de Pascua, y la familia celebraba gran- 

des y pequeños hitos, desde bailes de bien- 

venida a bodas, hasta el 90 cumpleaños de 

Rhodora en 2015. “Estoy seguro de que ha 

habido numerosas ocasiones en las que to- 

das las camas de todas las habitaciones es- 
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taban llenas”, comentó Bill. 

La propiedad era un patio de recreo mági- 

co para la familia unida, indicó el nieto 

Craig Foxhoven. Mientras crecía en Naples, 

iba corriendo los fines de semana a ver a sus 

primos que venían de visita del norte. Re- 

cuerda que los sábados se pasaba todo el día 

en la playa, nadando, jugando a la pelota, 

pescando y navegando en los tres barcos de 

la familia antes de pedir comida para llevar 

para cenar. En Semana Santa, en particular, 

“lo más importante era subir al tejado y ver 

la puesta de sol”, rememoró Foxhoven. 

Dentro de la casa, Rhodora convirtió un ves- 

tidor en una sala para envolver regalos. 

“Era su centro de mando. A la abuela nun- 

ca se le escapaba una tarjeta de cumplea- 

ños”, dijo su nieta Claire Baker, que se 

mudó al complejo en 2020 con su marido 

y sus hijas para ayudar a cuidar de Rhodo- 

ra. “Solía llamarme su secretaria social”, 

agregó. 

Incluso al final de su vida, Rhodora cono- 

cía a todos los nietos y bisnietos por su 

nombre, según la nieta Annette “Nettie” 

Mercer. Para serjustos, añadió, “hay muchas 

Rhodoras y Johns”. 

Además de las reuniones familiares, Bill 

dijo que sus padres acogieron a personajes 

como el expresidente George H. W. Bush y 

Barbara Bush. “A la habitación en la que se 

alojaban la llamábamos la Suite Presiden- 

cial”, contó. Hubo eventos con el golfista Ar- 

nold Palmer y almuerzos políticos para le- 

gisladores como el exgobernador Jeb Bush. 

Devotos católicos, los Donahue también re- 

cibían visitas del clero. “Siempre tenían un 

dicho: “Familia, fe y Federados”, comentó 

Bill. “Creían firmemente en ello”, sostuvo. 

Bill contó que para el 50 aniversario de sus 

padres, en 1996, viajaron con unos 100 de 

sus hijos y nietos a Roma para conocer al 

Papa Juan Pablo II. Su padre les presentó, 

uno a uno, al pontífice. “El Papa no paraba 

de decir: '¿Sontodos tuyos? Probablemen- 

te lo dijo cinco veces”, recuerda Bill. 

En los últimos años, la familia comenzó a 

pensar en vender la propiedad de Naples. En 

2019 vendieron la propiedad Keewaydin y 

una parte de sus posesiones en Gordon 

Pointe por más de US$ 45 millones, deta- 

11ó Robert McEwan de CBRE, que tenía el lis- 

tado en ese momento. 

Bill dijo que ahora que sus padres han fa- 

llecido, ha llegado el momento de venderel 

complejo. Aunque vive en Pittsburgh, él y 

la mayoría de sus hermanos tienen sus pro- 

piascasas en Naples, incluidos siete que vi- 

ven allí a tiempo completo. La familia tam- 

bién posee una granja de unos 500 acres en 

Pensilvania, donde todo el clan se reúne 

para las reuniones. 

“Todos lo hemos disfrutado, pero ha llega- 

do el momento de seguir adelante”, afirma. 

Las decisiones inmobiliarias las toma la 

oficina familiar. Cada hermano tiene un 

puesto en el consejo, que él dirige. 

El récord actual de venta de viviendas en Es- 

tados Unidos se estableció en 2019, cuan 

do Ken Griffin, de Citadel, compró un áti- 

co en Billionaires' Row, en Manhattan, por 

unos US$ 240 millones. Una finca de Los 

Ángeles conocida como Casa Encantada 

fue listada el año pasado por US$ 250 mi- 

llones; actualmente tiene un precio de US$ 

195 millones. Un ático en la calle de los mul- 

timillonarios de Nueva York, que se cotizó 

en US$ 250 millones en 2022, cuesta aho- 

ra US$ 195 millones. 

Los agentes de venta dijeron que el tama- 

ño y la ubicación de la propiedad Donahue, 

y la presencia de una cuenca privada, jus- 

tifica el alto precio de venta, junto con el he- 

cho de que sería difícil reunir una propie- 

dad como esta de nuevo. El complejo tiene 

alrededor de 730 pies de frente en el lado del 

Golfo y aproximadamente 930 pies en Gor- 

don Pass y la bahía de Naples, además de 

una cuenca de 231 pies yate (el nuevo su- 

peryate de Jeff Bezos tiene más de 400 pies 

de largo). 
Las casas se construyeron bien y sufrieron 

pocos daños durante el huracán lan en 

2022, explicó McKenna. Aun así, es proba- 

ble que un nuevo propietario renueve o 
construya de nuevo. “Cualquiera que com- 

pre algo cerca de este rango de precios, va 

a hacer su propia casa”, dijo Candler. “Es de- 

masiado divertido no hacerlo. La propiedad 

puede acomodar al menos seis casas”, se- 

ñaló. 
Durante mucho tiempo un enclave rico, 

Naples ha visto valores de bienes raíces que 

se disparan en los últimos años, indicó 

McKenna. Una venta de US$ 62 millonesen 

2022 estableció un récord para la ciudad. 

En Port Royal es difícil encontrar una casa 

por menos de US$ 10 millones. “Algunos de 

los multimillonarios más ricos tienen ca- 

sas allí, y uno no lo sabe”, afirma. Conoce 

a varios que han invertido US$ 200 millo- 

nes en comprar terrenos y construir casas 

en varias hectáreas. “No han comerciado, 

pero estos clientes se gastan esa cantidad de 

dinero”, explica. 

En los últimos 45 días, dos casas en la zona 

de Port Royal, cada una en menos de un 

acre, entró en contrato, uno de US$ 30 mi- 

llones y otro de US$ 34 millones, aseguró. 

Un lote de 1,48 acres al lado del compues- 

to por Donahue está actualmente en la lis- 

ta de US$ 63 millones, según Zillow. 

Aunque el mercado de lujo noes tan pujan- 

tecomo lo fue durante el auge de la pande- 

mia, los agentes de venta señalaron que las 

personas acaudaladas todavía están buscan- 

do para comprar. A diferencia de las com- 

pras de pánico durante el Covid, sostuvo 

Candler, “ahora es un comprador más sa- 

bio en el mercado, y sólo están comprando 

cosas que no son reemplazables.” 

La familia Donahue se ha comprometido a 

vender la propiedad como una sola pieza, 

dijo Bill, y espera encontrar un comprador 

que va a disfrutar de ella tanto como lo 

han hecho. “Si tuviéramos que romper los 

componentes, nadie los volvería a unir”, co- 

mentó. WSJ 
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PUNTO DE VISTA 

Natalidad, el desafío 
demográfico y 

económico de Chile 

—por KARIN MOORE— 

hilese enfrenta aunaencru- 

cijada demográfica y socioe- 

conómica sin precedentes. 

Las salas de maternidad se 

cierran, no por falta de re- 

cursos, sino por una alarmante disminu- 

ción de nacimientos. Con tan solo 

173.920 nacimientos en 2023, el menor 

número en una década, nos enfrentamos 

auna realidad que desafía nuestras es- 

tructuras sociales y económicas. 

El descenso en la tasa de natalidad no es 

un fenómeno aislado, sino un síntoma de 

transformaciones más profundas en la 

estructura socioeconómica de Chile. Más 

allá de ser una simple estadística, es un 

reflejo del cambio profundo en el papel 

de la mujer en nuestra sociedad y suim- 

pacto en la dinámica poblacional del 

país. 

El trabajo femenino, esencial en este es- 

cenario, enfrenta el desafío de conciliar 

la carrera profesional con la materni- 

dad. Las mujeres, cada vez más presen- 

tes en el mercado laboral y con mayor 

nivel educativo, hallan en la materni- 

dad un punto de inflexión que fre- 

cuentemente implica un impacto nega- 

tivo en sus trayectorias laborales. Esto 

se refleja en la brecha salarial que, se- 

gún el estudio de Kleven et al. (2018), 
se hace patente tras el nacimiento del 

primer hijo. 

¿Cómo revertir esto? Necesitamos un 

cambio de paradigma que generecondi- 

ciones más amables para las mujeres 

que desean ser madres, sin renunciar a 

su vida laboral. Nuestra cultura del tra- 

bajo penaliza a las mujeres por tener hi- 

jos, además del hecho que las leyes in- 

corporan la realidad cultural como un 

dato. Esto se traduce en que los derechos 

y fueros laborales tienen como titular a 

la madre, profundizando las brechas 

tanto de participación como salariales. A 

esto se suma la ausencia de convicción 

sobre la conciliación corresponsable, 

pues damos por sentado que conciliar 

trabajo y familia es un “problema de las 

mujeres” y no de la sociedad o del Esta- 

do. Muestra de esto es el proyecto de ley 

de sala cuna que sigue sin ver la luz y el 

nuevorecorte de fondos para jardines in- 

fantiles. 

Más allá del impacto individual, la baja 

natalidad tiene implicancias macroeco- 

nómicas significativas. A medida que 

avanza la transición demográfica, Chi- 

le se enfrenta a un doble desafío: unen- 

vejecimiento poblacional y una reduc- 

ción de la fuerza laboral. Este escenario 

pone presión no solo sobre los sistemas 

de seguridad social en el largo plazo, 

sino también sobre la sostenibilidad y 

equilibrio de los sistemas de pensiones 

que dependen de una base laboral acti- 

va y diversificada. 

Las políticas públicas deben abordar 

este desafío de manera integral, promo- 

viendo no solo la igualdad de género en 

el trabajo y la corresponsabilidad en el 

cuidado infantil, sino también adaptan- 

doel sistema de pensiones y bienestar so- 

cial a la nueva realidad demográfica. 

Esto incluye considerar medidas como 

incentivos para la participación laboral 

femenina y la postergación del retiro, así 

como la promoción delainmigraciónca- 

lificada, para mantener una fuerza labo- 

ral robusta que sostenga el sistema de 

pensiones. 

La crisis de natalidad en Chile no essolo 

un asunto de cifras; es un llamado urgen- 

te a repensar y reformular nuestras po- 

líticas públicas y prácticas sociales. Es 

imperativo que como sociedad enfren- 

temos este desafío con estrategias inte- 

gradas que valoren tanto la maternidad 

como la participación laboral femenina, 

asegurando así un futuro próspero y 

equilibrado para las próximas generacio- 

nes en nuestro país. 
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