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HACE ANOS QUE LA EMPRESA DE
COMBUSTIBLES DEL GRUPO ANGELINI
VIENE AMPLIANDO SU PORTAFOLIO
DE INVERSIONES, CON INCURSION

EN RETAIL, ENERGIA E INNOVACION.
PARA SEGUIR LA EXPANSION, ESTE
MES CERRARAN LA COMPRA DE

LA CADENA DE HAMBURGUESAS
FUNDADA POR DIEGO DESMADRYL Y
NICOLAS LIPTHAY EN 2016.

a historia de Streat Burger comenzd
a finales de 2014. Fue un llamado
de Diego Desmadryl a Nicolas Lip-
thay con la siguiente frase: "Quiero
emprender en gastronomia, ;vamos?”
Después de eso vinieron meses de viajes
por Madrid, Londres y Estados Unidos
conociendo restaurantes, cadenas, cocinas
y fabricas. Comieron como nunca, recono-
cerian después.

Lo que vino fue un exito arrollador. Hoy
tienen siete locales con sus hamburguesas
y una linea de helados y otra de pollos.
Pero fue el ultimo local que abrieron, en la
Copec de San Francisco de Mostazal en
diciembre pasado, el que lo cambio todo.
Fue un pololeo de seis meses, dicen co-
nocedores del deal, y la prueba de fuego
para seguir avanzando. La empresa de
combustibles ligada a la familia Angelini
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quedé tan encantada con lamarcay la

cultura que ofrecio comprarlos. Por meses,

equipos legales de ambos lados han esta-
do negociando en la méas absoluta reserva
los detalles del acuerdo, el que esta a
punto de ser cerrado en las proximas se-
manas, pero que ya tiene el marco: Copec
comprara la operacion de Streat Burger,
ampliando aun mas su giro de negocios.

Asesorando la operaciéon, por el lado de
la empresa de los Angelini esta Portaluppi,
Guzman y Bezanilla; y desde Streat Burger,
Barros & Errazuriz.

Nunca habia comido tanto

En una entrevista de 2021 con Francois
Pouzet. Nicolas Lipthay -cofundador y ar-
quitecto de Streat Burger- relato los inicios
de la marca.

El trabajé mucho tiempo en el area

inmobiliaria, hasta que decidié emprender
con su propia oficina de disefio y construc-
cién para retail, bancos y farmacias. Ahi fue
cuando le toco disefiar restaurantes y ca-
denas de comida rapida, lo que fueron sus
primeros acercamientos con este mundo.

A Diego Desmadryl lo conocié porque
le desarrollé unas tiendas para un nego-
cio que tenia de marcos de fotos llamado
Dmaestre, en Parque Arauco y La Dehesa.
No se hicieron particularmente amigos
entonces, pero cuando terminaba el 2014
Diego lo volvio a llamar con la idea de
emprender y queria que Nicolas fuera su
socio. Por esos dias en Chile el desarrollo
de la comida "fast casual’ y el delivery no
estaba aun muy desarrollado.

Se fueron a ver a Madrid y Londres ideas
de marcas, identidad, conceptos y salir de
lo ya conocido en Chile. También viajaron
a EEUU a ver cadenas, plantas y proce-
sos y decidieron lo que seria uno de sus
diferenciadores hasta hoy: el pan, la carne
y el queso lo importarian desde el pais del
norte.

“Fue mucho comer, viajar y conversar”,
contd Lipthay en la entrevista. En Chile los
consumidores de hamburguesas estaban
acostumbrados a comer harto por poco.
La propuesta de Streat era "come bien, y
paga un poco mas”.

En julio de 2016, con una mezcla de
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capital propio y deuda abrieron su primera
tienda en un pasaje en Isidora Goyene-
chea, a un costado del restoran Tiramis.
Lo que querian era que la gente al entrar
viajara y que la musica, los ingredientes

y la estética les recordaran Nueva York y
Lendres,

Luego vine la segunda tienda. en el Par-
que Arauco, y una alianza estratégica con
Uber Eats. A fines de 2018 empezaron a
buscar un socio estratégico para aumentar
capital y darle velocidad al crecimiento
que tenian en mente. En ocho meses ce-
rraron con Endurance, que ahora se llama
Venturance, un fondo ligado a Santiago
Valdeés, Antonio Zegers y Roberto Loeh-
nert y que hoy en su portafolio tiene otras
inversiones como Talana, Cumplo y Lippi,
quienes venderan ahora su participacion a
Copec.

En julio de 2019 Venturance entrd a la

propiedad y un mes despues abrieron el
tercer local en La Dehesa. Pero a las pocas
semanas vino el estallido social, donde
frenaran el plan de expansién para abrir el
cuarto local; después seria el Covid, que
los obligd a cerrar la operacion por un mes
para ver como seguian. Habian desarrolla-
do antes la tecnologia y la logistica para
subirse a la explosion del delivery que trajo
la pandemia, y no pararon.

De hecho, en 2022 recibieron el premio
Sartén de Oro al Mejor Restaurante del
Afio, que entrega Uber Eats, tras vender
70.000 hamburguesas mensuales a través
de la plataforma.

La noche de la premiacion anunciaron el
lanzamiento de dos marcas de alimentos
destinadas a comercializarse de manera
cien por ciento digital: los pollos The Buc-
ket y Streat Ice Cream.

En la entrevista de 2021, Lipthay comentaba

NICOLAS LIPTHAY (1ZQ) Y DIEGO
DESMADRYL (DER.) SON LOS
FUNDADORES DE LA CADENA

DE HAMBURGESAS. LA IDEA
COMENZO EN 2014, SE CONCRETO
EL 2016, EN 2019 ENTRO
VENTURANCE Y EN 2024, COPEC.

sus planes de entonces: abrir cinco o seis
locales anuales. ir a regiones, y aumentar a
otras categorias como helados o salsas. Tam-
bién pensaban en ir fuera de Chile, pero no
necesariamente en Latinoamérica por “inesta-
bilidades politicas y economicas’. Miraron a
Peru. México, pero les gustaba mas Estados
Unidos y Europa. reconocio.

Hoy, de la mano del gigante Copec,
quizas puedan dar el salto.

Desde Streat y Copec declinaron
comentar el negocio, porque el deal se
cerrara en los préximos dias y aun estan
afinando los detalles, como el rol que juga-
ran ahora los fundadores en la empresa. +

LA AMPLIACION DE COPEC

Lo cierto es que Copec con esto se consolida en su camino de expandir su portafolio. Hace
afos que dejé de sélo vender combustible.

Fuentes cercanas a las negnciacionescue ntan que en los dltimos cuatro o cinco afos,
Copec ha estado adaptando su modelo de negocios a los nuevos desafios ambientales y
necesidades sociales, entendiendo que la transicion energética del pais es una necesidad.
Por eso articulé una estrategia de nuevos negocios que se apalanca de las ventajas
competitivas actuales y desarrolla nuevas. Esa diversificacion ha llevado a buscar soluciones
innovadoras en distintas dreas, como nuevas energias, movilidad, medios de pago y el mundo
de la conveniencia y el retail, donde se ubicara la compra de Streat Food.

En la actualidad hay un local de Streat en la Copec de San Francisco de Mostazal, en la salida
de Santiago hacia el sur, que ha tenido alto impacto, y potencia la oferta que ya se tiene con
Pronto. Ampliar su oferta responde a agregar valor para los clientes, incorporando un nuevo
servicio, generando una mejor experiencia de alimentacidn, revelan las fuentes.

Otras de las adquisiciones o alianzas que ha hecho son la red de baterias intercambiables
para motos eléctricas Gogoro, o Chiper, un sistema que permite organizar eficientemente el
suministro de almacenes de barrie en el canal tradicional de venta; también adquirieron la
espariiola Ampere, que desarrolla y comercializa sistemas de almacenamiento inteligente de
energia, y dentro de la estrategia también se cuenta la compra de Blue Express.
Conocedores comentan que Copec esta mirando desde sus distintas areas nuevas
adquisiciones o alianzas. Vender bencina es importante, pero no lo unico, dicen.




