
  

Pérdidas de Enjoy más que 
se triplican en medio del 
proceso de reorganización 
Según explicó la cadena de casinos, esto se debió 
principalmente a una caída de cerca de 60% en el Ebitda, 
mayores costos financieros, y por efectos diferencia por 
tipo de cambio ante el incremento del valor del dólar. 

PAULINA ORTEGA 

La cadena de casinos Enjoy reportó este 

lunes una profundización de la crisis fi- 

nanciera por la que inició un proceso de 

reorganización judicial a fines de enero. 

La compañía informó que sus pérdidas 

empeoraron en el primer trimestre del 

año, más que triplicándolas desde los 

$7.580 millones (US$7 millones) a mar- 
zo del 2023 a los $25.736 millones (US$26 
millones). Esto equivale a una variación 

de 240%. 

Según detalló la sociedad, esto se ex- 

plica principalmente por una caída del 

Ebitda hasta los $4.124 millones (US$4 
millones), inferior en más de un 60% a 
los $10.407 millones (US$10 millones) 
del periodo anterior. Además, por $4.599 

millones de mayores costos financieros 

(+27,7%), que totalizaron $22.087 millo- 
nes(US$22 millones); y por efectos dife- 

rencia por tipo de cambio ante el incre- 

mento del valor del dólar que llegó a 

$-4.656 millones (US$4 millones). 
Losingresos por actividades ordinarias de 

la compañía a marzo del 2024 se mantu- 

vieron relativamente estables frente al mis- 

mo trimestre del 2023 en US$96 millones. 

Este año sumaron $94.347 millones, una 

variación de apenas 0,02% frente a los 

$94.327 millones del período pasado. 

Respecto al desglose de esta cifra, el ge- 

rente general de Enjoy, Esteban Rigo- 

Righi, explicó que “las ventas de todas 

nuestras operaciones crecieron un 1,4% 

(incluida la operación de Antofagasta), 

incluso considerando los impactos nega- 

tivos producto del incendio de febrero en 

la Región de Valparaíso, y de un efecto 

puntual en Punta del Este, por un bajo 

hold”, dijo. 

“En Chile, los ingresos de juego crecie- 

ron 2,8% versus una caída de 1,3% del res- 

to de la industria, lo que nos permite con- 

tinuar recuperando participación de mer- 

cado. Incluso si se eliminara el efecto del 

incendio, hubiéramos obtenido un im- 

portante 4,8% de crecimiento de ingresos 

en el periodo de enero a marzo”, agregó. 

Sin embargo, los ingresos por activida- 

des ordinarias en Chile cayeron un 4% 

“debido principalmente a $4.856 millo- 

nes de menores ingresos de juego de En- 

joy Antofagasta, que no se consolidan y 

que son reemplazados por ingresos por 
arriendo aportando un margen mayor, y 
a menores ingresos por $ 994 millones en 

Enjoy Viña del Mar producto delincendio 

ocurrido en febrero del presente año en la 

V Región, que implico restricciones en la 

apertura y de horarios de funcionamien- 

to durante varias semanas del mes”, pre- 

cisa Enjoy. 

Enjoy expresó que si bien han logrado 

mantener sus ingresos “estos avances no 

son suficientes para acortar la importan- 

te brecha en resultados generada por las 

nuevas Ofertas Económicas anuales que 

se comprometieron en 2017, que en el 

primer trimestre totalizaron $14.417 mi- 

llones (US$14 millones). Estas han tenido 

un efecto negativo particularmente im- 

portante en las operaciones de Viña del 

Mar, Coquimbo y Pucón, donde comen- 

zamos a pagar hace un par de años estos 

valores, posterior al cambio trascenden- 

tal que generó la pandemia en un merca- 

do más contraído y con una alta infla- 

ción”. 

Hace 10 días la compañía presentó a los 

acreedores una propuesta de acuerdo de 

reestructuración, que deberá ser votada el 

18 de junio. 

Adicionalmente, Enjoy ha manifestado 

que el grupo mexicano Logrand Enter- 

tainment Group realizó en marzo una 

oferta por sus operaciones en Chile como 

unidad de negocio única, incluyendo to- 

dos sus activos (operaciones de casino de 

juegos, hoteles y activos inmobiliarios). 

En ese entonces, también afirmó que re- 

cibió dos ofertas por sus operaciones en 

Punta del Este, pero de empresas distin- 

tas a los oferentes de las operaciones en 

Chile. 

Las etapas a seguir para dichas ofertas 

“quedarán sujetas a la propuesta de acuer 

do que sea presentada por la compañía en 

el marco del proceso de reorganización ju- 

dicial”, declaró Enjoy al notificarlas.Q   

Socovesa logra mejorar 
ingresos y reducir deuda 
en primer trimestre, pero 
sigue con pérdidas 
El mayor grupo inmobiliario del país, que en abril lanzó 
un proceso de reestructuración, elevó sus ventas de 
inmuebles y mejoró su nivel de pasivos. Y aunque 
mejoró sus niveles de apalancamiento, incumplió los 
covenants de un crédito de BCI y BancoEstado, quienes 
le emitieron un waiver o carta de exención. 

IGNACIO BADAL 

La complicada firma Empresas Socovesa, el 

mayor grupo inmobiliario del país, profun- 

dizó sus pérdidas en el primer trimestre de 

este año respecto a igual periodo del ejerci- 

cio anterior, al anotar un saldo en rojo de 

$10.308 millones, lo que significó un 52,9% 

másquelos -$6.742 millones de unañoatrás, 

debido a un incremento en sus costos de 

venta, en sus gastos de administración y un 

efecto contable de sus gastos financieros. 

Sinembargo, losresultados del primer cuar- 

to del año trajeron algunas noticias positivas 

para la empresa, sobre la cual se temía una 

amenaza de quiebra debido a sus elevados 

compromisos financieros y un ambiente sec- 

torial adverso. 

Estos resultados no alcanzaron a incorpo- 

rar las medidas dereestructuración que anun- 

ció Socovesa en abril pasado y que buscaban 

adaptar sus áreas operativas con el fin de re- 

ducircostos y enfrentar de mejor manera los 

cambios futuros del mercado, efecto que se 

observará en el segundo trimestre, pues la 

nueva estructura empieza a operar el 1 de 

mayo. 
Socovesa acumuló ingresos por$70.165mi- 

llones entre enero y marzo, un aumento del 

36,5% sobre el mismo período del 2023. “Res- 

ponde a mayores ventas de inmuebles que 

más que compensaron la caída en las ventas 

de otras ventas y servicios y de las viviendas 

en parte de pago”, explicó la compañía en su 

análisis razonado. Sólo la venta de inmuebles, 

querepresentó el 95% de sus ingresos, creció 

un 41,3%, especialmente en departamentos, 

que aumentó un 45,4%. 

Dentro de mix facturado entre filiales, cayó 

la participación de Socovesa (de 46% a 39%) 

y Almagro (de 42% a 25%), y aumentó la de 
Pilares (de 9% a 35%). “Lo anterior se dio en 
el contexto de una muy baja escrituración de 

Pilares en el primer trimestre de 2023”, dijo 

la firma. 

Al evaluar lo facturado en casas y departa- 

mentos y compararlo con lo facturado en el 

mismo período del 2023, se aprecia que los 

ingresos de los tramos de precio entre 2.001 

UF y 9.000 UF aumentaron y bajo las 2.000 

UF y sobre las 9.000 UF, cayeron. 

FLUJO DE CAJA YDEUDA 

Las ganancias antes de intereses, impuestos, 

depreciación y amortización (Ebitda) conso- 

lidado dela compañía, una medida desu flu- 

jode caja operacional, subieronun 35,6%in- 

teranual a $7.667 millones. 

El flujo operacional de la compañía, medi- 

do tradicionalmente, pasó de un saldo nega- 

tivo a uno positivo de $14.019 millones, gra- 

ciasa mayores cobros procedentes de la ven- 

ta de bienes y servicios y menores pagos a 

proveedores y empleados. 

En cuanto a la deuda, la empresa también 

tuvo buenas noticias, pues redujo su carga fi- 

nanciera en $16 mil millones, “generando un 

menor importe procedentes de préstamos y 

un incremento en los pagos de préstamos 

Esta disminución neta de los préstamos se 

compara favorablemente con la cifra del pe- 

riodo enero-marzo de 2023, donde la com- 

pañía fue una tomadora neta de créditos”, 

dijo. 

La deuda financiera neta total de la com- 

pañía alcanzó a $705.164 millones (18.850 
millones de UF), 1% menos que al cierre 

de diciembre, producto de una baja del 

1,5% de su deuda financiera bruta y a un 

menor efectivo y equivalente al efectivo del 

55,7%. 

Socovesa prevé reducir su deuda a un ran- 

go de entre 15 y 16 millones de UF a fines de 

año. “Esto comenzó a registrarse al cierre de 

marzo. Si no existen sorpresas en el escena- 

rio macroeconómico y en los tiempos de fac- 

turación y recuperación, la compañía estima 

que debiera lograr el objetivo financiero es- 

tablecido”, anticipó. 

No obstante, la compañía incumplió otra vez 

su indicador de “leverage total” o de apalan- 

camiento. El total de pasivos respecto al pa- 

trimonio total fue de 2,41 veces y no debesu- 

perar las 2,3 veces. “El covenant vinculado al 

*Leverage Total' a marzo de 2024 fue incum- 

plido; sin embargo con fecha 24 de mayo de 

2024, Banco Estado y BCI emitieron un wai- 

vero carta de exención por incumplimiento 

de la referida obligación, aplicable a los es- 

tados financieros a marzo de 2024 , explicó 

la empresa.Q 
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