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STARTUP DE FUNDADORES DE
XEPELIN Y MAGMA PARTNERS
MAS DOS VEINTEANEROS

LEVANTA USS 1 MILLON PARA
EXPANDIR NEGOCIO

Alaronda entraron Minga VC,
Kuiper VC (Familia Chedraui

de México) e inversionistas
angeles como: Sebastian

Kreis (CEO Xepelin), Hernan
Orellana (director BCI) y Rodrigo
Irarrazaval (presidente Grupo
MOK). En palabras simples, son
una herramienta para controlar
cada movimiento financiero en
las empresas.

os cuatro fundadores tienen casi
dos décadas de diferencia: Felipe
Puntarelli y Diego Philippi tienen
mas de 40 anos -y un par de
startups a cuestas-, mientras que Nicolas
Ramos y Martin del Castillo tienen 23y 24
afos respectivamente. Ramos abandond
ingenieria civil en la Universidad Catolica
en cuarto ano para emprender, mientras

que Del Castillo recién rindi6é su examen
de grado en ingenieria comercial. Los
cuatro buscan ser la version latinoameri-
cana de Ramp, la startup norteamericana
valorizada en US$ 7,5 mil millones dedi-
cada a controlar los movimientos finan-
cieros de las empresas. Como funciona:
mediante WhatsApp y con inteligencia
artificial, los empleados pueden enviar
sus gastos a rendir a un bot que lee la
boleta y la envia automaticamente a las
areas de finanzas, tesoreria y contabili-
dad.

“Te pegaste en la cabeza?

Felipe Puntarelli es uno de los tres
fundadores originales de Xepelin, junto
a Nicolas de Camino y Sebastian Kreis.
Pero a medida que la fintech crecia, el
sociologo fue viendo nuevas oportunida-
des en el mercado. Hasta que a finales
de 2022 le planted a Kreis salir del dia a
dia de la compania para empezar a crear
ecosistema. La respuesta de Kreis en un

principio fue “;te pegaste en la cabeza?
Esto no es tan facil: no es que un cofun-
dador llegue y deje la compania de un
dia para otro. Pero veamos que se puede
hacer’, recuerda Puntarelli. Conversaron
eltema en el directorio, y con el apoyo
del CEO dej¢ la firma.

Meses antes, aun en su rol de VP
de ventas corporativas de la startup,
Puntarelli fue invitado a dar una charla a
la Universidad del Desarrollo, sin saber
que ahi conoceria a su futuro socio. “La
vicedecana me dijo ‘tienes que hablar
con ese joven que esta sentado alla, por
favor. Date el tiempo, quiere hablar conti-
go desde que supo que ustedes estaban
confirmados en el panel”, recuerda.

Alterminar la charla se acerco a el
Martin del Castillo. Eran pasadas las 19:30
y Puntarelli tenia que volver a su casa, asi
que le dio su teléfono. “Al dia siguiente
me llama y me dice ‘;qué café te gusta?.
Estaba abajo de la oficina esperandome
con un Starbucks”, dice. Del Castillo tenia

ganas de hacer una practica en Xepelin,

pero también buscaba crear una startup.
Tenia una idea llamada Gamba Pay, una

especie de pasarela de pagos por What-
sApp. Puntarelli se ofrecic a mentorear e
invertir.

Al poco tiempo el ingeniero comercial
empezo0 a ir a las reuniones con Puntare-
Lli con un acompanante: Nicolas Ramos,
uno de los mejores alumnos de ingenie-
ria en la UC y programador.

Puntarelli ya venia con la idea de salir
de Xepelin y antes de un viaje a México
a finales del 2022 les dijo a los universi-
tarios: “Busquemos una solucion puntual
que tenga relacion con el control finan-
ciero, ojala con temas de opex (gastos
operacionales ) y que se pueda integrar
rapidamente en un ERP (software para
monitorear empresa) y en la operacion
contable de las companias”.

A su vuelta, Del Castillo ya tenia la idea.

Se suma el cuarto socio

El primero de marzo del 2023 nacié
Xpendit en la casa de Puntarelli. Pero ne-
cesitaba contrapeso para un equipo tan
joven. Llamo a Diego Philippi, quien venia
saliendo de Vor_Tex -una plataforma de
gestion de APIs- y a quien conocia hace
mas de una década: fue el primer inver-
sionista de su segundo emprendimiento
Portal Finance. En abril lo llamé y le dijo
que necesitaba “otro vejete” al lado suyo.
“Estoy con dos cabros muy buenos y
busco ayuda operacional”. Asi se armo el
equipo de cuatro fundadores.

En octubre del 2023 salieron al merca-
do, tienen mas de 100 clientes (corpo-
rativos y filiales regionales) entre ellos
Salmones Blumar, Sacyr, lansa, Zapping,
y mas de cuatro mil usuarios activos en
la plataforma. El objetivo es llegar a 12
mil a fin de afio y para eso estan crecien-
do sobre un 20% en usuarios por mes. Ya
son 25 personas en el equipo, con uni-
versitarios de 21 anos hasta ejecutivos de
mas de 60, entre ellos, Jorge Parada, ex
CFO de Lan Chile, quien ejecuto -entre
otros- la compra de Ladeco.

En el camino se han dado cuenta de
que para las empresas es muy dificil ren-
dir gastos y muchas veces si un emplea-
do compra con dinero de su bolsillo algo
para la compafia y agrega un producto
para uso personal, es rechazado todo el
gasto. Para eso, estan ad portas de sacar
tarjetas corporativas donde cada encar-
gado de compras tenga copia con presu-
puesto limitado de una tarjeta madre.

Hace unas semanas cerraron una
ronda de US$ 1 milléon donde entraron
Minga VC, Kuiper VC (Familia Chedraui de
México) e inversionistas angeles como:
Sebastian Kreis (CEO Xepelin), Hernan
Orellana (director BCI), Redrigo Irarra-
zaval (presidente Grupo MOK), Ignacio
Belmar (CEO Krip), Michael Everdad (CEO
Belltech), Fernando Elizalde (CEO Top
Roller), Gabriel Gurovich (emprendedor)
y los inversionistas angeles mexicanos
Pablo Girault, Miranda Correay Javier
Perezanta, entre otros



