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Carolina Fourt, fundadora 
y 50 de Man dnd Gets 

Icierra ronda de 

inversión para 
lanzar su app de 
metas deportivas 
en EEUU y Australia 

El La startup chilena, que paga monedas virtuales a 
cambio de quemar calorías, levantó capital con dos 
fondos australianos para llegar con la aplicación y 
marketplace de productos a los nuevos países. 

POR MARCO ZECCHETTO 

Run and Gets es una startup 
chilena fundada por la ingeniera 
comercial, Carolina Fourt, que creó 
una aplicación que paga Run Coins 
(monedas virtuales) a los usuarios 
por quemar calorías, canjeables por 
productos y servicios en su propio 
marketplace. 

La startup, que Fourt constituyó 
primero en Estados Unidos, cerró 
una ronda de inversión por US$ 3 
millones con los fondos australia 

nos con base en EEUU, HD Capital 
y Funding Strategies, para lanzar la 
aplicación en Miami en diciembre, y 
en Australia en febrero de 2025. 

En 2022 levantó US$ 500 mil con 

la empresa Crawford Development 
en EEUU y luego, la administradora 
de fondos de inversión privados, 
Sudamerik (SDK), compró el 10% de 
la propiedad por US$ 750 mil. 

En Chile se constituyó como 

empresa en 2023 y elegió este país 
para lanzar la aplicación en marzo 
pasado, pero instaló la casa matriz 
en Miami. 

Modelo de recompensas 
Para usar la app, los usuarios deben 
activar la función de geolocalización 
de su teléfono móvil y vincularlo 
con un smartwach (reloj inteligente) 
-que mide las pulsaciones y calorías 
quemadas- y elegir en la aplicación 
un deporte, como caminar. 
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Tras cumplir con las metas deportivas 
personalizas, el usuario es recompen- 
sado con Run Coins, que se pueden 
utilizar en los productos, servicios y 
seguros disponibles en el marketplace 
de la aplicación. 
EnChile, la app tiene60 mil usuarios y 

15 tiendas disponibles, como Farmacias 
Ahumada, Clínica Meds, Cinépolis, 
Claro, BCI Seguros y La Araucana. 

Fourt explicó que el modelo de ne- 
gocio se basa en la publicidad de las 
marcas socias en su tienda virtual y 
por la venta de seguros. 

No obstante, adelantó que alistan 
el lanzamiento de un modelo por sus- 
cripción que permitirá a los usuarios 
acceder beneficios, como videos de 

personal training y planes nutricionales, 
y ganar más Run Coins, con un tope 
máximo diario de $1.000en dos horas. 

Expansión 
De cara al lanzamiento de la app 

en EEUU, sumará un equipo de tres 
personas en la oficina en Miami, para 
crecer en el estado de Florida y ver 
cómo funciona la plataforma en ese 
país. “Luego nos vamos a esparcir hacia 
diferentes estados, como California y 
Nueva York”, dijo Fourt. 

En Australia, en tanto, abrirá una 
oficina en Melbourne en febrero y 

armará un equipo para atender la 
operación local. 

Fourt comentó que en ambos 
países están cerrando acuerdos 
con diferentes marcas que estarán 
disponibles en la app, y en algunos 
casos, se repetirán empresas inter- 
nacionales que ya están disponibles 
en Chile, como Cinépolis. 

“A fin de año proyectamos tener 
80 mil descargas y 20 mil suscrip- 

ciones en Chile. Después, con los 
lanzamientos en EEUU y Australia 
proyectamos subir a 1 millón y me- 
dio de descargas y 380 mil suscrip- 
ciones en los tres países”, dijo.   
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ENMMERTETA 

para automatizar 
las gestiones de 

Karin 

2 denuncias por Ley 

A El software permite centralizar la 
información de la empresa para optimizar 
el tiempo de tramitación de las denuncias 
por acoso laboral o sexual. 

A casi tres meses de 
entrada en vigencia de la 
Ley Karin, que regula la 
prevención, investigación 
y sanción del acoso laboral 
o sexual en el trabajo, la 
startup Lemontech, en- 
focada en el desarrollo de 
software para el sector le= 
gal, lanzó una herramienta 
que permite automatizar la 
gestión de las denuncias en 
el marco de la regulación. 

La corporate account 
manager de Lemontech, 

Camila Castro, comentó 
que se trata de un desa= 
rrollo propio que lanzaron 
en septiembre, y que se 
incorporó en el software de 
gestión de procesos legales 
de la firma, CaseTracking, 
orientado a estudios jurídi- 

cos y gerencias legales. 
La nueva funcionalidad 

opera como un “reposito- 
rio documental con infor 

mación centralizada” que 
automatiza la generación 
de documentos asociados 

alas denuncias, reducien- 
do el “error humano que 
pudiese existir al momento 
de manejar estos flujos de 
trabajo”, dijo Castro. 
También señaló que 

envía alertas de los plazos 
de cumplimiento para cada 

denuncia recibida a las 

áreas de recursos huma- 

nos o alos departamentos 
jurídicos de las empre- 
sas, “para evitar multas” 
y permite “identificar 
los cuellos de botella en 

la gestión y factores de 
riesgo”, es decir, “dónde 
tengo que poner el ojo 
para que no se produzcan 
más denuncias, a quién 
debo capacitar, cuáles son 
las tendencias que se han 
producido en materia de 

  

denuncia”. 

Optimización 
Según Castro, la herra 

mienta “disminuye entre 
un 60% y 70% el tiempo 

que se destina a la inves= 
tigación, porque centraliza 
toda la información y da 
claridad de cómo se tiene 

que manejar”. 
Añadió que hoy, una 

persona que gestiona una 
denuncia en forma manual 

tardaría unas 10 horas ad- 
ministrativas, porque debe 
leer el reglamento, buscar 
información de procesos 
anteriores que “no necesa- 
riamente están documen- 
tados por la empresa” y 
hablar con otros departa- 
mentos de la empresa.*
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