DiarioFipnanciero

Fecha: 23/10/2024 Audiencia: 48.450 Seccioén:
Vpe: $3.926.067 Tirada: 16.150 Frecuencia:
Vpe pag: $7.443.240 Difusion: 16.150

Vpe portada: $7.443.240 Ocupacion: 52,75%

CONTRAPORTADA
DIARIO

Pag: 40

INNOVACION, STARTUPS Y
TRANSFORMACION DIGITA

inversion para
lanzar su app de
metas deportivas

en EEUU y Australia

I La startup chilena, que paga monedas virtuales a
cambio de quemar calorias, levantd capital con dos
fondos australianos para llegar con la aplicacién y
marketplace de productos a los nuevos paises.

POR MARCO ZECCHETTO

Run and Gets es una startup
chilena fundada por la ingeniera
comercial, Carolina Fourt, que cre6
una aplicacion que paga Run Coins
(monedas virtuales) a los usuarios
por quemar calorias, canjeables por
productos y servicios en su propio
marketplace.

La startup, que Fourt constituyd
primero en Estados Unidos, cerré
una ronda de inversién por USS 3
millones con los fondos australia-
nos con base en EEUU, HD Capital
y Funding Strategies, para lanzar la
aplicacién en Miami en diciembre, y
en Australia en febrero de 2025.

En 2022 levanto USS 500 mil con
la empresa Crawford Development
en EEUU y luego, la administradora
de fondos de inversién privados,
Sudamerik (SDK), comprd el 10% de
la propiedad por US$ 750 mil.

En Chile se constituy6 como

empresa en 2023 y elegio este pais
para lanzar la aplicacion en marzo
pasado, pero instalé la casa matriz
en Miami.

Modelo de recompensas
Para usar la app, los usuarios deben
activar la funcion de geolocalizacion
de su teléfono movil y vincularlo
con un smartwach (reloj inteligente)
-que mide las pulsaciones y calorias
quemadas- y elegir en la aplicacion
un deporte, como caminar.

Tras cumplir con las metas deportivas
personalizas, el usuario es recompen-
sado con Run Coins, que se pueden
utilizar en los productos, servicios y
seguros disponibles en el marketplace
de 1a aplicacién.

EnChile, la app tiene 60 mil usuarios y
15 tiendas disponibles, como Farmacias
Ahumada, Clinica Meds, Cinépolis,
Claro, BCI Seguros y La Araucana.

Fourt explicd que el modelo de ne-
gocio se basa en la publicidad de las
marcas socias en su tienda virtual y
por la venta de seguros.

No obstante, adelanté que alistan
el lanzamiento de un modelo por sus-
cripei6n que permitira a los usuarios
acceder beneficios, como videos de
personal training y planes nutricionales,
y ganar mas Run Coins, con un tope
méximo diario de $ 1.000 en dos horas.

Expansion

De cara al lanzamiento de la app
en EEUU, sumard un equipo de tres
personas en la oficina en Miami, para
crecer en el estado de Florida y ver
como funciona la plataforma en ese
pais. “Luego nos vamos a esparcir hacia
diferentes estados, como Californiay
Nueva York”, dijo Fourt.

En Australia, en tanto, abrird una
oficina en Melbourne en febrero y
armara un equipo para atender la
operacion local.

Fourt comenté que en ambos
paises estan cerrando acuerdos
con diferentes marcas que estaran
disponibles en la app, y en algunos
casos, se repetiran empresas inter-
nacionales que ya estdn disponibles
en Chile, como Cinépolis.

“A fin de afio proyectamos tener
80 mil descargas y 20 mil suscrip-
ciones en Chile. Después, con los
lanzamientos en EEUU y Australia
proyectamos subir a 1 millén y me-
dio de descargas y 380 mil suscrip-
ciones en los tres paises”, dijo.




