
electrónica, hecha para automati-
zación y alto volumen. Una empre-
sa que el ingeniero civil de la Uni-
versidad Católica fundó en Estados
Unidos y que, en sus palabras, es
“la primera plataforma de firma
electrónica hecha para la automati-
zación, con precios que hagan sen-
tido para alto volumen y que los de-
sarrolladores amen trabajar con
nuestra plataforma”.

Lo más importante de un docu-
mento firmado electrónicamen-

te, dice Perl, es que lo reco-
nozcan legalmente. “Cada
país tiene sus regulaciones
de firma electrónica, pero
casi todas tienen el mismo
mínimo común denomina-

dor”, señala. Decidió enfo-
carse en cumplir con la

de Estados Uni-
dos, con apoyo
de una abogada
l o c a l e x p e r t a
para hacer el
diseño legal. 

“Ya tenemos
clientes en todo

el mundo: Esta-
dos Unidos, Ca-

n a d á , A u s t r a l i a ,
Reino Unido, Fran-
cia, Holanda, Esto-
nia, Emiratos Ára-
bes, Arabia Saudita.
En Latinoamérica,
tenemos clientes en
Brasil y en Chile esta-
mos cerrando el pri-

mero”, cuenta el em-
prendedor, que inte-
gró a dos desarrolla-
d o r e s a l e q u i p o :
Santiago Olivos (25

Hasta hace muy poco, Víctor
Perl trabajaba como jefe de
inversiones en un family offi-

ce en Chile. En paralelo, a modo de
hobby, trabajaba de 5 am a 7 am
—antes de irse al trabajo— en PDF
Blocks, una aplicación que le po-
ne claves a PDF en alto volu-
men, como en esos correos
electrónicos que llegan del
banco con la cartola y para
abrirla hay que poner el RUT.
“Yo daba el servicio de ponerle
clave a ese PDF”, comenta
Perl. “Hoy la empresa
tiene unos 300 clien-
tes en más de 20 paí-
ses”, asegura y afir-
ma que el primero
de ellos fue Philip-
pine Airlines. 

El año pasado re-
nunció a su trabajo
en el family office, pa-
ra dedicarse completa-
mente a emprender.
Como su empresa ya
funcionaba “práctica-
mente sola”, se puso a
buscar algo más. Ha-
blando con un amigo
emprendedor, inves-
tigando sobre el pro-
blema, llegó final-
mente a lo que sería
su siguiente apuesta:
SignatureAPI, una
aplicación de firma

años, chileno) y Rolando Andrade
(25 años, portugués).

COMPITIENDO CON
GIGANTES

“Le competimos a empresas tre-
mendas como Docusign, Adobe y
Dropbox. Docusign, por ejemplo,
tiene más de 7.000 personas traba-
jando. Nosotros somos 3. Y ya le he-
mos ganado clientes a Docusign y
Adobe”, dice con orgullo Perl. 

Los clientes pueden usar la pla-
taforma para enviar a firmar miles
de documentos, o para agregar fir-
ma electrónica en sus aplicaciones.
Un ejemplo es una empresa de TI
en Arabia Saudita, que está auto-
matizando todas las firmas inter-
nas de la empresa (contratos, per-
misos de RR.HH., etc) con Signatu-
reAPI. Otro ejemplo, cuenta Perl, es
una empresa de arriendo de ma-
quinaria pesada (tractores, etc.) en
Iowa (EE.UU.), que automatizó los
contratos de arriendo con ellos. Un
tercer ejemplo es una aplicación
para crowdfunding de startups en
Reino Unido que la usó para que los
inversionistas y emprendedores
firmen los documentos de inversio-
nes dentro de su aplicación.

Recientemente ganaron el pre-
mio al “Best API Debut” en los API
World Awards. “Este premia al me-
jor nuevo API que salió durante
2024 en el mundo”, contextualiza y
explica que las APIs son la forma
que tienen las aplicaciones “para
hablar entre ellas”. “Nos pone sú-
per orgullosos”, dice Perl y cuenta
que la próxima semana acudirá a la
ceremonia del premio que se hará
en California (EE.UU.)

Chileno crea plataforma de firma
electrónica que llega hasta Arabia Saudita

FUNDADA POR EL INGENIERO CIVIL UC, VÍCTOR PERL EN EE.UU.:

SignatureAPI es una aplicación de
firma electrónica, hecha para
automatización y alto volumen. 
SOFÍA MALUENDA

Víctor Perl,
fundador de

SignatureAPI. 

Además de conectar ambas puntas
del B2B, Loads ofrece servicios como
logística transfronteriza y aduanas. 

Entre los principales mercados de
Latinoamérica destacan Colombia,
Ecuador, México y Costa Rica, mientras
que fuera de la región están India, Chi-
na, Europa y EE.UU. En estos dos últi-
mos es donde quieren acelerar el creci-
miento, por eso la estrategia contem-
pla la apertura de oficinas.

PILAR FINTECH

“Queremos ser un proveedor
global de alimentos donde el
cliente pueda comprar, transpor-
tar y financiar su producto en una
sola transacción”, dice. 

Por eso otra parte de los recursos
nuevos estarán destinados a forta-
lecer la nueva vertical fintech
que están sumando al ne-
gocio, dende acaban
de lanzar un produc-
to financiero inte-
grado llamado “Lo-
ad Now, Pay La-
ter”. Este tiene por
objetivo ayudar a
los clientes a supe-
rar las limitacio-

nes de flujo de caja y aumentar los volú-
menes de importación. De esta forma,
explica que tras completar los compra-
dores su información en el perfil de la
plataforma, se realiza un análisis de cré-
dito utilizando datos internos y externos.
Esto permite a Loads aprobar una línea
de crédito personalizada, que los clien-
tes pueden usar para comprar alimentos

con términos comerciales flexi-
bles. De esta forma pueden

desbloquear más crédito,
lo que facilita el creci-
miento del negocio sin
tensar su flujo de caja.

Finalmente, Gil dice
que el aporte econó-
mico restante estará

enfocado en el perfec-
cionamiento y mejora

de la plataforma
tecnológica.

D
os nuevas metas tiene en la
mira Loads, plataforma chi-
lena de cross-commerce que
conecta a importadores con
productores globales: im-

pulsar su expansión global y sumar la
vertical fintech al negocio de manera de
cerrar el círculo y entregar una solu-
ción integral para quienes participan
del comercio digital transfronterizo
con foco en la industria alimentaria.

Para ello, el fundador y CEO de Lo-
ads, Larry Gil, señala que acaban de
asegurar una nueva ronda de financia-
ción por más de US$ 5,5 millones. La
operación fue liderada por Femsa Ven-
tures, firma de capital de riesgo del gru-
po Femsa, multinacional mexicana
que participa en la industria de las be-
bidas, además del sector comercial y de
restaurantes. En México, por ejemplo,
es la principal embotelladora de Coca-
Cola, mientras que en Chile es contro-
lador de las cadenas Cruz Verde, Mai-
cao y Oxxo.

En la operación, que consideró
equity y deuda, también participaron
los fondos Nazca, Alaya y Murchison
Ventures. Los dos primeros ya habían
invertido anteriormente en la startup
fundada en 2022 para simplificar el
proceso de importación, permitiendo a
los clientes acceder a
productos alimenticios
de forma fluida y global
a través de su solución
tecnológica, donde las
partes pueden revisar
pedidos y órdenes de
compra, rastreo de es-
tos en tiempo real, do-
cum enta ción, entr e
otros.

Con su base central
en Chile, y oficinas co-
merciales en Perú, Mé-
xico y Colombia, el plan
es expandirse a dos
n u e v o s m e r c a d o s :
EE.UU. y Europa. La
idea, cuenta el emprendedor, es abrir
operaciones en ambos durante 2025. 

A la fecha cuentan con clientes en
más de 15 países, tanto importadores
como proveedores y han comercializa-
do más de 3,5 millones de kilos de ali-
mentos. Se especializan en alimentos
tales como fruta fresca, frutos secos y
deshidratados, cereales, miel, alimen-
tos congelados, productos del mar, etc.

Loads levanta más de US$ 5,5
millones en ronda de capital
liderada por Femsa Ventures
En la operación también participaron los fondos Nazca, Alaya y Murchison Ventures. Parte del
financiamiento será utilizado para la apertura de dos oficinas en el exterior —Europa y EE.UU.—,
además de potenciar la nueva vertical de negocio fintech que están lanzando con una primera solución
financiera integrada: una línea de crédito personalizada para los importadores de alimentos. MARISA COMINETTI

PLATAFORMA CHILENA DE COMERCIO DIGITAL TRANSFRONTERIZO:

Larry Gil,
CEO y Funda-
dor de Loads.
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La startup de base científico-tecnológi-
ca Photio ideó una forma, inspirada

en la fotosíntesis, de convertir materiales
como pinturas y asfaltos en purificado-
res de aire. Pero ahora fue un paso más
allá: a través de su aditivo HormiPhotio,
selló una alianza con Polpaico para con-
vertir el hormigón en un elemento des-
contaminante, que contribuya significa-
tivamente a la purificación del aire.

Mediante nanopartículas que se inte-
gran en la mezcla de hormigón, genera
una “reacción fotoquímica al contacto
con la luz, ya sea solar o artificial, degra-
dando gases contaminantes y transfor-
mándolos en sustancias inertes”, relata
el cofundador de Photio, Matías Moya.
Aunque no produce oxígeno, como la fo-
tosíntesis de las plantas, sí es capaz de
eliminar más de mil tipos de gases conta-
minantes, como metano y óxidos de ni-
trógeno, que suelen ser incluso más per-
judiciales que el CO2, según Moya.

Agrega que tuvieron un largo proceso
de validación junto a Polpaico “para de-
mostrar que el producto no generaba na-
da perjudicial dentro del hormigón”

En términos de impacto, dos metros
cuadrados de HormiPhotio equivalen a
la capacidad de descontaminación de
un árbol maduro. Esto representa un
avance crucial en el sector de la cons-
trucción, dado que el “hormigón tradi-
cional es responsable del 7% de las emi-
siones globales de gases de efecto inver-
nadero en su proceso de producción”,
dice el cofundador.

Desde sus primeros proyectos, Pho-
tio ha desarrollado aditivos que con-
vierten pinturas en superficies descon-
taminantes, aplicados en murales y es-
pacios urbanos. Con un simple sachet
de su aditivo, las pinturas adquieren
propiedades para purificar el aire, y ac-
tualmente trabajan con empresas e
instituciones para llevar esta tecnolo-
gía a diferentes espacios.

Photio
transforma el
hormigón en un
aliado contra la
contaminación

EN ALIANZA CON POLPAICO: 

Desde 2020, la startup ha
buscado purificar el aire
mediante el uso de
nanotecnología. AMANDA UGARTE S.

Photio lanzó
junto a Polpaico
el primer hor-
migón descon-
taminante del
mundo.
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CON SU BASE CENTRAL
DE OPERACIONES EN
CHILE, Y OFICINAS
COMERCIALES EN
PERÚ, MÉXICO Y
COLOMBIA, LOADS
CUENTA CON CLIENTES EN
MÁS DE 15 PAÍSES Y HAN
COMERCIALIZADO MÁS DE
3,5 MILLONES DE KILOS
DE ALIMENTOS. 
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