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caciones para dispositivos médicos, lo que
es “especialmente crítico”, dice, en entornos
sanitarios.

Han identificado tres industrias para su
aplicación. La principal es la de dispositivos
médicos, por medio de la cual se evitan las
infecciones sanitarias. La segunda es bienes-
tar y cuidado, y la tercera es la industria ali-
mentaria. 

PRODUCTOS

Uno de sus productos es el Copesil Cuida-
do Femenino, que corresponde a una copa
menstrual antimicrobiana, ya que no re-
quiere esterilización, sino solo lavado con
jabón neutro. Ya la tienen en el mercado en
grandes plataformas e-commerce y se en-
cuentran trabajando en otras alianzas estra-
tégicas con empresas relevantes del sector. 

Además, desarrollaron el Copesilcup, un
catéter urinario permanente con nanopartí-
culas de cobre que evita las infecciones sani-
tarias asociadas al uso de este dispositivo.
Realizaron un ensayo clínico que finalizó en
agosto, el que la fundadora y CEO considera
“un tremendo hito”, ya que se logró probar el
catéter en 4 importantes hospitales públicos
de Santiago. Estiman que en unos seis meses
se encontrará en el mercado. También han
avanzado en el desarrollo de Copesil CVC,
que es un catéter venoso central, requerido
para pacientes en estado grave, y que tam-

E
l propósito está claro: salvar vidas
disminuyendo las infecciones sa-
nitarias y aportar al bienestar y
cuidado de las personas. Así lo de-
fine María Cristina Paredes, CEO

de WMAS, quien fundó esta startup de base
científica tecnológica junto a Sara Ramírez
(CTO). Es ese mismo liderazgo femenino de
“sólida formación” el que destaca la em-
prendedora casi de inmediato. Tiene senti-
do. Paredes es enfermera de la Universidad
de La Frontera, magíster en bioética de la
Universidad de Chile y doctora en salud pú-
blica de la misma universidad. En tanto, Ra-
mírez es química de la Universidad de San-
tiago de Chile y doctora en química por la
misma casa de estudios. “Nos dedicamos a
la innovación disruptiva en nanotecnología
con propósito social, desarrollando y apli-
cando soluciones basadas en el cobre para
dispositivos médicos”, explica la CEO y agre-
ga: “Nos caracterizamos por liderar, inspirar
y potenciar el rol de las mujeres en la ciencia,
innovación y dirección empresarial”. La
startup nació el año 2023 como un spin-off
de la Universidad Bernardo O’Higgins, año
en que se adjudicó un Startup Ciencia. 

Su enfoque principal, explica, radica en
utilizar las propiedades antimicrobianas del
cobre a nivel nanotecnológico y combinar-
las con otros desarrollos de materiales, lo
que les permite crear productos que mejo-
ran la seguridad y la eficacia de diversas apli-

bién posee la capacidad de evitar este tipo de
infecciones. 

Sumado a eso, desarrollaron Bagcup, un
packaging antimicrobiano que evita la con-
taminación de alimentos, aumenta la con-
servación y se alinea con la seguridad ali-
mentaria. Ya se encuentran en conversacio-
nes con algunas empresas internacionales
interesadas en este producto.

“Tenemos un plan de desarrollo nacional
que tenemos en ejecución, nuestra idea es
tener a disposición la tecnología para nues-
tro país. Y por supuesto, el plan de interna-
cionalización ya está definido y estamos en
contacto y desarrollando estrategias para la
entrada en nuestros mercados de interés,

que son México y Estados Unidos principal-
mente”, cuenta Paredes. Tienen su compa-
ñía constituida en Santiago, en la comuna de
Ñuñoa. Y cuentan con un espacio de trabajo
y laboratorio de desarrollo en la Universidad
Bernardo ÓHiggins, por ser una spin-off de la
universidad. 

Como CEO, María Cristina fue finalista de
la última edición de los premios InspiraTEC y
además fueron finalistas del premio Avonni
categoría salud 2024. Se han adjudicado di-
versos financiamientos públicos, como dis-
tintos Fondef, y más recientemente fueron ga-
nadoras de la convocatoria 2024 del programa
APTA Builder para emprendedores de base
científico-tecnológico creado por Hub APTA.

WMAS, la startup que utiliza propiedades
antimicrobianas del cobre a nivel nanotecnológico
Nació el año 2023 como un spin-off de la Universidad Bernardo
O’Higgins y es liderado por expertas con doctorado cuyo propósito
es salvar vidas disminuyendo las infecciones sanitarias y aportar al
bienestar y cuidado de las personas. SOFÍA MALUENDA

DESARROLLA Y APLICA SOLUCIONES BASADAS EN ESTE MATERIAL PARA DISPOSITIVOS MÉDICOS:

Las fundadoras
de WMAS, Sara
Ramírez (CTO) y
María Cristina
Paredes (CEO). 
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constituya en Colombia, pero el proyecto a financiar sí
debe ser para abrir el mercado colombiano”, precisa. 

La segunda etapa está orientada a darle la bienveni-
da a inversionistas de otros países en a2censo. “Esta-
mos viendo cómo ajustar nuestra plataforma tanto pa-
ra que los proyectos sean atractivos para todos y tan-
bién para que el movimiento del dinero sea sencillo.
Esta fase esperamos implementarla en 2025”, dice.

Finalmente, señala que la tercera etapa consiste en
operar físicamente la plataforma en los tres mercados
que integra nuam. Para ello, sostiene, es necesario que
existan las regulaciones adecuadas, algo que aún no se
implementa del todo en Chile y Perú.

a2censo cuenta con tres alternativas de inversión:
emisión de deuda, acciones y notas convertibles. A la
fecha se han realizado 204 campañas exitosas (este año
debutó la emisión de capital), atrayendo a más de
14.000 inversionistas, quienes han realizado casi 87 mil
operaciones de inversión o aportes de capital. El máxi-
mo de emisión está en torno a los US$ 16,7 millones

A una nueva opción de financiamiento podrán acce-
der las startups y emprendimientos chilenos en fase de
crecimiento y donde Colombia sea el mercado objetivo
al que buscan llegar. Así lo adelanta Lina Parra, subge-
renta de Nuevos Negocios de nuam y head de a2censo,
plataforma de crowdfunding o de financiación colabo-
rativa de la Bolsa de Valores de Colombia, quien añade
que ya que están en conversaciones con autoridades y
actores locales para darle salida a esta iniciativa. 

“Estamos trabajando con ProChile, con quien esta-
mos viendo cuáles son las empresas que quieren entrar
al mercado colombiano y que estén buscando recursos
para hacer ese aterrizaje”, precisa.

Desde sus inicios hace cinco años, a2censo ha finan-
ciado hasta ahora solo empresas colombianas, pero
con la integración de las bolsas en nuam, la idea es que
se vaya abriendo esta alternativa de inversión a los
otros dos mercados: Chile y Perú. “Hoy tenemos la ne-
cesidad y el apetito por llegar a nuevos países. El año
pasado le pedimos a la autoridad colombiana que per-
mitiera que emisores extranjeros pudieran emitir en la
plataforma. Ese ajuste ya se hizo y ahora vamos por la
expansión, que se hará en tres fases”, sostiene.

La primera, explica Parra, es darles la bienvenida a
emisores de Chile y Perú para que levanten capital en
a2censo, con la restricción de que esos recursos sean
para ejecutar el proyecto en Colombia. “El gobierno ha
visto en la financiación colaborativa una alternativa in-
teresante y distinta para atender a las compañías más
pequeñas y por eso ha ido adaptando la regulación a
los cambios del mercado financiero”, dice. En esa línea
precisa que “no se necesita que ese emprendimiento se

Startups chilenas podrán levantar capital 
en crowdfunding de la Bolsa de Colombia 

PLATAFORMA DE FINANCIACIÓN COLABORATIVA DE NUAM:

A través de a2censo los emprendimientos tendrán la
oportunidad de financiarse bajo la emisión de deuda,
acciones o notas convertibles. Eso sí, el capital debe ser
destinado en un proyecto para Colombia. MARISA COMINETTI

Lina Parra es subgerenta de Nuevos Negocios de nuam y head de a2censo.

“Hoy tenemos

la necesidad y

el apetito por

llegar a nuevos

países”.

LINA PARRA
Head de a2censo

La Bolsa de Santiago fue el escenario de
cierre del programa Catálisis 2024, iniciativa
del Ministerio de Ciencia diseñada para forta-
lecer a las empresasde base científico-tecno-
lógica (EBCT). Este año, el programa benefició
a 80 emprendimientos, quienes obtuvieron
cerca de $130 millones a través del programa
Startup Ciencia impulsado por la ANID.

De hecho, el tercer y último bootcamp se
enfocó en el sistema de inversión para esta
compañías y se enfocó en Scalex. “En nuestra
calidad de ejecutores del programa y patrocina-
dores de Scalex, era clave realizar el cierre en la
bolsa, ya que nuestro objetivo siempre ha sido la
aceleración de EBCT, la conexión con clientes y
el fomento a la inversión”, dijo Fernando Vene-
gas, CEO y fundador de Grupo Zenit.

Catálisis cierra
programa 2024
con foco en la
inversión 

Autoridades de
Ciencia y Ha-
cienda se reu-

nieron con em-
presas de base

científico-tecno-
lógica para ana-

lizar el sistema
de inversión y

escalamiento de
startups.
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