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k1 otro cambio de propiedad que
preparan los Jalafl: 1a venta de Youtopia

Los inversionistas agrupados en la ex-Inversiones Santa Teresita,
ahora renombrada Peumo, pretenden vender su 31,5% en los
centros wellness Youtopia de Vitacura y Los Trapenses. El mas
probable comprador sera Nicholas Davis, dueiio de EuroAmerica.
El proceso esta en due diligence. Youtopia luce atractivos
niumeros, con ventas por mas de $ 12 mil millones al afio y cerca

de 4.500 socios en sus dos sedes.

Un reportaje de VICTOR COFRE

outopia tendrd desde
2025 una nueva es-
tructura de propiedad.
Lacompaiifa gestiona
dos grandes gimna-
sios, Vitacura y Los
Trapenses, y suma
mads de 4 mil socios
que pagan una membresia mensual supe-
rior a $200 mil. Sus niumeros son atractivos.
Y las contingencias de algunos de sus socios
forzaron a un rediseno de su accionariado.
No tiene controlador, pero si un grupo de ac-
cionistas que convive desde hace afnos y
cuya composicion variarad.

En Youtopia Holding participan la familia
de los empresarios Ricardo y Roberto Abu-
mohor, con el 31,5% de la propiedad; la so-
ciedad Meridiana, que tiene el 24,5% y agru-
paa ejecutivos del grupo como Eliseo Gra-
ciay Juan Cristébal Calderon y el empresario
Juan Pablo Lerfa; la familia Khamis, con el
12,5%; y lasociedad Peumo, ex-Inversiones
Teresita, con otro 31,5%. Santa Teresita era
un vehiculo de inversion controlado por la
familia Jalaffy donde participaban como ac-
cionistas también las familias Piriz y Cris-
tidn Menichetti. A la reciente desinversion

en Grupo Patio -donde los Jalaff, sus funda-
dores y gestores, eran socios- seguird esta
otra: Peumo puso a la venta su presenciaen
Youtopia, un proceso en el que llegaron va-
rios interesados y que hasta ahora ha decan-
tado por uno de ellos, dicen quienes cono-
cen el negocio: Nicholas Davis, controlador
del grupo financiero EuroAmerica, dueio
del hotel Alaia, en Punta de Lobos, y laem-
presa de ganaderia regenerativa Trailenco.

La intencién de Davis es adquirir el 31,5%
de Youtopia Holding SpA., la matriz de los
negocios, a través de Inversiones Liucura, la
sociedad mediante la cual también contro-
la EuroAmerica. Actualmente, estdn reali-
zando en un due diligence y la idea es ofi-
cializar la transaccion a inicios de 2025, di-
cen quienes conocen la operacion. Pero no
es algo aun resuelto del todo.

Nicholas Davis ya habia ingresado a la
compaiifa, al comprar el 40% de Meridiana,
con lo que accedio indirectamente a cerca
del 10% de Youtopia. El vendedor en ese caso
fue Maria José Leria, esposa de Antonio Ja-
laff, y Marc Michels.

El directorio hasta 2022 era presidido por
Antonio Jalaff e integrado por Javier Khamis,
Martin Abumohor, Roberto Piriz, Christidn

Cahey Eliseo Gracia Martinez, exgerente ge-
neral de Enjoy y nieto del fundador de la ca-
dena de casinos. En ese tiempo salié Anto-
nio Jalaff, y Javier Khamis asumié como
presidente. Este ano, ademds, Christidn
Cahe abandond la mesa y por Peumo entro
el abogado Juan Esteban Montero, quiza
como una manerade facilitar el futuro tras-
paso de propiedad. Si aquello se materiali-
za, probablemente Davis -quien es asesora-
do por el estudio Claro & Cia.- designe aal-
gun representante en el directorio de una
firma que seguird sin controlador y ungru-
po de socios relativamente equilibrados.

Los Trapenses y Vitacura

La sociedad Youtopia Holding naci6 en
2011. Su primer local fue Los Trapenses, un
gimnasio que tiene unos4.500 metros cua-
drados de superficie indoor. A mediados de
octubre, ese establecimiento regres6 a un ni-
vel de socios de la prepandemia. Hoy suma
cercade 1.900 miembros activos.

Youtopia también se hizo cargo del ex Bal-
thus en 2021, tras la caida de ese estableci-
miento, antafio controlado por los Gilmez,
invirti6 US$15 millones en su remodela-
cion y reabrié recién en octubre del afio pa-
sado. Tiene 6.100 metros cuadrados indo-
ory 40 mil en los terrenos ubicados en Es-
crivda de Balaguer. “Abrimos Youtopia
Vitacura en octubre 2023 con 1.000 socios,
hoy superamos los 2.500, estamos muy
contentos con el performance del negocio,
recepcion de la propuesta de valory conso-
lidaciénde los equipos”, cuenta Eliseo Gra-
cia, director ejecutivo de Youtopia, quienre-
parte roles con el CEO de lacompaiiia, Juan
Cristébal Calderon. Ambos son socios de la
empresa a través de Meridiana.

“Ambos clubes, Youtopia Vitacura y You-
topia Trapenses, estin en una etapa de con-
solidacion, sobre todo Vitacura, tras el éxi-
to en la captacion de socios”, agrega Gracia.

Lamembresia fullen Yuotopia Vitacura tie-
ne un valorde 5,57 UF al mes, unos $210 mil.
En Los Trapenses es de 5,06 UE.

Pero el gasto por socio es mayor, porque
muchos de ellos pagan personal trainer,
un modelo que distribuye esos ingresos en-
tre Yuotopia y el prestador de servicios. Cer-
cadel 13% de los socios de Vitacura contra-
taesos servicios adicionales, cifraque sube
al13% en el caso de Los Trapenses. En total,
la compania facturaal ano asi, entre $12 mil
millones y $13 mil millones.

En noviembre, ademds, los accionistas de
laempresa aprobaron un nuevo aumento de
capital por $1.500 millones, para elevar esa
cifra a $8.360 millones. Las nuevas accio-
nes deberdn estar suscritas y pagadas en el
plazo de un ano y fue una accion preventi-
va. Eliseo Gracia explica el motivo de esa de-
cision financiera que aun no es activada
por los socios: “Principalmente, para tener
alternativas de financiamiento para camplir
con compromisos financieros de corto
plazo, provenientes del desarrollo del pro-
yecto de Youtopia Vitacura”.

En mayo, ademas, Youtopia lanzé un nue-
vo negocio, llamado Younique, el que defi-
nen como un centro de medicina preventi-
va, longevidad y biohacking, ubicado en150
metros cuadrados, a un costadode Los Tra-
penses. Esa filial es un 75% de Youtopia
Holding y el porcentaje restante pertenece
ados médicos, Cristidn Arriagaday Alejan-
dro Conejero, que se asociaron al grupo.

La idea inicial es que la clientela de ese cen-
tro proviniera en un 80% de los socios de
Youtopia. Pero han capturado mds clientes
fuera del gimnasio: la mitad es socio de
Youtopia y la otra mitad, no. “Estamos muy
satisfechos con los resultados en estos pri-
meros meses de operacion, claramente hay
una gran sinergia con los Clubes Youtopia,
nos ha sorprendido la recepcién del publi-
co en general y la conciencia que hay sobre
la medicina preventiva y longevidad. You-
nique es un negocio mas simple o liviano de
escalar en términos de inversion, para el
2025 tenemos trazado abrir un segundo
centro en Youtopia Vitacura con nuevas es-
pecialidades e innovacién”, dice Gracia.@



