
LarrainVial escogió el viernes, al fi-
lo del cierre de los mercados, para el
contraataque tras semanas de alta pre-
sión en el caso Factop.

Por medio de un hecho esencial en-
viado ayer a la Comisión para el Mer-
cado Financiero (CMF) a las 17:02 ho-
ras, Juan Pablo Flores, gerente general
de la administradora general de fon-
dos (AGF) de la empresa, comunicó
dos novedades. Por un lado, un acuer-
do reparatorio con los 23 aportantes al
polémico fondo de inversión Capital
Estructurado I que se habían querella-
do contra LarrainVial (LV). Por el otro,
que concretó una acción judicial en
contra de quienes habrían urdido una
estafa en su contra.

La reparación

En el hecho esencial, LV describe
que esos 23 aportantes de la serie B del
fondo “fueron engañados por los eje-
cutivos de esta (STF), al momento de
ingresar al Fondo”. Esos aportantes se
habían querellado por estafa y admi-
nistración desleal contra STF, LV AGF
y otros.

El plan reparatorio consiste en la
compra de cuotas del fondo por
$1.121.376.050, dice LV en su hecho
esencial, “el cual junto a los repartos
efectuados anteriormente por el Fon-
do, implica aproximadamente un 68%
de recupero para cada uno de los 23
querellantes”.

Además, LV aseguró que se contac-
tó con aportantes de la serie B “que
fueron exclientes de STF afectados por
las gravísimas irregularidades de di-
cha corredora y que están siendo in-
vestigadas por la justicia, con miras a
un plan de compra de las cuotas de
que sean titulares”. 

En un comunicado de prensa en pa-
ralelo, LV indicó que los 23 aportantes
“fueron víctimas de estafa por parte
de STF Capital Corredores de Bolsa y
sus ejecutivos, que utilizaron el nom-
bre de LarrainVial al momento de co-
locar las cuotas del Fondo”.

Ante críticas a LV por aplicar este
plan antes de presentar sus querellas,
la firma manifestó: “Es importante
destacar que este acuerdo no implica
ningún reconocimiento de responsa-
bilidad por parte de LarrainVial Acti-
vos, respecto de las acciones cometi-
das por STF y otras terceras personas
que han provocado un daño al merca-
do y a los aportantes de la Serie B del
Fondo Capital Estructurado I”. 

Las querellas

La siguiente decisión de LV fue acti-
var su propia embestida judicial, pre-
vista desde el 16 de diciembre, contra
los STF y los exsocios de Patio. “La Ad-
ministradora (LV) interpuso una que-
rella criminal por el delito de estafa
previsto y sancionado en el artículo
473 del Código Penal, en contra de los
señores Álvaro Ignacio Jalaff Sanz,
Antonio Jalaff Sanz, Cristián Felipe
Menichetti Pilasi, Luis Patricio Flores
Cuevas, Ariel Sauer Adlerstein y Da-
niel Sauer Adlerstein, en la calidad de
autores, así como en contra de todos
los demás que resulten responsables
por los perjuicios causados al Fondo.
Lo anterior, sin perjuicio de otros deli-

tos que puedan surgir en el marco de la
investigación penal que se realice”.

Con esta querella, dijo LV, se “busca
establecer responsabilidades por los
graves antecedentes que evidencian un
engaño deliberado de parte de los que-
rellados, consistente en ocultar incum-
plimientos financieros, patrimoniales
y regulatorios de STF Capital Corredo-
res de Bolsa”.

En el entorno de Menichetti comen-
taron que él también fue engañado. Ha
dicho a cercanos que LarrainVial “hizo
un trabajo muy serio y profesional”.

El caso surge de un financiamiento
para saldar deudas de Antonio Jalaff,
pero que habría incluido pagos con fac-
turas falsas de Factop y movimientos
irregulares de la corredora STF. 

LarrainVial acuerda reparación por
más de $1 mil millones con 23
querellantes “estafados” por STF

EYN CASO FACTOP:

La firma financiera presentó, además, su propia querella

por estafa en contra de los cofundadores de Grupo Patio

Álvaro y Antonio Jalaff, y Cristián Menichetti, entre otros.

LarrainVial se querelló por estafa en contra de los socios de STF y cofundadores de Grupo
Patio.
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Veekls nació de la necesidad de Juan Pa-
blo Herrera (CEO), quien tuvo una
compraventa con más de 100 vehícu-
los en stock. Los problemas de orden,

gestión y control del día a día en este negocio lo
llevaron a buscar una solución externa que lo
ayudara a mantener sana y ordenada su opera-
ción, pero no encontró nada en el mercado que
satisficiera sus inquietudes. Le contó el proble-
ma a Rafael Mayorga, también ligado al rubro
como cofundador de Checkeados.cl y Certifycar,
y tras un par de reuniones, ambos vieron que ha-
bía un espacio en la industria y decidieron tomar
la oportunidad. En eso se les unió Nicolás Gó-
mez-Acebo, entonces gerente de Multinaciona-
les de Banco Santander, además de asesor de
Corfo y de varias startups tecnológicas.

Dada la escalabilidad del producto y lo poco
explotado que este se encuentra en Latinoaméri-
ca, los tres socios se lanzaron a desarrollar una
plataforma tecnológica para administrar y ges-
tionar la compraventa de vehículos. Tras ocho
meses de trabajo, lograron la versión Beta y hace
tres meses iniciaron su comercialización. A la fe-
cha, ya cuentan con más de 80 clientes en el mer-
cado nacional, en ciudades como Santiago, Con-

cepción, Los Ángeles, La Serena, Chillán, Puerto
Montt, entre otras.

El modelo

La plataforma centraliza todo el negocio de
una automotora, desde la operación diaria con la
creación de notas de ventas, hasta contratos de
consignaciones, gestión de stock, etc., e incluye
una parte de CRM y ERP a la integración con
otros stakeholders de la industria como portales
de publicación (Mercadolibre, Chileautos.cl, Ya-

po), e instituciones finan-
cieras y aseguradoras a tra-
vés de alianzas. Además,
permite al usuario ver már-
genes de su negocio, medir
desempeño de sus vende-
dores. El modelo de nego-
cio es mediante un cobro
mensual del software.

“La primera meta es es-
tar en todo Chile, ya conta-
mos con clientes en casi to-
das las regiones y hemos te-
nido una aceptación de más
de un 80% de manera ini-
cial. Una vez logrado pe-
netrar el 30% del mercado

(unas 500 automotoras), la idea es seguir en Perú
y luego Colombia, mercado que tenemos muy
estudiado, y tenemos un par de ‘demo’ funcio-
nando para ver si se comporta tal cual creemos”,
dice Mayorga.

Hasta ahora, agrega, el crecimiento ha sido or-
gánico, con una inversión inicial de los socios y
luego con los propios flujos del negocio. “Sabe-
mos la importancia de acelerar el crecimiento y
salir a buscar oportunidades en países vecinos. Es
por esta razón que saldremos con una serie prese-
milla a levantar capital (US$ 1 millón)”, dice.

Lanzan plataforma tecnológica
para gestionar el día a día 
de las automotoras
Veekls ya cuenta con más de 80 clientes. El sistema centraliza la operación de la compraventa de autos, desde la

creación de notas de ventas hasta la gestión del stock.

MARISA COMINETTI

NUEVOS NEGOCIOS:

Los fundadores: Nicolás Gómez-Acebo (director ejecutivo), Juan Pablo Herrera
(CEO) y Rafael Mayorga (COO). 
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A las 15:00 horas del 17 de diciembre, en dependencias de la Fiscalía
Regional Metropolitana Oriente, se citó a Marcelo Medina del Gatto
para prestar una de las últimas declaraciones que se han dado en el
contexto del caso Factop. Se trata del exgerente de Finanzas de Sibo, la
sociedad que llevaba el back office de varias empresas de Álvaro y Anto-
nio Jalaff. La declaración se realizó un día después de que se conociera
que el Ministerio Público formalizará el 13 de enero a los hermanos
Jalaff, y también a ocho ejecutivos de LarrainVial por los hechos rela-
cionados con el fondo de inversión Capital Estructurado I (FCEI), el
cual fue creado para saldar las deudas que tenía Antonio Jalaff (y que
habrían tenido como sustento facturas ideológicamente falsas), a cam-
bio de la porción que aún tenía el empresario en Grupo Patio.

En la instancia se le preguntó por el polémico fondo de inversión.
Señaló: “Desconozco los ideólogos del Fondo”, pero que “atendido
mi cargo y función [gerente de Finanzas de Sibo] sí era requerida
información contable de las sociedades de Antonio Jalaff la entregaba
a los abogados”. Se le incluyó en el chat “Convertible y financiam”
(sic), en el cual “mi rol fue entregar información, principalmente con-
table que ellos requerían”, y que “para estos fines me reuní en diver-
sas oportunidades con el equipo contable de LarrainVial, así mismo
con el valorizador de la empresa Carrillo y Asociados y algunos abo-
gados de MBC”. 

“Como nosotros llevábamos la contabilidad de las sociedades de
algunos socios de Patio
[los Jalaff y Cristián Me-
nichetti] (...) sé que había
fondos que se recibían de
LarrainVial, quien admi-
nistraba el FCEI, con los

cuales posteriormente se compraban las cuotas Serie B que poseían
los acreedores relacionados como Factop, Inversiones Patio, Tanner,
Siete Cumbres, Inversiones Las Vegas”, indicó Medina en su declara-
ción.

Qué dijo Marcelo Medina, el
contador de los Jalaff, al
Ministerio Público
CAMILO SOLÍS

REVISE LA CRONOLOGÍA DE LOS PAGOS EN EL MERCURIO
INVERSIONES

Más detalles en 
www.elmercurio.com/inversiones
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¿OBSESIÓN?

“Repitan conmigo: ‘levantar capital es
solo una herramienta, el éxito es lo que
logra construir la empresa en su mer-
cado’”. La frase es del cofundador y
CEO de Kura Biotech, Eduardo Wa-
llach. ¿La razón? Para el emprendedor
es necesario “detener esta obsesión por
el levantamiento de capital, que a
pesar de la situación actual, sigue fuera
de control”. Su publicación generó más
de 230 reacciones y casi una treintena
de comentarios, entre los cuales esta-
ban otros emprendedores como Juan
Andrés Hurtado de The Live Green Co.,
Tomás Bravo de ChucaoTech y Eliza-
beth Acuña de SafetyMind, quienes
coincidieron con Wallach. Este último,
además, cerró su posteo insitiendo a
emprendedores, mentores, inversionis-
tas y amigos en que levantar capital es
un medio, no un fin y que no todos los
negocios deben ser de IA. “En unos
años más, decir eso, será tan estúpido
como crear una empresa basada en
Excel”, escribió.

BOLA DE CRISTAL

“Le apunté 3 de 6 y me había propues-
to fallar en máximo 2”, publicó el
managing partner de Alaya Capitals,
Claudio Barahona, sobre las prediccio-
nes que lanzó hace un año para el
venture capital y el mundo startup.
Ahora repite la hazaña y para 2025 las
apuestas son: el año del nuevo despe-
gue de la inversión VC; la consolidación
del crypto y bitcóin; el inicio de la era
de la inteligencia viva; la IA generativa
se convertirá en la expectativa básica,
en vez de una ventaja competitiva;
aumentarán las transacciones secun-
darias y más exits y una nueva IPO.
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