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UFIS.0125 $ 38:429/05 | DÓLAR COMPRADOR $ 101150 | DÓLAR VENDEDOR $ 1.0110 | IPC DICIEMBRE: -0,2% | PSA: +0,17% 
Registró la Bolsa de Comercio en su 
índice principal, el IPSA, que cerró este 
viemesen 6.814,12 puntos. 

Por su parte, el índice General de Precios de Acciones 
(IGPA) presentó una variación de +0,17% y cerró en 
34.182,56 puntos. 

  

SE “ADELANTÓ” MARZO 

La presión económica que enfrentan los 
padres ante el próximo regreso a clases 

Aunque las vacaciones 

apenas comienzan, el 
MINEDUC ya anunció 

la fecha de retorno a 

clases y las tiendas ya 

comenzaron a ofrecer la 

venta de uniformes y útiles 

escolares. 

ROMINA ONEL La Serena 

Pese a que las vacaciones de verano 
para los escolares comenzaron hace 
relativamente poco tiempo, el Ministerio 

  

CRISTIAN SILVA 
Aunque aún no llegamos a la quincena de enero, en varias tiendas del retail de la región ya 
hay uniformes escolares a la venta. 

de Educación ya publicó el calendario 
escolar 2025, fijando el regreso a 
clases, el miércoles 5 de marzo en la 
Región de Coquimbo. 
Esto tiene un especial significado 

para los niños, niñas y adolescentes 
(NNA) y sobre todo para sus padres 
y cuidadores, quienes son los que 
tienen que correr con los gastos que 
esto representa 

Al respecto, el ingeniero comercial 
y académico de la Universidad de La 
Serena, Dr. en Educación y Mg. en 
Liderazgo, Dirección Estratégica y 
Comunicación en las Organizaciones, 
Orlando Robles, explicó que “lo que les 
interesa a las empresas es vender. Por 
eso, ponen en frente de los consumi- 
dores estos gastos que tienen que 
cubrir, 'marketeandolos' por ciclos 
Esto es algo que también pasa du- 

  

  

CIDERE COQUIMBO Y ASOCIACIÓN 
DE AFP FIRMAN CONVENIO DE 
EDUCACIÓN PREVISIONAL 

  

El acuerdo compromete a ambas organizaciones a 
fomentar y desarrollar la educación previsional en 
toda la Región de Coquimbo mediante actividades 
con colegios, empresas y emprendedores, entre 
otros actores claves de la zona. 

La seguridad social es fundamental para todas las 
edades, y reforzar este aspecto a través de la 
educación financiera y previsional, con especial 
foco en la formalidad hatoral. es parte del conve- 
nio que han firmado recientemente la Corporación 
Industrial para el Desarrollo Regional (Cidere) de 
Coquimbo y la Asociación de Administradoras de 
Fondos de Pensiones (AAFP) 

“Con nuestro programa Previsionarios AFP hemos 
implementado herramientas dinámicas como 
capacitaciones, cursos y otras fórmulas lúdicas 
para llegar a las personas. Llevamos 10 años reali- 
zando este tipo de acciones porque queremos 
que las personas incorporen conceptos previsio- 
nales en lo cotidiano y tomen mejores decisiones, 
no solamente para su futuro, sino que también 
para su presente y el de su familia”, explica la 
erente de Vinculación de la AAFP, Alejandra 
ópez 

"Hemos llegado a establecimientos, principalmen- 
te Liceos Técnicos Profesionales de todo el país 
con cursos como Ahorra Desde Ahora, entregan- 
do herramientas de educación financiera y previ- 
sional a jóvenes. Con Impulsa tu Futuro hemos 
entregado herramientas de apresto laboral a miles 
de jóvenes estudiantes de educación superior, 
todo bajo el alero de Previsionarios AFP, progra- 
ma con el que esperamos abarcar la realidad 
nacional de forma completa”, explica López 
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La experta en educación previsional detalla que 
“durante este año hemos implementado este 
modelo de convenios con éxito en Tarapacá y 
Antofagasta, gracias a nuestra vinculación con la 
Asociación de Industriales de Iquique y El Tama= 
rugal (All), la Asociación de Industriales de Anto- 
fagasta (AlA)” 

El gerente de Cidere Coquimbo, Ricardo Guerre- 
ro, enfatiza que "a nuestra organización le enor- 
gullece haber concretado esta firma. Nos permiti- 
rá trazar una hoja de ruta al corto, mediano y largo 
plazo en una región caracterizada por su fuerte 
impetu emprendedor, pero también por la infor- 
malidad laboral y ciertas carencias de las cuales 
nos debemos hacer cargo de forma conjunta”, 
expuso. 

    

Ss BARRICK 

ETS 
MIL Minacap 
LLL 

elta 

COQUIMBO EN CIFRAS 

Según datos del Instituto Nacional de Estadísticas 
(INE) la tasa de ocupación informal regional del 
trimestre julio-septiembre de 2024 fue 31,4%, sin 
registrar variación en 12 meses. El resultado 
muestra que la informalidad supera en 4,4 puntos 
porcentuales el promedio a nivel nacional 
Además, el alza de las personas ocupadas infor- 
males en 12 meses fue liderado por trabajadores 
por cuenta propia (8,7%) 

“Un importante desafío que nos hemos propuesto 
con el convenio firmado con Cidere Coquimbo, es 
eliminar esas brechas. El propósito es disminuir la 
informalidad laboral para que la seguridad de las 
familias chilenas aumente y puedan tener tranqui- 
lidad financiera en el presente y el futuro”, conclu- 
ye Alejandra López.   
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Lo que les interesa 

a las empresas es 
vender, por eso, 

ponen en frente de 

los consumidores 

estos gastos que 

tienen que cubrir, 

marketeandolos por 

ciclos" 

ORLANDO ROBLES 

INGENIERO COMERCIAL Y ACADÉMICO 
DE LA UNIVERSIDAD DE LA SERENA 

rante las Fiestas Patrias, cuando los 
supermercados cambian el layout a 
Halloween y después viene Navidad, 
Año Nuevo y vacaciones”. 
Según Robles, esto se da porque “a 

la empresa no le interesa que estés 
de vacaciones, quieren quedarse con 
el trozo del pastel y generalmente eso 
lo hace el primero que te anuncia que 
tienes este compromiso que puedes 
resolver ahora, como lo que pasa con 
algunas librerías que ofrecen paquetes 

PRESENTACIÓN 
Resultados Regionales del Est 

de Adaptación al Cambio Clim 

  

de útiles escolares según las necesi- 
dades de los colegios, facilitando la 
vida al consumidor”. 
En cuanto a cómo esta presión econó- 

mica podría influir en el estado anímico 
delos consumidores, el experto sostuvo 
que “el caso de marzo es significativo 
para la vida adulta porque el retorno 
a clases se junta con tener que pagar 
el permiso de circulación y el pago 
de las contribuciones en abril, entre 
otras cosas. Hay mucha gente que se 
endeuda con los gastos de marzo y 
con las vacaciones, lo que genera una 
gran presión económica, porque estar 
endeudado genera más angustia. Por 
eso, el llamado es a moderar el con= 
sumo, ver si efectivamente te puedes 
permitir algo y si es que realmente 
lo necesitas, a pesar de que todo te 
diga que sí, porque tienes el crédito”, 
argumentó Robles. 

ALGUNOS CAMBIOS 

Sobre la aparición de estos productos, 
el presidente dela Cámara de Comercio 
de La Serena, Carlos Orrego señaló que 
“la conducta en cuanto a la oferta de 
útiles escolares y lo relacionado con 
los uniformes, ha cambiado un poco, 
comenzando un poco más tarde que 
antes. Sin embargo, todo ya está listo 
para empezar a vender en la última 
semana de enero o principios de febrero, 
sobre todo pensando en los colegios 

  

       

    

que usan uniformes especiales”. 
Sumado a ello, Orrego añadió que 

“otra cosa que ha cambiado es que hay 
apoderados que compran uniformes 
de segunda mano”. 

ACORTANDO LAS VACACIONES 

Pese a lo anterior, y aunque recién 
estamos entrando en la quincena de 
enero, en varias tiendas del retail de la 
región ya se pueden apreciar uniformes, 
mochilas y útiles escolares a la venta. 
Ahondando en esto, la ingeniero en 

Obras Civiles y madre de un niño de 
7 años, Karina Millán relató que “fui 
a Falabella después de Navidad y ya 
tenían puestos los uniformes y fui al 
supermercado Líder y también ha- 
bía. Entonces nos acortan el verano, 
al menos a los padres, porque da la 
sensación de que nos tenemos que 
preparar para el inicio del año escolar, 
siendo que todavía estamos de vaca- 
ciones, al menos los niños”. 
Por su parte, la ingeniero comercial 

Natalia Gorosito, quien es madre de un 
niño de 9 años, alegó que “anunciar el 
comienzo del año escolar a inicios de 
enero genera un ambiente poco grato, 
porque estamos recién empezando el 
año y te bombardean de publicidad 
de distintos productos escolares. De 
hecho a mi ya me empezó a llegar 
publicidad por redes sociales sobre 
los precios actualizados de los uni- 

Coquimbo del 

climático, elaborado por el Centro de Cambio Global de la 

Pontificia Universidad Católica de Chile. 

JUEVES 16 DE ENERO | 09:30 HORAS 

O 14) O www.diarioeldia.cl 

El Día, CIDERE, Santo Tomás, Seremi de Energía e ISA 

Interchile, tienen el agrado de invitarle a la presentación 

de los resultados con un enfoque en la Región de 

estudio de adaptación al 

formes escolares y eso impide que te 
desconectes”. 
Por su parte, la periodista Patricia 

Castro, quien es madre de dos adoles- 
centes, también se refirió a este tema, 
afirmando que “el impacto anímico es 
grande. No puede ser que el retail y el 
comercio en general, sólo a días del Año 
Nuevo, te bombardeen con uniformes, 
cuadernos y libros. De hecho yo ya tuve 
que comprar los libros que exigen en el 
colegio, porque si no lo haces en este 
tiempo, después se agotan y es difícil 
cumplir con los plazos”. 
Por otra parte, la psicóloga clíni- 

ca infanto-juvenil, Daniela Pastenes 
Arancibia, quien además es Diplomada 
en Trastornos de la Personalidad UC y 
en Formación en Mentalization Based 
Treatment for Children (MBT-C), de- 
talló que “es importante que los papás 
veamos qué pasa con los NNA respecto 
al inicio de clases, ya que pueden 
sentir ansiedad porque pueden tener 
profesores nuevos, aumento de tareas 
por pasar de un nivel a otro o temas 
pendientes del año anterior”. 
Asimismo recordó que “el inicio de la 

escolarización o el retomar el colegio 
puede generar en los niños distintos 
tipos de sintomatología psicosomática 
ligada a la ansiedad, como dolores de 
cabeza y estómago. Entonces es im- 
portante que los papás puedan verificar 
si el establecimiento tiene algún tipo 
de ciclo de adaptación”, recomendó. 

  

   

    

   

      

    

Centro UC 
Cambio Global 
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