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usado para diseñar una prótesis personalizada. Esto elimina la
necesidad de escáneres costosos o viajes a centros especializa-
dos, facilitando el acceso a quienes viven en regiones alejadas
a estos centros médicos. “Queremos que el sistema sea tan
simple como poderoso. El porcentaje de error en las medicio-
nes es mínimo, menos de 3%, permitiéndonos entregar resul-
tados confiables”, explica Purrán.

ProtecBionics ya ha comenzado pruebas en Chile, trabajan-
do con especialistas de la Región del Biobío para validar el
sistema. También fueron seleccionados en el 7th Gear Cha-
llenge de la UdeC, concurso que impulsa emprendimientos
tecnológicos hacia mercados internacionales. Gracias a este
logro, establecieron la empresa en Estados Unidos, con el apo-
yo del inversor Chris Klaus. Sin embargo, Purrán precisa que
“el objetivo es demostrar la efectividad del modelo en Chile
antes de escalar a otros mercados”. Comenta, además, que “es
un proceso largo, pero los medios están. Hay que atreverse a
innovar, preguntar y aprender constantemente”.

Un celular común puede convertirse en una herramienta
clave para transformar vidas gracias a la tecnología de-
sarrollada por ProtecBionics. Esta startup chilena utiliza

fotogrametría, una técnica que permite crear modelos 3D pre-
cisos a partir de fotografías, para reducir los tiempos y costos
de fabricación de prótesis y órtesis personalizadas. “Buscamos
que estas soluciones no sean un lujo inaccesible, sino una he-
rramienta que realmente transforme vidas”, explica José An-
tonio Purrán, cofundador y CFO de la empresa.

La iniciativa nació cuando Cristóbal Ramírez, CEO; Claudio
Casanova, CTO (ambos estudiantes de ingenieria electrónica
de la UdeC), y José Antonio Purrán (estudiante de ingeniería
civil en automatización de la UBB), tomaron un curso de pró-
tesis biónicas. 

¿El resultado? Un proceso innovador y simple, comentan:
un médico puede tomar múltiples fotografías de la parte lesio-
nada o amputada de un paciente utilizando un celular. Esas
imágenes se convierten en un modelo 3D preciso, que luego es

ProtecBionics usa un celular como
herramienta para crear prótesis

INNOVACIÓN AL SERVICIO DE LA INCLUSIÓN:

Los fundadores Juan Antonio Purrán, CFO; Cristóbal Ramírez, CEO, y Claudio
Casanova, CTO de ProtecBionics.
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De la mano de la fotogrametría y el apoyo de un equipo multidisciplinario, la startup
chilena busca facilitar esta solución médica en términos monetarios y de distancia física.
FERNANDA GUAJARDO

basada en datos”, complementa la CEO. 
Comenzaron a tantear la idea a principios del

año pasado y luego para julio los tres le estaban
dedicando tiempo al proyecto de manera más
formal, pero consideran que su lanzamiento
oficial vino en octubre de 2024.

MENTALIDAD GLOBAL

“Tenemos ya un par de empresas, pero esta-
mos prospectando que al final de marzo este-
mos trabajando con aproximadamente diez or-
ganizaciones”, proyecta Quiroga. 

“Queremos llegar a todo el mundo. Tenemos
una mentalidad global. Nosotros queremos ser
el asistente virtual de toda empresa u organiza-
ción a nivel mundial”, dice la joven. Y ya dan sus
primeros pasos de expansión, puesto que en
marzo partirán rumbo a Alemania con el apoyo
de Corfo para poder ofrecer su solución a distin-
tas organizaciones en Europa. 

Están convencidos que están desarrollando
un producto único y pionero y, al menos en la
parte técnica, quieren “seguir poniendo el pie
en el acelerador” para ser especialistas, al me-
nos, en IA generativa en Chile en 2025. “Hemos
estado trabajando una estrategia muy fuerte pa-
ra darle un upgrade a nuestra tecnología, que no
solo permita explorar por datos, sino también
proyectar el futuro”, afirma Navarrete y agrega:
“lo que quiero decir con esto es que puedas es-
cribir, ‘me gustaría saber las predicciones para
el próximo mes de la venta de huevos’, y que el
modelo automáticamente sepa qué modelo tie-
ne que usar para hacer las predicciones. Eso es
lo que estamos trabajando desde la parte técni-
ca”, dice el director de IA. 

—¿Cuál ha sido la consulta más excéntrica
que han recibido hasta ahora? 

“Bueno, hay varias. Por ejemplo, alguien es-
cribió, ‘compita, quiero datos’. Lo que pasa es
que al final, algo que es súper importante, ya sea
con Google o con ChatGPT, es que este tipo de
herramientas son vistas muchas veces como
oráculos. Por lo tanto, uno de los temas que he-
mos trabajado bastante es que las preguntas
que hagan las personas siempre tengan una res-
puesta que sea validada con datos. Por lo tanto,
si preguntas la población de Chile, por ejemplo,
que nunca especule con un valor, sino que
siempre sea un cálculo que haga a base de datos
que están ya procesadas por nosotros”. 

T
odo partió con la idea de convertirse
en un “Netflix de los datos”. Así lo re-
lata este grupo de tres jóvenes em-
prendedores, quienes, desde Con-
cepción, crearon StreamData, un

motor de búsqueda de datos potenciado por in-
teligencia artificial (IA) que transforma lenguaje
natural en búsquedas de bases de datos. 

“Es un asistente virtual que da acceso a bases
de datos de manera simple. Así, cualquier per-
sona puede encontrar por sí misma informa-
ción a través de un chat. Entonces, acorta la bre-
cha del uso de esta información a un nivel de no
necesitar a alguien técnico para ello”, especifica
Amanda Quiroga, CEO de StreamData e inge-
niera civil industrial. 

“Como la tecnología ha ido cambiando y
avanzando con la inteligencia artificial genera-

tiva, encontramos una
oportunidad para ha-
cer esta idea del ‘Net-
flix’ de datos con el uso
de IA generativa, para
poder convertir pre-
guntas en cualquier
formato en una consul-
ta en base de datos”,
explica Carlos Nava-
rrete, director de IA de

la firma y profesor asistente de la Facultad de
Ingeniería de la Universidad de Concepción,
además de ingeniero civil industrial de la mis-
ma casa de estudios y Doctor en Ciencias de la
Computación, Toulouse (Francia).

Tienen dos formas de trabajar: por una parte,
están recolectando datos con el objetivo de con-
vertirlo “en el principal motor de datos públicos
de Chile”. Por otra parte, explican, la tecnología
se puede aplicar a virtualmente cualquier en-
torno de bases de datos organizacionales, por lo
cual su segundo modelo de negocio es que per-
miten conectar StreamData a una organización.
“Por ejemplo, si un gerente quiere consultar su
estado financiero, a la vez también tiene alguna
duda de recursos humanos o su resultado ope-
racional, en vez de tener que andar preguntán-
dole a cada jefe que le escriba en el chat o que
haga la búsqueda, puede pedirle al asistente
‘compárame los sueldos que tuve este año a ni-
vel de marzo con el del año pasado’”, ejemplifi-
ca Valentina Ferrada, ingeniera civil industrial y
directora de ciencia de datos de la firma. “Esto
ahorra tiempo y ayuda a la toma de decisiones

Jóvenes crean una IA
para “conversar” con
datos y facilitar su acceso
StreamData se especializa en implementar modelos de inteligencia artificial
generativa para la búsqueda de información en bases de datos públicas y
organizacionales. Nació como spin-off de la Universidad de Concepción en 2024,
con el convencimiento de “democratizar el acceso a la información”. SOFÍA MALUENDA

EN MARZO PARTIRÁN RUMBO A ALEMANIA:

Valentina
Ferrada,
Amanda Quiro-
ga y Carlos
Navarrete,
cofundadores
de StreamData.
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ESTÁN TRABAJANDO EN
DARLE UN UPGRADE A SU
TECNOLOGÍA, Y QUE NO
SOLAMENTE PERMITA
EXPLORAR POR DATOS,
SINO TAMBIÉN REALIZAR
PROYECCIONES.

Desarrollo de Quanttum.
Paulina Ruiz, CEO y cofunda-

dora de Alara, quienes desarro-
llaron un botón de pánico en
forma de joya que actualmente
están piloteando con la Munici-
palidad de Vitacura, cree que la
innovación en botones de páni-
co “está marcando un antes y un
después en la seguridad perso-
nal”. Cuenta que, en un reciente
caso de una vecina de esa comu-
na, participante de su piloto, el
dispositivo fue clave para alertar
a su familia durante un asalto,
permitiendo que llegaran rápi-
damente a ayudarla. “Este tipo
de soluciones, que combinan
tecnología avanzada con diseño
discreto, no solo alertan en si-
tuaciones de emergencia, sino
que también disminuyen la per-
cepción de inseguridad y empo-
deran a las personas en su día a
día”, manifiesta. 

Con una lista de espera de
más de 3.800 personas, cuenta
la emprendedora, ahora están
trabajando para el lanzamiento
oficial, programado inicialmen-
te para finales de abril.

Otra de las soluciones crea-
das es la app Protégeme, plata-
forma de emergencias multidis-
positivo (botón fijo, botón mó-
vil, teléfono móvil, web y otros),
diseñada para ofrecer asistencia
inmediata ante emergencias co-
mo accidentes, robos, incen-
dios, emergencias médicas o
amenazas de seguridad. La pla-
taforma funciona como un bo-
tón de emergencia que, con solo
presionarlo, activa una llamada
automática al centro de seguri-
dad y a los contactos de emer-
gencia de cada usuario para in-
formar la situación. La app fue
creada por Redvoiss y ha estado
activa desde abril pasado. 

Desde la firma comentan que,
durante el segundo semestre del
año pasado, la adopción de la
plataforma experimentó un
“crecimiento sostenido”, su-
mando nuevos usuarios y au-
mentando su demanda. 

Son cada vez más las inno-
vaciones que se están rea-
lizando en el ámbito de la

seguridad personal y de ello lo
dan cuenta estos desarrollos,
enfocados específicamente en
los botones de pánico portátiles.
Si bien estos pueden servir para
adultos mayores o quienes pa-
dezcan de cierta condición de
salud, un fuerte foco es darle
una herramienta a las personas
para que puedan avisar a sus
cercanos en caso de sufrir una
emergencia o hecho delictual. 

Un ejemplo de uno de los últi-
mos desarrollos son los chilenos
detrás de la integradora Quan-
ttum, quienes se alistan a lanzar
su primer proyecto. Se trata de

una pulsera con botón de
pánico para ayudar a

personas en distin-
tas situaciones de

riesgo, ya sea
porque tienen
un accidente,
un problema
de salud o es-
t á n s i e n d o
víctimas de

un hecho de-
lictual. El dis-

positivo es capaz
de enviar una aler-

ta a los contactos de
emergencia y su ubica-

ción en tiempo real, sin necesaria-
mente tener el teléfono cerca.

Planean lanzar Loop —como
apodaron a la pulsera— al mer-
cado nacional durante el primer
semestre de este año. “Nuestro
anhelo es que llegue a un millón
de personas durante el primer
año, considerando el mercado
tanto nacional como internacio-
nal. Por este motivo, para acele-
rar dicha estrategia, actualmen-
te nos encontramos en una ron-
da de levantamiento de capital,
el cual nos permitirá implemen-
tar diversas estrategias comer-
ciales. Además, seguiremos
buscando alianzas con distintos
actores del mercado”, especifica
Rodrigo González, director de

Botones de pánico
portátiles: la apuesta
de quienes innovan 
en seguridad personal

PERMITEN ALERTAR SITUACIONES DE RIESGO:

Estos dispositivos pueden adoptar la forma de
joyas, bandas de silicona o apps. SOFÍA MALUENDA

Loop es una banda de silicona con una pequeña esfera que, al presionarla, activa una
red de contactos de confianza configurada por el usuario, quienes reciben una alerta. 
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Paulina Ruiz
es CEO y co-

fundadora de
Alara, quienes

crearon un
botón de páni-

co en forma 
de joya. 
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