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P‘resién
arancelaria de

Trump lleva a

M La Ultima medicién de fuerzas fue ante
México, que cedié a aumentar la militarizacion

en la frontera con Estados Unidos.

POR J. A. ALBURQUERQUEYD.DONoso  de fuerzas fue ante México, aunque
tuvo que cedery aplazar la aplicacién

ElPresidente Donald Trump  de aranceles por un mes.
a solo dos semanas de asumir La presion de mas impuestos ha
elmandato de Estados Unidos  sido lavia de negociacion de Trump,
se propuso en avanzar con su  bien lo sabia el primer ministro de
agenda sin tranzar, midiendo  Canada, Justin Trudeau, quien a horas
fuerzas con otros paises (parti-  de que asumiera el 47° mandatario
cularmente susvecinosyChina)  estadounidense sefialé que era un
conunaduraamenazaarancelaria ~ “experto negociador” y que “hardlo
de por medio. Latlltimamedicién  que pueda para que sus socios estén

DONALD TRUMP,
PRESIDENTE DE EEUU.

El método del mandatario

estadounidense para negociar

[ Para comprender las politicas
comerciales de Donald Trump
no deben ser pocos los analistas
que estan revisando la literatura
del propio Presidente de Es-
tados Unidos. En 1987, cuan-
do estaba concentrado en sus
negocios inmobiliarios, public
Trump: The Art of the Deal, una
suerte de manual -con fuertes
componentes autobiograficos

y de autopromocién- donde el
magnate presenta una metodo-
logia estructurada para conseguir
una negociacion favorable a los
intereses propios.

Son, especificamente, 11 los principios que presenta en libro,
algunos de los cuales resultan familiares a la hora de analizar
tanto la politica comercial de su primer Gobierne, como los
mas recientes acontecimientos. El ejemplo mds nitido es el
relacionado con el principio “Mejor presiona que ruega”, refe-
rido a que la persuasidn y la determinacién son mds efectivas
que simplemente pedir favores. Esa tesis conversa con como
amenazo con aranceles a México y Canada previo a negociar
un nuevo tratado de libre comercio en Ameérica del Norte en su
administracion pasada. En la actualidad, estaria utilizando la
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misma tdctica, esta vez, con amenazas tarifarias.

siempre un poco desequilibrados”.

A estas alturas ya varios presiden—
tes latinoamericanos han cedidoasus
presiones. El primero fue Gustavo
Petro, de Colombia, cuya respuesta
arancelaria contra EEUU duré soloun
par de horas luego de que recibiera
a los deportados colombianos que
habia enviado Trump.

Venezuela y Panama son otros
paises de la regién que han debido
encarar negociaciones con el man-
datario estadounidense en menos
de un mes de su retorno a la Casa
Blanca.

Elviernes, el enviado de Trump a
Venezuela, Richard Grenell, cumplié
acabalidad su misiény esa noche re-
gresé a EEUU con seis compatriotas.

Ademds, su presencia en Ca-
racas permitio iniciar el proceso
de deportacion de venezolanos
indocumentados que estan en el
pais norteamericano, yaque, segin
comenté Trump en Truth Social,
“estamos en el proceso de retirar
un nimero récord de extranjeros
ilegales de todos los paises, y todos
paises han acordado aceptar a estos
extranjeros ilegales de vuelta”, entre
ellos, Venezuela.

Panamad cede ante Rubio
Asimismo, en su visita a Panama
el secretario de Estado de EEUU,

Marco Rubio, logrd que el Presidente
panamefio, José Raiil Mulino, no
renueve el acuerdo de la Ruta de la

Seda con China.

Ademas, en consideracién a los
dichos de Trump sobre la influencia
del gigante asidtico en el Canal de
Panama, Mulino anuncio que revi-
sara la concesion de los dos puertos
ubicados al borde de la via fluvial
que mantiene con Hutchison, una
empresa con sede en Hong Kong.

“En estos momentos, esas conce-
siones son auditadas por el Gobierno
de Panama y tenemos que esperar
que esas auditorias terminen, para
sacar nuestras propias conclusiones
y actuar en consecuencia”, senald
el mandatario panamefio.

Rubio también logrd que Panama
otorgue una parte del control en la
frontera con Colombia (Darién).
“Quedamos en explorarla posibilidad
de ampliar el memorandum que
firmamos el 1 de julio para poder
articular mas”, sefialé Mulino.

Otroround ganado por el secretario
de Estado fue la optimizacion del
transito de buques estadounidenses
por el Canal de Panama4, ya que la
autoridad acepté trabajar con la
Marina del pais norteamericano
para dar prioridad a sus buques, lo
que implicaria que esos barcos no
pagaran una tarifa al pasar por esta

via interoceanica.

Trump reconocio los pasos que
ha dado Panamad y reveld que el
viernes sostendrd una llamada con
autoridades de ese pais.

El trato con Sheinbaum

Lo anterior se advierte como
guifios de dichos gobiernos hacia
Donald Trump para que sus politicas
(como aranceles, cancelacién de
visas, dejar de comprar petréleo)
no impacten directamente a sus
economias.

La Presidenta de México, Claudia
Sheinbaum ha sido mds firme en sus
posiciones y logrd negociar con el
mandatario estadounidense, lo que
le dio un respiro de 30 dias.

“Desde el primer momento le
planteé que queriamos que pusiera
en pausalos aranceles. Entonces, en
este caso llegamos a ese acuerdo”,
sefiald este lunes la jefa de Estado
mexicana.

$Qué tuvieron que ceder? Desde
ellado estadounidense, el manda-
tario decidi6 aplazar la imposicion
de aranceles a su principal socio
comercial, mientras que México
anuncio el despliegue de 10 mil sol-
dados en la frontera para enfrentar
el trafico de fentanilo y el ingreso
de inmigrantes a EEUU, dos temas
cruciales para Trump.



