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»» OPINION

GERARDO
VARELA

Trump y el sadomasoquismo

Donald Trump ha vuelto a poner de moda
los aranceles. Es una demostracion que no
solo la izquierda puede cometer disparates.
Antes de que supiéramos la economia que
sabemos hoy y que se hubiera experimentado
y fracasado con muchas de las medidas que
hoy promueve la izquierda, la economia
precapitalista defendia los aranceles. Se crefa
que era una forma de recaudar ingresos de
los extranjeros mientras se protegia a los
productores y trabajadores locales.

Alexander Hamilton, uno de los padres
fundadores de los EE.UU. (el del billete de 10
délares), los defendia bajo el principio que
habia que fomentar la industria local. De
hecho, la segunda ley promulgada por el
congreso americano fue precisamente una ley
de aranceles (tariffs). Esto ha generado
dentro de EE.UU. un intenso debate desde
entonces entre aquellos partidarios del libre
comercio y la integracion al mundo, y aquellos
que creen en el aislacionismo y la proteccion
de su industria local.

Los aranceles se basan en las tres R: re-
caudacion, restriccion y reciprocidad. Estas
tres ideas suenan bien, pero funcionan mal.
Aumentar los ingresos fiscales haciendo
pagar a los extranjeros por ingresar al mer-
cado local suena bien, pero sube los precios
locales, traspasa el costo a los consumidores
domésticos y genera inflacion. Proteger la
industria local es una loable aspiracion, pero

los aranceles favorecen a algunos y perjudican
a otros. Hoy EE.UU. impone aranceles al
acero que protegera a las siderurgias locales,
pero hard menos competitivos a los produc-
tores de bienes americanos que usan el acero
como insumo. El resultado neto del alza de
aranceles de Trump esta medido y perdio mas
empleo del que genero.

Finalmente, esta el argumento de la reci-
procidad. Si ellos se protegen con aranceles
yo me defiendo haciendo lo mismo. Milton
Friedman ridiculizaba esta reciprocidad
diciendo: "Si usted ve al vecino destruir a
piedrazos los ventanales de su propia casa,
usted no hace lo mismo con la suya”. Efecti-
vamente, subir aranceles castiga al consu-
midor local, premia a un fabricante y perju-
dica a otros.

Reaccionar haciendo lo mismo con los
propios ciudadanos es la peor combinacion
posible. Los norteamericanos saben que los
aranceles son malos y por eso prohiben los
impuestos entre estados, bajo la clausula
constitucional del libre comercio interestatal.
Es lo mismo que han hecho los europeos al

interior de la comunidad econémica. El libre

comercio y las industrias competitivas gene-
ran prosperidad, no el proteccionismo ni los

aranceles.

La incompetencia politica y diplomatica
generd la Primera Guerra Mundial. La in-
competencia militar destruyé una generacion
completa de europeos en esa guerra. Y
después la incompetencia econdmica, que
entre otras "linduras” tipo restricciones
laborales, fijacion de precios, cuotas de
produccidn, etc., impuso aranceles impidien-
do una rapida recuperacion de la crisis de
1929. Pero no solo eso. La imposicion de
aranceles de la ley Smoot-Hawley de EE.UU.
provocd que muchos paises subieran arance-
les y buscaran la autarquia econémica. Eso
caus6 que Japon invadiera China y Hitler la
Unién Soviética. La correlacién entre las
restricciones comerciales y las guerras es
demasiado elocuente para obviarse.

Chile tiene una mala historia con los aran-
celes. Las equivocadas teorias promovidas
por la CEPAL (organizacion obsoleta, intitil e
innecesaria, que debiéramos abandonar), hizo

que Chile subiera unilateralmente sus arance-
les para promover la industria local. Asf
tuvimos armadurias de automéviles caros y
malos; idem con electrodomésticos y textiles.
Chile malgastd recursos invirtiendo en el
desarrollo de industrias para las cuales no
tenfa ninguna ventaja competitiva (al sur del
Ecuador no hay industrias manufactureras
eficientes porque el costo de transporte las
mata). Tuvieron que llegar los Chicago Boys
para que aprovecharamos nuestras ventajas
comparativas (mineria, agricultura, etc...).

Dicen que a Trump hay que juzgarlo por lo
que hace mas que por lo que dice. Espere-
mos que sea cierto y solo use los aranceles
como un arma de negociacién y no como una
de destruccion masiva. Bismarck decia que
la diplomacia es mas eficaz cuando se nego-
cia a la sombra de los cafiones. Hasta el
momento a Trump parece resultarle hacerlo
ala sombra de los aranceles. Sin embargo,
la economia demuestra que quien sube
aranceles es un sadico que termina como
masoquista que, queriendo dafar al préjimo,
solo se dafia a si mismo. W

El libre comercio y las industrias competitivas generan

prosperidad, no el proteccionismo ni los aranceles.



