
   

      

    

  

Networking y Colaboración Empresarial: 
Claves para el Crecimiento 

Franco Salazar-Dórr, PADO 
Profesor Titular FP Markets francoOsalazardorr.com 

El ecosistema emprendedor 
en Chile se fortalece cuando 
las empresas y emprendedores 
construyen redes sólidas y co- 
laboran en proyectos conjuntos. 
La conexión entre profesionales 
no solo facilita el intercambio de 

leas y recursos, sino que tam- 
bién abre puertas a oportunida- 
des de crecimiento y desarrollo. 
A continuación, se presentan 
cinco consejos prácticos para 
potenciar tu red de contactos y 
fomentar colaboraciones exito- 
sas, con ejemplos reales y ejer- 
cicios aplicables: 

  

    

    
   
   

   
   
   

    

       

    

   
   

  

      
   

              

     

   

Participa en Comunidades y 
Eventos de Networking 

La Cámara de Comercio de Valparaíso, por ejemplo, or- 
ganiza encuentros periódicos que reúnen a empre- 
sarios locales para compartir experiencias y esta- 
blecer alianzas estratégicas. Asimismo, programas 
como Startup Chile facilitan la interacción entre 
emprendedores a nivel nacional e internacional 
Ejercicio: Agenda tu participación en al menos 
tres eventos de networking en los próximos meses. 
Prepara una presentación breve sobre tu negocio y 
define qué tipo de colaboración buscas. 

      

Construye Relaciones 
de Valor 

Las asociaciones como ASECH (Asociación de Em- 
prendedores de Chile) demuestran que el éxito no 
depende solo del intercambio de tarjetas, sino de esta- 
blecer vínculos basados en la confianza y el beneficio 
mutuo. Empresas que participan en los encuentros de 
ASECH han logrado alianzas que han 
impulsado su crecimiento. 

Aprovecha las 
Plataformas Digitales 

Herramientas como Linkedin y el portal 
Emprende.cl (gestionado por SERCOTEC) 
permiten a los emprendedores conectarse, 
compartir conocimientos y acceder a opor- 
tunidades de colaboración 
en tiempo real. 

   

      

   

    

     

   
    
     

        
            

   

Ejercicio: Identifica — cinco 
contactos clave con los que 
puedas colaborar y progra- 
ma reuniones para explorar € 
posibles sinergias. 

Eje Optimiza 
tu perfil en Linkedin, 
destacando tus lo- 
gros y participa ac- 
tivamente en grupos 
relacionados con tu 
industria. 

  

Fomenta Alianzas 
Estratégicas    Mide y Optimiza tus 

Redes de Contacto 

Es fundamental evaluar el impacto de tus esfuer- 
zos en networking. Utiliza herramientas analíticas 
en plataformas digitales para medir, por ejemplo, el 
alcance de tus publicaciones y el 
número de nuevas conexiones 

    Colaborar con otras em- 
presas puede generar 
sinergias que beneficien 
a todas las partes invo- 
lucradas. Por ejemplo, 
Endeavor Chile reúne a 
emprendedores de alto 

   
   
   

  

      relevantes. impacto, facilitando alianzas 
Ejercicio: Establece tres que har Jevago a la expanelón: inacadores Lor Serio. de mercados y ala diversificación de productos. 
número de reuniones, co- 
laboraciones concretadas y 
referencias generadas) y re- 
gistra mensualmente el pro- 
greso de tu red de contactos. 

Ejercicio: Identifica posibles aliados estratégicos 
en tu sector y propón iniciativas conjuntas, como 
proyectos de co-branding o campañas de marke- 
ting colaborativas.         
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nto, 
innovación y 
solidadaridad en la 
región y el mundo 
Héctor Nordetti Calderón 
Consultor Senior RRCC 
Alianza Solidaria 

A propósito de la presentación del reporte anual de 
GEM en la Universidad Técnica Federico Santa María 
y simultáneamente el lanzamiento del Programa Prio- 
riza PUCV en la idea de ofrecer formación superior a 

dirigentes y emprendedores Senior de la región, hemos 
reflexionado en torno a la importancia de promover el 
trabajo en redes y en alianzas solidarias. 

Poreste medio queremos felcitara ambas casas de 
educación superior, al SENAMA, a la Cámara Regional 
de Comercio y en especial a EIVA, CORFO y a la sere- 
mi de Economía por apoyar estas importantes iniciati- 
vas, en las cuales se resalta también el emprendimiento 
de personas mayores. 

Según el REPORTE GEM 29-24, analizado durante 
la actividad desarrollada UTFSM, las personas mayo- 
res que acceden a sistemas y proyectos han aumenta- 
do levemente desde el año 2022 y estas alianzas entre 
el mundo público privado y social van facilitando el ac- 
ceso a ese grupo etario creciente en nuestra región. 

Un ejemplo muy concreto es el Programa Prioriza 
de la PUOY, que -entre otras cosas- busca empoderar 
a un importante grupo de personas mayores y así pre- 
sentar proyectos y emprendimientos que mejoren sus 
ingresos y por tanto su calidad de vida. 

Cerrar esta reflexión focalizando nuestra intención de 
“apoyar estetipo de iniciativas buscando alianzas solidarias 
que fortalezcan las oportunidades y así aportaral esfuerzo 
de CORFO, de EIVA, de la ACADEMIA y del MINISTERIO 
DE EDUCACIÓN para crear formación y ecosistemas exi- 
osos para todo tipo de emprendedor (a). 
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