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Empresa Chillaneja IWIE Drones alcanza valorizacion
de 10 millones de dolares tras firma de acuerdo
a cinco anos con gigante chino Spider | UAV

La empresa logré un acuerdo de representacion y distribucion exclusiva para Chile, Argentina y Pert de los drones H300, con una

nun hito histdrico paralaindus-

tria de drones en Latinoamérica,
la empresa chillaneja IWIE Drones
halogrado consolidarun acuerdoes-
tratégico con la empresa china Spi-
der | UAV, asegurando la representa-
ciény distribucién exclusiva delos in-
novadores drones H300en Chile, Ar-
gentinay Perli. Este acuerdo, que se
extendera por cinco anos, ha permi-
tidoquelacompaia alcance unava-
lorizacion de 10 millones de délares,
posicionandoela como unade las mas
prometedoras en el sector.

EIH300 es un dron disefiado para
aplicacionesagricolasdealta exigen-
cia, con una capacidad de 95 litros, lo
que loconvierte en uno de los mode-
los con mayor capacidad operativa
enlaRegion. Su tecnologia avanzada
permite una pulverizacioneficiente,
optimizando el uso de insumos y
mejorando la productividad en el
sectoragricola, un aspectoclave pa-
ralas economiasde los paises donde
sera distribuido.

Detras del crecimientoy éxito de
IWIE Drones (iwiedrones.com) hay
un equipo sdlido de expertos y em-

Steen Liu, gerente comerdial global de Spider | UAV.

capacidad de 95 litros, siendo unos de los drones mds avanzados en los tres paises.

presarios con amplia experiencia en
el sectortecnoldgico y aeronautico.
Mauricio Ortiz Tamayo, fundador y
CEOdelaempresa, haliderado la es-
trategia de expansion y consolida-
cion en el mercado, llevando a IWIE
Drones a convertirse en unade las
empresas mas reconocidas por su
eficiencia y calidad de sus servicios.
Steen Liu, gerente comercial global
de Spider | UAV, seiald que “parano-
sotros como empresa, esta alianza
estratégica con IWIE Drones nos per-
mite llegar a la region con nuestros
drones ytecnologias, de la mano de
unaempresa reconocida por su cali-
dady buenos servicios. Estamos se-
guros de que podremos posicionar-
nos rapidamente como lideres del
mercadoen diferentesindustrias”.

UN EQUIPO DE LIDERES CON
VISIGN DE FUTURO

Christopher Ruiz, socio, ingeniero
civil electronicoy gerente técnico, es
elencargado de todo lo relacionado
con el mantenimientoy reparacién
de drones. Es el responsable de ase-
gurarque la tecnologia de IWIE Dro-
nes se mantenga en opti-
mas condiciones, ademas
decapacitar anuevas per-
sonasen laindustria.

Por su parte, Joel Diaz,
sacio y gerente comer-
cial, guien aporta mas de
25 aflos de experiencia
en laindustria automo-
trizy ahora en la ventay
llegada deequipos, tiene
asu cargo garantizarel
posicionamientoy éxito
de los productos en el
mercado, sulogistica, ga-
rantiasy respaldo.

Nicolas Leonart, sacioy
gerente de operaciones

El dron H300 es uno de los equipos mads

Christopher Ruiz, socio, ingeniero civil
electro’nico y gerente te’cnico de
IWIE Drones

aéreas, suma mas de 15 afios de ex-
periencia en drones agricolas, siendo
una pieza clave en laimplementa-
cién de tecnologias avanzadas para
el sectory sus operaciones.

Joel Diaz, socio y gerente comercial
de IWIE Drones.

modernos para la labor agricola.

RESPALDO LEGAL PARA UN
CRECIMIENTO SOLIDO

El crecimiento acelerado de IWIE
Drones no solo ha sido impulsado
porsu capacidad innovadoray estra-
tégica, sino también por el respaldo
legal que ha asegurado su correcta
estructuracion y proyeccion a nivel
nacionale internacional.

Desde sus inicios, la empresa ha
contado con el apoyo del estudio ju-
ridico Anguita & Osorio(anguitaoso-
rio.cl), reconocido por su amplia ex-
perienciaenstartupsy levantamien-
todecapital. Su labor ha sido clave
para definir la estructura legal de
IWIE Drones, validar su valorizacion
y garantizar el cumplimiento de to-
das las normativas nacionales e in-
ternacionales.

“Desdeel primer diavimos en|WIE
Drones un proyectocon un potencial
enorme. Nuestra mision ha sido
acompanarlos entodoel procesole-
gal, gerantizando que cada paso se
dé con laseguridad y estructura ne-
cesaria para su expansion”, sefialo
Eduardo Anguita, fundador del estu-
dio juridico.

UN PASO CLAVE

El acuerdo con Spider | UAV marca
un antesy undespuésen laindustria
dedronesagricolasen laregion. Con
unaofertatecnolégicadealto nively
un equipo convastaexperienciaenel
sector, IWIE Drones se posiciona co-
mo un actor clave en la transforma-
cion del agro latinoamericano, ofre-
ciendo soluciones innovadoras para
aumentar |a eficiencia y sostenibili-
dad de las producciones agricolas.

Con esta alianza estratégica, Chi-
lan seconvierte en un punto neural-
gico de innovacién tecnoldgica, de-
mostrando que desde regiones es
posible construirempresas con im-
pactoglobal.
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Nicolds Leonart, socio y gerente de
operaciones aéreas de IWIE Drones.

Eduardo Anguita, fundador del
estudio juridico Anguita & Osorio.



