
R
ecordar contraseñas, ano-
tar combinaciones com-
plicadas o recuperar acce-
sos perdidos es un asun-
to que suele complicar a

los nativos digitales. Según el es-
tudio “Hábitos y percepciones en
ciberseguridad y privacidad de da-
tos”, elaborado en conjunto por
Media Interactive, la UC y Tren Di-
gital en 2018, el 46,1% de los chi-
lenos teme más perder sus datos
y contraseñas que su billetera. No
es para menos, considerando que
toda información relevante hoy en
día se encuentra digitalizada. Aho-
ra, sin embargo, una solución pro-
mete proteger datos con una ima-
gen en lugar de una clave de le-
tras, números y símbolos.

En el Mobile World Congress
2025, en Barcelona, la startup
Secrets Vault presentó este in-
novador sistema que busca re-
volucionar la seguridad digital.
“Hemos logrado transformar
cualquier imagen en una clave
de acceso. Ya sea una foto de tu
mascota, un retrato tuyo o una
imagen sacada de internet, la
convertimos en una llave segu-
ra. La imagen es fácil de recor-
dar, ya que es la que uno elige”,
explicó Gerard Cervelló, CEO de
la compañía.

Este sistema no requiere mo-
dificaciones en la imagen, lo que
permite uti l izar la de manera

abierta sin comprometer la se-
guridad. “Puede almacenarse
en cualquier dispositivo, incluso
en la nube, sin riesgo de filtracio-
nes”, comentó.

El funcionamiento de esta tec-
nología se basa en una combina-
ción de procesamiento de imáge-
nes y criptografía avanzada. Usan
la imagen como parte de una cla-
ve compleja, generando paráme-
tros únicos a partir de ella. Según
Cervelló, “esto evita que terceros
puedan replicar la clave sin acce-

La tecnología avanza, y con ella también la seguridad digital. Una startup
propone sustituir los tradicionales códigos alfanuméricos por fotografías.

Imágenes en lugar de
claves, la nueva forma de
proteger la información

so a la imagen original y su proce-
samiento específico”.

Además, el sistema permite di-
ferentes niveles de seguridad. El
ejecutivo añadió que “algunos
usuarios podrán prescindir com-
pletamente de las contraseñas
tradicionales, mientras que otros
podrán combinar la imagen con un
PIN corto para mayor protección”.

Esta tecnología, según sus desa-
rrolladores, no solo facilita la vida
de los usuarios, sino que también
refuerza la seguridad digital. “La

gente usa las mismas contraseñas
para múltiples cuentas o elige com-
binaciones débiles porque son fáci-
les de recordar. Con este sistema,
la seguridad no depende de la me-
moria humana, sino de un proceso
tecnológico confiable”, sostuvo el
creador de Secrets Vault.

Lo mejor es que no se necesita
descargar nada, ya que es una apli-
cación web que se puede usar des-
de cualquier dispositivo. “Solo en-
trar desde el celular, tablet o PC y
pruebas cómo funciona”, aseguró.

FRANCIA ROMERO 

El sistema genera claves únicas, garantizando
el acceso solo a usuarios autorizados. 

ADIÓS A LAS CONTRASEÑAS COMPLICADAS:

A pesar de los avances en la penetración
de internet móvil en África subsahariana,
sigue existiendo una importante brecha de
uso del 60%, que representa a 710 millo-
nes de personas que enfrentan barreras
como la asequibilidad de los dispositivos. 

El grupo de los seis operadores de redes
móviles de África (G6) —Airtel, Axian Tele-
com, Ethiotel, MTN, Orange y Vodacom—
volvió a reunirse en el MWC de Barcelona
para evaluar los progresos, reforzar los
compromisos y esbozar acciones estratégi-
cas para impulsar la transformación digital
y energética en el continente. Allí se con-
gregaron las principales partes interesadas
de la industria de las telecomunicaciones,
instituciones mundiales y el sector público
para impulsar una acción coordinada hacia
la inversión sostenible. 

BREVES

Cómo acelerar la
transformación
digital en África

El MWC es el lugar donde se puede
dar una espiada al futuro cercano en
materia de movilidad. Y junto con ta-
blets, smartphones y novedosas
aplicaciones, una de las tecnologías
que llamó la atención fue la conectivi-
dad satelital.

Además de acercar internet a las
zonas más remotas, las redes sateli-
tales se están consolidando como un
complemento clave a las redes te-
rrestres, ya que mejoran la resiliencia
y la cobertura global. En el MWC25 se
mostró cómo la conectividad híbrida
(que integran redes móviles, satelita-
les y la evolución de WiFi 7) empieza a
formar parte de las estrategias de los
operadores, optimizando el acceso y
la experiencia de usuario también en
entornos outdoor.

En el evento se presentaron solu-
ciones “Direct-to-Device” (D2D),
que prometen revolucionar el acce-
so a redes móviles en zonas remo-
tas. Por ejemplo, Vodafone y AST
SpaceMobile anunciaron la creación
de SatCo, una empresa conjunta
que ofrecerá servicios de conectivi-
dad satelital directa a dispositivos en
Europa, proporcionando cobertura
en áreas sin alternativas móviles o fi-
jas viables.

AVANCES EN CASA
En Chile ya se trabaja en este tema,

siendo el primer país en Hispanoamé-
rica en realizar pruebas técnicas de
SMS satelital a través de Starlink Di-

rect to Cell.
Esto se logró a través de una alian-

za entre Entel y SpaceX. A fines de fe-
brero se realizó el primer piloto de
Starlink Direct to Cell, un servicio de
conexión satelital complementaria a
la red terrestre, que entregará conec-
tividad en zonas donde no hay cober-
tura. En un principio, solo se podrán
enviar y recibir mensajes de texto. El

piloto se implementó en la comuna
de Diego de Almagro, Región de Ata-
cama, donde hasta ahora no se cuen-
ta con cobertura de ningún operador
de telecomunicaciones. 

Este servicio, que busca mejorar la
conectividad de los clientes que resi-
den o se encuentran permanente o
temporalmente en zonas sin cobertu-
ra, funcionará cuando un celular no
cuente con red móvil terrestre, co-
nectándolo directamente a los satéli-
tes Direct to Cell de Starlink.

El despliegue de esta tecnología
será gradual. En esta primera etapa,
los usuarios podrán mantenerse co-
nectados mediante el envío y recep-
ción de SMS. A medida que avance la
implementación, se habilitarán servi-
cios de datos limitados y, finalmente,
llamadas de voz.

“La brecha de cobertura la esta-
mos cerrando con innovación, efi-
ciencia y convergencia tecnológica”,
dijo el subsecretario de Telecomuni-
caciones, Claudio Araya, durante la
implementación del piloto, y añadió
que las pruebas son alentadoras y
“nos muestran que, con el desplie-
gue de diferentes tecnologías digita-
les, un país que tiene una geografía
extensa y compleja tendrá la posibili-
dad de tener señal en cualquier parte
del territorio nacional”.

Matías del Campo, vicepresidente
de mercado B2C de Entel, por su par-
te, expresó que la compañía “está or-
gullosa de ser parte de este hito, el
cual posiciona a Chile como el primer
país de la región en realizar la prueba
técnica para su implementación”.

Por el momento, esta tecnología se
encuentra en fase de pruebas en Chi-
le y aún no dispone de una oferta co-
mercial activa. 

Además, la disponibilidad del servi-
cio Direct to Cell se expandirá progre-
sivamente en los próximos meses, a
medida que aumente el número de
satélites en órbita.

MIRADA AL FUTURO:

No solo celulares y tablets se lucieron en el Mobile World Congress. Los satélites
también estuvieron orbitando el gran recinto de Fira Barcelona y sorprendieron
con avances que permiten ofrecer acceso a datos y conexión en lugares remotos,
donde las antenas no son capaces de llegar. 

Internet satelital es el siguiente paso
para lograr la conectividad para todos

PAMELA CARRASCO T.

LA REGIÓN DE ATACAMA se transformó en el primer lugar de Hispanoamérica en el que
se efectuó una prueba técnica de la tecnología entregada por Starlink.

Actualmente, Starlink
cuenta con una flota de
más de 400 satélites que
proporcionarán servicios
de conectividad satelital
directo al celular a nivel
mundial.

La asociación organizadora del Mobile
World Congress lanzó una nueva iniciativa
destinada a reducir la brecha digital. En
colaboración con el Proyecto N50, la
GSMA ofrecerá al menos 100 becas a
personas y comunidades de todo el mun-
do, dándoles acceso a recursos y cursos
de educación digital. 

“Al dotarlos de herramientas y conoci-
mientos específicos del sector, estamos
dando pasos prácticos para cerrar la brecha
digital, al tiempo que impulsamos la inno-
vación, el crecimiento económico y la
sostenibilidad a largo plazo dentro del
ecosistema móvil”, dijo en su intervención
en el MWC Drew MacFarlane, director de
GSMA Advance.

La GSMA anuncia
100 becas para
formación digital
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En países como Corea del
Sur, pioneros en la integra-
ción de robots en espacios
públicos, ver droides cami-
nando por las calles no sor-
prende. En Chile, algunos res-
taurantes ya utilizan algunos
para tareas simples de servi-
cio. A esto se suma un video
viral de un robot humanoide
recorriendo las calles de Puer-
to Madero, Buenos Aires, que
generó gran revuelo y dejó en
claro que estos están cada
vez más cerca de formar parte
de nuestra vida cotidiana, de-
mostrando la expansión de la
robótica en toda Latinoaméri-
ca.

En el Mobile World Con-
gress 2025, Darío Samanie-
g o , f u n d a d o r y C E O d e
Synergy Tech, presentó una
innovadora gama de robots
humanoides con capacidades
diversas, diseñados tanto pa-
ra entornos domésticos co-
mo industriales. El más senci-
llo de ellos, el Unitree G1, cap-
tó la atención de todos, inclu-
so dándole la mano al rey
Felipe VI de España. A pesar
de su impacto visual, el G1 no
es autónomo, “requiere ser
operado manualmente y se
uti l iza principalmente en
eventos y presentaciones”,
explicó Samaniego.

Sin embargo, la verdadera
apuesta de Synergy Tech es-
tá en su serie EDU, una línea
de robots con distintas capa-
cidades y funciones. La inteli-
gencia artificial de estas má-
quinas está diseñada para
que puedan mantener con-
versaciones. “Podría asistir a
alguien que vive solo. Sería un
complemento cuando el cui-
dador no está presente”, aña-
dió el ejecutivo.

Respecto a precios, detalló
que los “modelos más bási-
cos rondan los 16 mil euros
(poco más de $16 millones)”,
pero con el aumento de la pro-
ducción y la demanda, los va-
lores podrían reducirse consi-
derablemente. “Si se masifi-
can, podríamos ver robots por
2 mil euros (unos $2 millones)
en cinco años. Los modelos
avanzados, que hoy cuestan
60 mil euros, bajarán de pre-
cio a medida que aumente la
producción en serie”, afirmó.

Samaniego también desta-
có los desafíos éticos y lega-
les que surgen con el uso de
esta tecnología. “No hay un lí-
mite definido. Dependerá de
hasta dónde queremos llevar
el desarrollo y del avance del
software y la IA. Hay quienes
temen que los robots sustitu-
yan a los humanos en ciertas
funciones, pero esto abre de-
bates éticos y legales”, ex-
presó.

SU PRECIO ALCANZARÍA LOS $2 MILLONES:

Las empresas apuestan por un futuro
cercano en el que los dispositivos más
avanzados sean accesibles para muchos.

A un paso de vivir
con robots
humanoides

FRANCIA ROMERO
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ESTÁN PROGRAMADOS PARA BRINDAR COMPAÑÍA, asistencia y
conversar con personas. 

El monitoreo oceánico avanza con un robot
autónomo capaz de recopilar datos en tiempo
real sin intervención humana. Se trata de Sea-
bots, equipado con sensores y GPS, que pue-
de generar gemelos digitales de puertos y pra-
deras submarinas. Su tamaño y peso de 25 kg
le permiten operar en la franja costera, donde
“vive el 40% de la población mundial”, explicó
Pau Guasch, CEO de la empresa, durante el
Mobile World Congress 2025.

La máquina depende de la cobertura 4G o

5G para transmitir datos; sin embargo, el sis-
tema también cuenta con comunicación pun-
to a punto, asegurando el monitoreo en tiem-
po real incluso en áreas sin conectividad.

Aunque aún no se usa en granjas de salmón
en Chile, su potencial es alto. “Podrían evaluar
la calidad del agua y revisar la infraestructura
donde se encuentran los salmones”, aseguró
Guasch.

A la fecha, la startupha realizado 250 opera-
ciones en distintos países.

INNOVACIÓN EN MONITOREO OCEÁNICO:

Dispositivo permite vigilar
ecosistemas y granjas de salmón
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