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COMENTARIO DE TV 

“Amor a ciegas” 

nos permite 

monitorear 

cuadro a cuadro 

los avances 

y errores de 

dos corazones 

solitarios. 

Galancetes versus regodeonas 
hilevisión se ha posicionado 

C: lo largo de los últimos años 
como un especialista en temas 

del corazón. “Manos al fuego”, ““Es- 
pías del amor” y “Amor en juego” 
han sido apuestas programáticas 
de esa estación que han girado en 
torno a las feromonas y las flechas 
de Cupido. 

Siguiendo esa línea, este martes 
recibimos la pri- 
mera entrega de 
“Amor a ciegas”, 
dating show con- 
ducido por Cristián 
Riquelme desde el 
restaurante que 

Yann Yvin posee en 
el centro de eventos 
Monticello. 

El resto del elen- 
co es dinámico. 
Cada capítulo cua- 
tro parejas de com- 
pletos desconocidos 

entre sí comparten una cena y otras 

dinámicas con miras a decidir si ten- 
drán una segunda cita (deben estar 
los dos de acuerdo). 

Lo decisivo para el éxito de esta 
propuesta es precisamente el caris- 
ma y el atractivo que despierten en 

  

  

Cristián Riquelme y Yann Yvin conversando con Maritza Watson. 

la teleaudiencia quienes postulan 
a encontrar su media naranja. El 
rating de este arranque se empinó 
sobre los 9 puntos, lo que no está 
nada mal. Habrá que ver cuántas 
unidades registra en las siguientes 
emisiones, sin contar con el piso de 
33 puntos que le dio la transmisión 
de Chile versus Ecuador. 

No lo vi, pero ya agendé seguir el 

react de Claudio Michaux en Youtube, 
al que también le fue espléndido. 

Quien llamó la atención el martes 
fue Maritza Watson, despampanante 
periodista de 60 años que dejó pren- 
dado a su cita, un odontólogo de 72 
que representa muchos menos y 
que canta precioso, pero al que se 
le escucha horrible. Por el bien de 
la salud mental de sus pacientes, 

  

quiero creer que no los atiende ta- 
rareando. 

Está disponible un amplio rango 
de edades y estilos y cada diálogo 
es seguido como una mini-minise- 
rie por los televidentes/internautas. 
Hay reacciones del tipo "¿Cómo le 
dice eso?”, "Red flag, amiga” o 
“Match en desarrollo”. 

Se da, entonces, la mixtura per- 
fecta entre exhibicionistas (los que 
protagonizan la cita a ciegas “Ínti- 
ma”) y los voyeristas (todos noso- 
tros). Lo que propongo para optimi- 
zar este morbo es que les den a los 
telespectadores la posibilidad de 
votar por las parejas que quieren 
que se conozcan. Por ejemplo, ““Ma- 
ritza Watson con el doble de Malu- 
ma”. Y, por supuesto, que producto 

de estos telesufragios, se muestren 
en pantalla las citas solicitadas. 

Lo que retrata en buena parte 

nuestra idiosincrasia es que casi 
todos los varones que acuden a 
“Amor a ciegas”, cual más cual me- 
nos, terminan cayendo en poses de 
galancete de esquina. Mientras, las 
damas demuestran lo exigentes y 
hasta regodeonas que se han pues- 
to las chilenas, ante la pobre oferta 
del mercado. 

  

  

EMPRESAS Y NEGOCIOS 

  

NAN Optipro 3 con 5 HMOSs: La nueva 

residencial 

      

Ciudad Luz ofrece cotizador 

Chile ha experimentado un alza constante en las tarifas eléctricas, 
interrupciones en el suministro y una creciente demanda por alter- 
nativas más limpias y económicas. En este escenario, la adopción de 
paneles solares aparece como una solución clave. Para simplificar el 
proceso de adopción de estas soluciones y democratizar el acceso a 
la energía renovable, la empresa Ciudad Luz, especializada en solu- 
ciones de energía solar distribuida en Latinoamérica, ha desarrollado 
el Cotizador Residencial, una plataforma digital gratuita disponible en 
su sitio web, que entrega una propuesta personalizada de instala- 
ción de paneles solares en minutos, tanto para sistemas conectados 
a la red (on grid, sin respaldo) como para proyectos conectados a 
la red con baterías. José Luis Opazo, CEO de Ciudad Luz, destaca 
la Importancia de esta innovación: “Queremos hacer de la energía 
solar una opción accesible para todos los hogares chilenos. Nuestra 
herramienta guía a los usuarios desde el primer paso, brindando 
simulaciones personalizadas y respuestas claras a sus principales 
dudas”. A diferencia de otras soluciones en el mercado, el Cotizador 
Residencial integra una tecnología que extrae automáticamente los 

    
    

datos de consumo 
  

energético de los 
últimos 12 meses a 

partir de la cuenta 
de luz del usuario. fórmula infantil para el crecimiento 

A lo largo de los años, Nestlé ha estado a la vanguardia en el conocimiento de la composición 
de los distintos nutrientes y componentes bioactivos presentes en la leche materna, como 
las proteínas y los HMOSs que ayudan a reforzar la inmunidad y el óptimo desarrollo de los 
niños. Nestlé también tiene una amplia experiencia en probióticos y su papel en la nutrición y 
la salud, que impulsan el lanzamiento al mercado chileno de continuas innovaciones como fue 
la presentación en el año 2015 de NAN Optipro 3. Una fórmula infantil de crecimiento para 
niños a partir de | año que fue elaborada con el fin de brindar nutrición a aquellos niños que 
por algún motivo no pueden recibir los beneficios de la leche materna. NAN Optipro 3 con 5 
HMOs está disponible en las principales cadenas de farmacias y supermercados del país. 

Con solo ingresar la 
dirección de su hogar, 
a plataforma analiza 
el área disponible en 
el techo y calcula la 
capacidad óptima del 
sistema de paneles 
solares, sin necesidad 
de cargar información 
manualmente. 
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