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todo el mundo.

EI miércoles Estados Unidos aplicd aranceles de entre 10% y 50% a casi

EFE

Invertir en EE.UU. es una opcidn:
¢Qué se puede negociar
para que Trump
disminuya su arancel?

[

El caso de Chile es complejo, dicen los
expertos, ya que no se cobran sobretasas

a Estados Unidos.

C. MUNOZ-KAPPES

Tras la imposicién de arance-
les de Estados Unidos, la reac-
cién inicial de varios paises fue
que buscarfan llegar a un acuer-
do para eliminar las tarifas antes
que fijar sobretasas en represalia.
Segun Donald Trump, el Presi-
dente de Estados Unidos, el obje-
tivo de sus “aranceles recipro-
cos” es que los paises bajen las ta-
rifas que ellos cobran.

Segtin Carl Meacham, senior
representative de Azerta en
EE.UU. y exasesor del Comité de
Relaciones Exteriores del Senado
de ese pafs, la estrategia de
Trump serfa imponer aranceles
para luego negociar condiciones
mads favorables. “Mds que una
tdctica de castigo, se trata de una
estrategia de negociacién dura
—una especie de ‘shock inicial’
para forzar ajustes estructurales
en los marcos comerciales de
otros paises”, indica.

¢Qué pueden negociar los pai-
ses? Meacham afirma que pue-
den ser miiltiples elementos,
“desde compromisos para redu-
cir sus propias barreras arancela-
rias y no arancelarias, su interés
enhacer inversionesen EE.UU.y
crear empleo en EE.UU., y hasta
acuerdos sectoriales o incluso
compromisos geopoliticos en te-
mas de seguridad econémica”.

Sin embargo, reconoce que el
caso de Chile es complejo. “El
pafs no impone aranceles rele-
vantes a productos estadouni-
denses, y tiene un TLC (Tratado
de Libre Comercio) con EE.UU.
que ha sido histéricamente bene-
ficioso para ambos”, dice. En el
caso del pais, sefiala, “Chile po-

dria negociar una exclusién per-
manente del arancel base o bus-
car una exencion estratégica vin-
culada al rol del cobre en la segu-
ridad industrial de EE.UU.”.

José Miguel Séanchez, decano
de la Facultad de Economia y
Administracién UC, duda de
cudl serd el objetivo final de
Trump con la imposicién de so-
bretasas. “Yo crefa que laimposi-
cién de aranceles a México y Ca-
nadd era un arma para lograr un
mejor poder de negociacién pata
negociar otros temas que le inte-
resan a EE.UU., tales como el trd-
fico de fentanilo y la inmigracion
ilegal. Sin embargo, a medida
que avanza el tiempo y va to-
mando estas medidas a tantos
paises distintos, empiezo a du-
dar que esa sea la motivacién
principal”, cuestiona.

En ese sentido, dice que es difi-
cil entrar en una negociacién con
Estados Unidos. “Desconocer un
acuerdo como un Tratado de Li-
bre Comercio firmado entre dos
paises lo encuentro muy grave,
porlo que implica para cualquier
negociacién futura. ;Qué garan-
tfas tendremos que cualquier
acuerdo que se alcance no sea
desconocido mds adelante, cuan-
do la contraparte estime que se
debe hacer otra cosa?”, senala.

Por otro lado, cree que “es
muy complejo negociar basados
en cosas que no son reales”. Pese
a que Estados Unidos ha dicho
que los aranceles son “recipro-
cos”, Chile no cobra sobretasas.
“También se dijo que se aplica-
rfan aranceles a los pafses que tu-
vieran un superdvit comercial
con EE.UU., pero tampoco es
nuestro caso”, indica.



