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ENRIQUE NIRO

parte de comentarista depor-
Ativo, Francisco Sagredo tiene

una agitada vida académica:
es profesor de los MBA de la Es-
cuela de Negocios de la Universidad
Adolfo Ibafiez y director académico
del diplomado en Sport Manage-
ment, Negocios y Vida Saludable
de esa misma institucién. A raiz de
lo anterior, fue invitado a hacer una
master class en la IULM University
de Milany ahi ocupé como ejemplo
a Ivan Zamorano y su recordada
camiseta del Inter con el nimero
1+8.

La clase era el viernes en la ma-
flana y Sagrado ya la tenia lista, asf
que el jueves salié a caminar y vio
algo muy familiar, para un chileno,
que termind usando en su exposi-
cién. “Iba caminando por ViaTorino,
en el centro de Milan, y de repente
veo en una vitrina la camiseta 148
de Zamorano. Pregunté y me dije-
ron vale 170 euros ($182.000) era
una réplica oficial. Pregunté por qué
era mas cara que la de Ronaldo o
Maldini y me dijeron: Es que esta
es una pieza unica, es la unica
vez en la historia -verdad porque
después la FIFA, la UEFA y la Se-

CEDIDA

El periodista fue invitado por la IULM University de Milan

Pancho Sagredo ocup6 ejemplo de

Pancho con los
alumnos de post
grado de la IULM
University

rie A lo prohibieron- en que una
camiseta tiene un signo”, detalla
Pancho.

Lo que pudo ser sélo una anéc-
dota futholera, Sagredo lo usé
como ejemplo para los alumnos

Zamorano y su 1+8 en una master class

de post grado de re-
laciones internacio-
nales de laIULM y lo
explica: “Eso mues-
tra dos cosas: como
td, si eres creativo,
puedes explotar una
adversidad en favor
tuyo, para tu perso-
nal branding. Han
pasado 25 afios y
ahf estd la camiseta,
colgada a 170 euros.
Y por otro lado, como
un jugador, que no
tenfa por donde jugar
(en ese equipo con
Ronaldo, Roberto Ba-
ggio, Recoba y Kanu)
se avivé de cudl era
su diferenciacién, dijo soy el pri-
mer defensa, y por eso jug6”.

¢De qué se trato su cla-
se?

“Armé una clase que se llamé
Mowve it (Muévanse), da lo mismo

lo que estudien, en este mundo
competitivo si no tienes las habi-
lidades béasicas de comunicacién,
empatfa, capacidad de innovacién
y creatividad no hay nada que ha-
cer. Construf una clases donde iba
mezclando experiencias de vida en
los medios, en los negocios, en los
deportes con estas teméticas y re-
sult6, fueron cuatro horas y di va-
rios ejemplos chilenos”.

¢Se maneja con el italia-
no?

“Les dije a los alumnos: Hoy
todos van a aprender un nue-
vo idioma, el itafiolo y se rieron.
Yo estudié en Italia, hace 24 afios
hice mi primer magfster en la Uni-
versidad Catélica de Milan y fue un
desafio volver a estar en una sala
de clases en italiano, pero ahora
como profesor, pero yo mantengo el
idioma, lo hablo también por Arias
Atelier (es socio de Sergio Arias y
compran materias primas en ese
pafs)”.



