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CON GIRA ESTRATEGICA
POR LATAM, AR RACKING
CONTINUA FORTALECIENDO
SU PRESENCIA EN LA

REGION

LIDER GLOBAL EN SOLUCIONES DE ALMACENAMIENTO Y
CON MAS DE 15 ANOS EN AMERICA LATINA, AR RACKING
REAFIRMA SU COMPROMISO CON LA REGION A TRAVES DE
UNA GIRA ESTRATEGICA DE SU EQUIPO DIRECTIVO.

José Manuel Lucio, director general
de AR Racking; Alberto Lejarreta, vice-
presidente ejecutivo del Grupo Arania
y German Flores, director comercial de
Latinoamérica, visitaron diversas filia-
les de la compaiiia en la regién con el
objetivo de fortalecer la cercania con
los equipos locales, conocer de prime-
ra mano las necesidades de los clientes
y consolidar el crecimiento en merca-
dos clave como Chile.

“Latinoamérica es un mercado estratégi-
co para AR Racking. Y aunque tenemos
una importante cercania cultural, geogra-
ficamente existe una distancia importan-
te. Por eso quisimos estrechar lazos con
nuestros equipos de la region, través de
un viaje que incluyé México, Colombia,
Pert y Chile.

Nuestro objetivo es poder replicar este ci-
clo de visitas en forma anual o cada dos
anos, para vernos personalmente y cono-
cer en terreno las necesidades de nuestras
personas y de los clientes en cada pais”,
explica José Manuel Lucio.

Esta iniciativa se enmarca en el proposito
de AR Racking de impulsar un liderazgo
cercano y comprometido con los colabo-
radores de las distintas filiales de la re-
giéon. “Somos una compafia que cree en
el valor humano y en la importancia de las
personas y equipos para el crecimiento del
negocio”, aflade Alberto Lejarreta. En esa

linea, el nombramiento de German Flores
(ex Gerente General de la filial chilena)
como director comercial de toda Latino-
américa es un reconocimiento a su rol vy,
al mismo tiempo, una muestra del com-
promiso de AR Racking con el desarrollo
interno de talento y el liderazgo local.

“Estamos convencidos de que la presencia
de German nos dara un empujén adicional
para potenciar aun mas nuestro desarrollo
estratégico en las diferentes filiales de la
regiéon, ademas de generar una mayor cer-
cania. El objetivo de nuestro viaje también
pasa por apoyarlo en esta transicion y ver
cdmo podemos ayudarlo a que desarrolle
esta tarea, que es tan importante para AR
Racking y para el grupo Arania”, precisan.

Durante su visita a Chile, asimismo, los
ejecutivos tuvieron la oportunidad de sa-
ludar a Josué Gonzalez Soto en su nueva
posicién de Gerente General de AR Rac-
king Chile.

COMPRENDER MEJOR
LAS NECESIDADES
LOCALES

Lucio y Lejarreta coinciden en sefalar que
esta gira por Latinoamérica reafirmo la
importancia de la cercania con los equi-
pos y la comprensiéon de las necesidades
locales como ejes fundamentales para el
crecimiento de la compafiia en la region.
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“Estamos contentos con los resultados
obtenidos, pero también atentos a las
oportunidades de mejora y a las posibili-
dades de expansiéon. Nuestro objetivo es
seguir consolidando nuestra presencia en
Chile y la regién, apostando por la innova-
cion, la calidad y la cercanfa con nuestros
clientes”, sefiala Lejarreta.

La estrategia a futuro incluye continuar in-
virtiendo en capacitacion y tecnologia, re-
forzando su liderazgo en el sector logisti-
co. En este ultimo dmbito, Lucio comenta
gue “hemos renovado nuestro sistema de
informacién para dar un salto de calidad
en los préximos cinco anos. La digitaliza-
cion de procesos nos permitird mejorar la
eficiencia, agilizar la comunicacion y op-
timizar nuestros servicios para clientes en
toda la region”.

CIFRAS RECORD
EN 2024

A nivel global, AR Racking tuvo un aho
2024 favorable, con algunos matices de
acuerdo a la realidad de las distintas eco-
nomfas, indican ambos ejecutivos. “En
los mercados tradicionales europeos es-
tamos en una situacién de estabilidad en
términos de crecimiento, mientras que en
Norteamérica y Latinoamérica estamos ex-
perimentando una expansion significativa.

De hecho, aqui tuvimos cifras récord en
captacion de pedidos, lo que refleja la
consolidacion de la compania en la region.
Esta diversificacion geografica nos ha per-
mitido balancear muy bien la situacion”,
precisan.

De cara al 2025, José Manuel Lucio apun-
ta que “la empresa ya cuenta con un 30-
40% de su presupuesto asegurado en
proyectos y varias de oportunidades muy
interesantes en los tres territorios, con lo
cual se nos presenta un 2025 muy inte-
resante”.

Por otro lado, para responder adecuada-
mente a la mayor demanda que viene prin-
cipalmente de los mercados de América,
la empresa decidié hacer una importante
inversion en su principal planta producti-
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va, ubicada en Navarra. Esta fabrica es una
de las mas avanzadas y automatizadas en
Europa para la fabricacién de estanterias
industriales y se estima que se invertiran
uno 20 millones de euros en el plazo de
cuatro afios, con el objetivo de aumentar
en 30% su capacidad de produccion y
ampliar su portafolio de productos.

Con esta inversion - recalca Lejarreta- bus-
can reforzar la posicién de AR Racking en
sus mercados estratégicos de Latinoaméri-
ca y Norteamérica.

CHILE: UN MERCADO
ESTRATEGICO CON ALTO
POTENCIAL

Aunque el mercado chileno es méas pe-
quefo en comparacion con el de otras
economias latinoamericanas, destaca por
su estabilidad y crecimiento sostenido. AR
Racking ha logrado consolidarse como un
actor clave en el pais, diferenciandose por
su capacidad de adaptacién a las exigen-
cias sismicas del territorio.

“Hace més de ocho afos realizamos una
fuerte inversién en un servicio local de
ingenieria que nos permite responder sin
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problemas a los desafios estructurales de
Chile”, comenta Flores.

“Nuestro equipo de ingenieria especiali-
zado disefia todos los proyectos de alma-
cenaje con los estandares mas rigurosos
en cuanto a calidad, servicio e ingenieria
antisismica.

Esto implica no solo el uso de materiales
de alta calidad, sino también la aplicacion
de técnicas de diseno y fabricacion avan-
zadas que aseguran una adecuada pre-
vencion de sus estructuras”, agrega Josué
Gonzalez.

En esa linea, AR Racking ha instalado més
de 700 mil posiciones de pallets en el pais
los ultimos afnos. La combinacion de inge-
nierfa antisismica y un servicio cercano y
personalizado han sido claves para forta-
lecer la confianza de los clientes.

El fortalecimiento del liderazgo de AR Rac-
king en América Latina se refleja no solo
en cifras récord y nuevas inversiones, sino
también en una decidida apuesta por el
talento local y la cercania con los equipos
en terreno. La reciente gira de su equipo
directivo por varios paises de la region re-

afirma el compromiso con un crecimiento
sostenible, basado en el conocimiento di-
recto de las necesidades de cada mercado
y en el desarrollo de soluciones logisticas
a la medida.

En el caso de Chile, la compafia ha sa-
bido posicionarse como un actor relevan-
te, gracias a su capacidad de adaptacién
a las exigencias estructurales del pais y a
un servicio de ingenierfa especializado en
normativa antisismica.

Este enfoque, sumado a una atencion per-
sonalizada y de excelencia, ha fortalecido
la confianza de sus clientes y consolidado
su presencia en un mercado competitivo.

AR Racking proyecta un 2025 dinédmico,
con importantes desafios y oportunida-
des, reafirmando su propésito de seguir
creciendo con innovacion, cercanfa y un
fuerte enfoque en las personas..




