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El viernes 28 de marzo, el Sitio 1
del Terminal Puerto Coquimbo
(TPC) recibió al buque CS Stratos,
que completó un embarque de fru-
tas frescas con destino internacio-
nal. Al mismo tiempo, el Sitio 2 al-
bergaba al crucero SH Vega con
más de 500 turistas recorriendo los
atractivos de la región, mientras
que en el Sitio 3 el buque JNS Lake
cargaba concentrado de cobre pro-

veniente de fae-
nas como Teck
Carmen de An-
dacollo.

La recalada si-
multánea de tres
naves marcó un
hito logístico pa-
ra el puerto: fue
la primera vez
que ocurrió des-
de la habilitación
de los renovados
sitios 1 y 2, parte
de la segunda
etapa del Proyec-
to de Moderniza-
ción de TPC, el
ú n i c o p u e r t o
multipropósito
de la región.

El Proyecto de
Modernización
implicó una in-
versión de más
de 110 millones
de dólares. En su
pr imera fase,
con temp ló l a
construcción del
Sitio 3, lo que
permitió aumen-
tar la profundi-
dad operacional
del puerto de 9 a

14 metros y, con ello, recibir buques
de línea que permiten conectar a
productores locales con los merca-
dos globales. Así, por ejemplo, líne-
as navieras como Maersk y MSC in-
corporaron a Coquimbo en sus ser-

vicios regulares de carga refrigera-
da durante las últimas temporadas
de frutas de invierno y verano. 

“La diversificación de carga en
TPC es el resultado de un trabajo
permanente en infraestructura, pe-
ro también de una mayor eficiencia
operativa y relaciones de confianza
con nuestros clientes, comunida-
des y actores locales. Por ello, hoy
somos un puerto habilitado para re-
cibir desde carga frutícola hasta pro-
yectos industriales complejos. Esto
nos posiciona como una solución lo-
gística integral para el centro-norte
de Chile, operando con continuidad,
seguridad, eficiencia y excelencia”,
explicó Laura Chiuminatto, gerente
general de TPC.

DIVERSIFICACIÓN 
DE CARGA

TPC se ha consolidado como un
socio estratégico para la Región de
Coquimbo reflejando la creciente
diversificación de su economía: mi-
nería, energías renovables, agricul-
tura y turismo, entre otros sectores.
Uno de los ejemplos de ello, es la
transferencia de concentrado de
cobre, uno de los principales recur-
sos de la matriz productiva regional,
y que en el 2024 representó la
transferencia de 296.677 toneladas
desde TPC a los mercados globa-
les. 

“Para Teck es importante poten-
ciar el desarrollo regional y ese com-
promiso se refleja en el uso de TPC
para embarcar la producción de co-
bre de nuestra operación Carmen
de Andacollo, cumpliendo con to-
das las medidas de seguridad y cui-
dado del medio ambiente. Para no-
sotros es clave el trabajo colaborati-
vo con las empresas locales y regio-
nales”, señaló Daniela Latorre, jefa
de Tráfico de Puerto de Teck Car-
men de Andacollo. 

Otro ejemplo del dinamismo del
puerto fue el arribo de los buques
Cóndor Bilbao y Sloman Discove-

rer, operados por Volans Logistics,
que reforzaron la capacidad del ter-
minal para transferir materiales de
acero, equipos para minería y ener-
gías renovables, así como materias
primas en su retorno.

En cuanto a la fruta, la temporada
2024-2025 marcó un récord para
TPC. Se transfirieron 77.600 tonela-
das mediante buques cámara, el
doble que lo registrado la tempora-
da anterior. También creció el volu-
men de fruta en contenedores, con
un promedio por embarque que su-
bió de 95 a 132 unidades full. Este
crecimiento, impulsado por produc-
tos como es el caso de las uvas con
destino a Europa, Norteamérica y
Asia, refuerza el rol estratégico de
TPC como plataforma logística para
la agricultura regional y como un
puerto preparado para responder a
las exigencias del mercado interna-
cional.

“TPC es tremendamente rele-
vante en nuestras operaciones en
Cool Carriers para dar soporte a la
carga del valle de Copiapó, Vicuña y
Ovalle. Llevamos años recalando
en Coquimbo, y una de nuestras es-
trategias es mantener el apoyo de
buques frigoríficos para exportacio-
nes directas al mercado estadouni-
dense, con tiempos de tránsito
competitivos de unos 12 días”,
señaló Ricardo Barckhahn, Ma-
naging director de Cool Ca-
rriers.

TEMPORADA
DE CRUCEROS

En materia turística,
TPC también ha sido
clave para la reacti-
vación del sector.
La temporada de
cruceros 2024-
2025 cerró con 18
recaladas y más
de 23 mil pasaje-
ros.

Rodrigo Soto,

Marine Service manager de Inchca-
pe Shipping Services —agencia
que trajo a Coquimbo naves como
el Oosterdam, Majestic Princess,
Sapphire Princess y Queen Victo-
ria—, valoró la colaboración con el
terminal: “Nuestra agencia naviera
cerró una exitosa temporada de cru-
ceros en el puerto con una destaca-
da atención de parte de TPC, con
quienes hemos realizado una exce-
lente alianza para invitar a la
comunidad a conocer e

interactuar a bordo de estas naves
durante sus visitas. La próxima
temporada queremos mantener el
plan de crecimiento de estas opera-
ciones de pasajeros y carga. Espe-
ramos seguir apoyando, impulsan-
do y fortaleciendo la economía de
toda la región en el corto plazo”.

DESTACÓ UN HITO LOGÍSTICO

Terminal Puerto Coquimbo: Un puerto multipropósito que
impulsa el comercio y el turismo en el centro-norte de Chile

El mejoramiento de los sitios 1 y 2, en el marco del Proyecto de Modernización del
puerto, permitió un hito logístico: la recalada simultánea en sus tres sitios de
atraque. Esto consolida a TPC como actor estratégico del comercio exterior y el
turismo, al optimizar su operación y diversificar las cargas que maneja.

La recalada
simultánea de tres

naves marcó un
hito para TPC, ya

que fue la primera
vez que ocurrió

desde la
habilitación de los

renovados sitios 1 y
2.

COMPROMISO DE
TPC CON EL
COMERCIO
EXTERIOR DE CHILE
Y EL TURISMO

77.600
Toneladas de fruta se
transfirieron en buque
cámara, el doble de la
temporada anterior.

132
Contenedores de frutas en
promedio por embarque
fueron enviados esta
temporada, 37 más que la
pasada.

23.000
Pasajeros movilizados esta
temporada de cruceros.

110
millones de dólares
en inversión en
infraestructura y capacidad
portuaria.

TPC durante la temporada de
cruceros 2024-2025 recibió a

más de 23.000 pasajeros.

Finalistas y jurado del desafío 2:
“Experiencia de clientes e

integración total”.

Las startups seleccionadas presentaron soluciones innovadoras en áreas clave
como experiencia de clientes, transformación sostenible de centros
comerciales, seguridad inteligente y preventiva, y oficinas y multifamily.

En su propósito de liderar la ge-
neración de espacios y experien-
cias para un mundo mejor, Cenco
Malls celebró el pasado martes 1
de abril el Demo Day de su Desafío
de Innovación Abierta CosmoLab.
El evento, realizado en el mirador
Sky Costanera, ubicado en el piso
62 de la Gran Torre Costanera, reu-
nió a destacados líderes y referen-
tes del ecosistema de innovación,
como Corfo, Start-Up Chile y otras
figuras clave del ámbito empresa-
rial y tecnológico, quienes escu-
charon las propuestas de 16 em-
prendimientos preseleccionados.

"El Demo Day de CosmoLab se
ha convertido en una plataforma
que busca conectar la creatividad
de las startups con las necesidades
reales de la industria del real esta-
te. Este evento refleja el compro-
miso de Cenco Malls con la innova-
ción, la sostenibilidad y la creación
de experiencias únicas para nues-
tros visitantes y locatarios. Este ti-
po de iniciativas son esenciales pa-
ra potenciar soluciones disruptivas
y transformadoras, alineadas con
las tendencias y desafíos de la in-
dustria", comentó Macarena Bas-
saletti, gerente regional de Marke-
ting, Experiencia y Sostenibilidad
de Cenco Malls.

CosmoLab busca conectar con
startups innovadoras y disruptivas
que entreguen soluciones relevan-
tes, aporten a los nuevos negocios
y generen valor a la compañía. En
esta ocasión, se presentaron 128
ideas de 18 países diferentes, don-
de solo 16 proyectos fueron selec-
cionados para esta instancia.

Como parte del jurado estuvo la
gerente de Emprendimiento de
Corfo, Maricho Gálvez, quien valo-
ró la iniciativa. “Desde el espacio
público y particularmente desde
Corfo, nuestro objetivo es fomen-
tar el surgimiento de iniciativas in-
novadoras. Pero para que estas
ideas con alto potencial de creci-
miento puedan desarrollarse y con-
solidarse, es fundamental el rol del

mundo privado. Necesitamos que
existan espacios de pilotaje, de
prueba e incluso de comercializa-
ción, para que estos emprendi-
mientos puedan salir al mercado y
consolidarse”, dijo la ejecutiva y
agregó que “este tipo de colabora-
ciones son tremendamente rele-
vantes, y para mí es un honor estar
aquí, siendo parte de CosmoLab
que impulsa justamente ese eco-
sistema colaborativo".

LOS GANADORES

Los seleccionados presentaron
sus propuestas innovadoras frente
a un jurado especializado en cuatro
ejes fundamentales: Experiencia
de clientes e integración total, Es-
pacios del futuro: oficinas y multifa-
mily, Transformación sostenible
de centros comerciales y Seguri-
dad inteligente y preventiva. Los
ganadores fueron cuatro: Spot,
Delfi, Huella Estructural y Market-
green, quienes ese día presenta-
ron sus pitches frente al jurado es-
pecializado.

Durante la instancia también se
fomentaron las sinergias entre las
startups y los líderes del negocio,
generando un espacio para el inter-
cambio de ideas y el impulso de
nuevas soluciones que contribu-
yan a la transformación de los
centros comerciales y
el desarrollo de ciu-
dades más soste-
nibles e inteli-
gentes.

EN SKY COSTANERA:

Cenco Malls fomenta el emprendimiento y la innovación
con el Demo Day de CosmoLab

Jurados del desafío 4: “Seguridad
inteligente y preventiva”, José Bolívar,
gerente de Seguridad; Marcelo Romero,
gerente de Innovación, ambos de Cenco
Malls, y Sebastián Arias, director de
Aceleración de Start-Up Chile.

El encuentro tuvo
lugar en el mirador

Sky Costanera. 

Ezequiel
D́Amico,

cofundador de Delfi:
IA a la moda, fue uno

de los ganadores.
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