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El Pentágono ha rescin- 

dido contratos de servicios 

de TI por un valor de USS 
4mil millones con empresas 

como Deloitte, Accenture y 

Booz Allen Hamilton como 

parte de la purga del gasto 

en consultoría de la admi- 

nistración Trump. 

El secretario de Defensa, 

Pete Hegseth, determinó que 

los contratos eran “gastos 

no esenciales en consultores 

externos” que podrían ser 

llevados a cabo de manera 

más eficiente por emplea- 

dos del Pentágono, según 

un memorando que emitió 

el jueves. 

Hi La medida del 
Departamento 
de Defensa 
es parte de la 
purga en curso 
del gasto en 
consultorías. 

Hegseth afirmó que los 

contratos representaron 

un gasto innecesario de 

US$ 5.100 millones y que las 
cancelaciones resultarían en 

un ahorro estimado de casi 

US$ 4 mil millones. Ya se 

han desembolsado más de 

USS 1.000 millones. 
El Pentágono canceló los 

contratos que Accenture, De- 

loitte, Booz Allen y otras em- 

presas tenían con la Agencia 

de Salud de Defensa y finalizó 

un contrato separado de la 

Fuerza Aérea con Accenture. 

Hegseth también orde- 

nó el término de otros 11 

contratos de consultoría 

que “apoyan la Diversidad, 

Equidad e Inclusión (DEI), 

el Clima, la respuesta al 

Covid-19 y otras actividades 

no esenciales”. 

Pese a los recortes, el 

Presidente Donald Trump y 

Hegseth prometieron este 

mes el primer presupuesto 

de un USS 1 billón (millón 

de millones) para el Depar- 

tamento de Defensa. 

Los recortes de contratos 

se producen en medio de 

ataques cada vez más en- 

conados contra los grupos 

de consultoría por parte de 

la Administración de Ser- 

vicios Generales, que ayuda 

a coordinar las compras del 

Gobierno. 

El mes pasado se pidió a 

10 empresas importantes, 

entre ellas Deloitte, IBM y 

Booz Allen, que identificaran 

ahorros potenciales como 

parte de una “revisión del 

gasto de consultoría”, pero 

la administración conside- 

ró que sus respuestas eran 
“insultantes”. 

Como resultado, las em- 

presas recibieron una nueva 

fecha límite del 18 de abril 

para identificar más recortes, 

reestructurar los contra- 

tos a modelos “basados en 

resultados” o de “ahorros 

compartidos” y ofrecer al 

gobierno federal un “crédito” 

por lo que la GSA considera 

que fueron ingresos excesivos 
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durante los años de Biden. 

En un podcast del mes pa- 

sado, el secretario del Tesoro, 

Scott Bessent, señaló a Booz 

Allen, que obtiene casi todos 

sus ingresos de contratos gu- 

bernamentales, como una de 

las empresas involucradas en 

una supuesta “estafa” y dijo 

que reducir los contratistas 

gubernamentales sería una 

de las mayores fuentes de 

ahorro de la administración. 
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“Construyamos Futuro” en Antofagasta: Polpaico reunió en masivo 

evento a clientes, académicos y asociaciones de la industria 

+ La actividad congregó a casi un 
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centenar de personas, incluyendo a 

más de 70 clientes estratégicos del 

sector construcción y minería, así con 

representantes de la academia de 

la zona, en una jornada de análisis, 

proyecciones y vínculos para el 

desarrollo del norte del país. 

+ “Hoy más que nunca, la cercanía 

con nuestros clientes y entender sus 

desafíos es clave para construir juntos 

el futuro que queremos”, afirmó Andrés 

Pérez Algarra, Gerente General de 

Polpaico Soluciones, en esta instancia. 
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    Tras las presentaciones, Felipe Ureta, gerente de la División Cemento Polpaico y el 

gerente general de Polpaico Soluciones, conversaron con los asistentes sobre las 
oportunidades del sector para la zona norte. 

Ante un centenar de asistentes el gerente general de Polpaico Soluciones presentó 
los avances y novedades de la compañía para 2025. 

Con la presencia de una centena de de mantener una relación estrecha con los Además de abordar los principales retos 

asistentes, entre ellos más de 70 clientes 

estratégicos del sector construcción y mine- 

ría, Polpaico — unidad de negocios parte de 

Polpaico Soluciones - realizó en Antofagasta 

la segunda edición de su encuentro “Constru- 

yamos Futuro”. La jornada se consolidó como 

una instancia clave para fortalecer vínculos, 

compartir visiones y proyectar el desarrollo 

sostenible del norte del país. 

El evento fue encabezado por Andrés 

Pérez Algarra, gerente general de Polpaico 

clientes. “Hoy más que nunca, la cercanía 

con nuestros clientes y entender sus desafíos 

es clave para construir juntos el futuro que 

queremos”, afirmó. 

Durante la jornada, se presentaron los 

avances de las distintas unidades de negocio 

de la compañía, destacando innovaciones 

técnicas, logísticas y sostenibles. Felipe Ureta, 

gerente de la División Cemento Polpaico, 

abordó las proyecciones para la zona norte, 

reforzando el compromiso de la empresa con 

de la industria y el rol estratégico que Polpaico 

busca desempeñar en un entorno en constante 

transformación. La propuesta de valor abarcó 

áreas como cemento, hormigones, gestión 

de residuos y proyectos especiales, todo 

con foco en altos estándares ambientales, 

Operativos y de seguridad. 

“Construyamos Futuro 2025” se confirma 

como una plataforma de colaboración y diálogo, 

reafirmando el compromiso de la compañía 

  

Andrés Pérez Algarra, gerente general de Polpaico Sol 

  

por la construcción de relaciones de largo 

plazo en el ecosistema productivo nacional. 

Fernando Cortez y Alicia Reyes de la Asociación de Industriales de 
Antofagasta y Leonardo Sabariego, gerente de Proyectos Especiales Soluciones, quien destacó la importancia 
de Polpaico. 

entregar soluciones eficientes y responsables.     
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