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Un Boeing 737 Max, el modelo que estaban comprando al-
gunas aerolíneas chinas. / GETTY

Gobierno chino ordena bloqueo de 
compras para los aviones Boeing

China ordenó a sus aerolíneas 
no aceptar más entregas de 
aviones procedentes de Boeing 
como respuesta a la imposición 
de aranceles llevada a cabo por 
el presidente estadouniden-
se, Donald Trump, de hasta el 
145% a productos chinos.

Además, el país asiáti-
co también ha pedido a las 
compañías que detengan 
cualquier compra de equi-
pos y piezas relacionados 
con aeronaves a empresas 

estadounidenses, según re-
coge Bloomberg.

Esta orden complementa el 
anuncio de este sábado sobre 
la subida desde el 84% al 125% 
la tarifa adicional aplicada so-
bre las mercancías estadouni-
denses importadas a partir del 
próximo 12 de abril.

Como consecuencia, China 
también está estudiando for-
mas de ayudar a las aerolíneas 
que alquilan aviones Boeing 
y se enfrentan a costes más 
elevados.

En el primer trimestre de 
2025, el fabricante estadouni-
dense ha entregado un total 
de 18 aviones a aerolíneas 
chinas, la mayoría del modelo 
737 MAX y, principalmente, 
a China Southern Airlines, 

China adquiría el 
25% de la producción 
a la compañía de EE. 
UU. Otra secuela de la 
guerra arancelaria.

Chile y EEUU, la cita para 
negociar y entender 
los aranceles de Trump

D. Hermosilla
En dependencias de la Oficina 
del Representante Comercial 
de EE.UU. (USTR), en Wash-
ington, una delegación del 
gobierno chileno tendrá un 
cara a cara con las autorida-
des locales, por las medidas 
arancelarias que el Presidente 
Donald Trump ha aplicado a 
buena parte del mundo. 

El equipo, encabezado por 
la subsecretaria de Relaciones 
Económicas Internacionales, 
Claudia Sanhueza; el emba-
jador, Juan Gabriel Valdés; y 
Rodrigo Monardes, jefe de 
Asuntos Internacionales del 
Ministerio de Hacienda, bus-
cará entender cómo conver-
san esas decisiones con el Tra-
tado de Libre Comercio que 
hace 21 años firmaron ambas 
naciones.  

“Hay que aclarar que no son 
medidas contra Chile, sino 
para todo el mundo y que, en 

el marco del diálogo bilateral 
con EE.UU., siempre tenemos 
una agenda de trabajo con res-
pecto a puntos específicos de 
nuestro TLC, en los que va-
mos avanzando regularmen-
te”, señaló Sanhueza, quien 
comenta que en la conversa-
ción “siempre empieza con 

La subsecretaria Sanhueza se reunió ayer con la Cámara de Comercio de EE.UU. / SUBREI

Washington. Los en-
viados de la Cancille-
ría y Hacienda harán 
valer TLC que rige 
relaciones comercia-
les hace 21 años.

un reconocimiento, basado 
en datos, de la fuerte relación 
que tiene Chile con EE.UU., 
que beneficia a ambos, que 
no son sólo en comercio, sino 
que también de inversiones, y 
eso también es un argumento 
con el que empezamos con la 
contraparte”.

Rodrigo Herrera, economis-
ta de la Universidad de Talca, 
cree que “pese a la evidente 
asimetría económica, Chi-
le cuenta con herramientas 
sólidas para negociar. Puede 
apoyarse en el marco jurídico 
del TLC, exigiendo el cumpli-
miento de compromisos clave 

como el acceso libre de arance-
les, su rol como proveedor es-
tratégico de cobre, litio y otros 
insumos críticos para la indus-
tria y la transición energética 
estadounidenses le otorga 
peso en la mesa, y puede en-
fatizar la interdependencia 
construida”.

Ayer hubo sesión para tratar 
estos aranceles en las comisio-
nes de Hacienda y de Relacio-
nes Exteriores del Senado. 
Tras la cita, el Canciller, Alber-
to van Klaveren, explicó que 
la reunión en Washington 
“se enmarca en ese esfuerzo 
de entender las medidas que 
se están adoptando y de poder 
ver cómo se relacionan con el 
TLC, que tiene 21 años, y ha 
funcionado muy bien”.

“Es relevante destacar la 
necesidad de seguir diversi-
ficando nuestras relaciones 
económicas internacionales. 

En línea se destaca la recien-
te visita a la India y acuerdos 
que ya estamos negociando”, 
añadió el ministro de RR.EE.

El titular de Hacienda, Ma-
rio Marcel, indicó que “Chile 
tiene una estrategia para en-
frentar esta coyuntura, no 
centrada sólo en la negocia-
ción con EE.UU. sino con la di-
versificación de los mercados 
para contrarrestar los shocks 
que llegan de afuera”. 

“Ya habrá medidas especí-
ficas, pero tenemos un mar-
co para trabajar con el sector 
privado, parlamentarios, 
actores sociales. Y quiero 
plantear que para enfren-
tar esta coyuntura Chile no 
está solo, sino acompañado 
de sus clientes, los países de 
destino que están del lado de 
Chile y eso va a ayudar mu-
cho en las negociaciones”. 

Desde la UTalca, Herrera se-
ñala que en la mesa, “se debe 
insistir en mantener el acceso 
libre de aranceles y la seguridad 
jurídica, priorizar la actualiza-
ción del acuerdo para incluir un 
capítulo robusto de comercio 
digital, asegurar condiciones 
favorables para exportaciones 
de cobre, litio y otras materias 
primas, insistir en fortalecer 
las disposiciones ambientales 
y priorizar a las pymes”. 

“Chile debe cuidar que la 
modernización no introduz-
ca obligaciones desventajosas. 
EE.UU. ha mostrado interés 
en fortalecer normas de pro-
piedad intelectual y garantías 
a la inversión, Chile tendrá 
que cumplir estándares altos 
sin afectar sus políticas públi-
cas”, cierra el experto.

según datos consultados por 
Europa Press. Sobre los pedi-
dos, no constan encargos des-
de el gigante asiático durante 
este año.

Por otro lado, alrededor de 
10 aviones Boeing 737 MAX 
se están preparando para en-
trar en las flotas de las aerolí-

neas chinas, incluidos dos para 
China Southern Airlines, Air 
China y Xiamen Airlines, tal 
y como recoge el portal web 
Aviation Flights Group.

Algunos de las aeronaves 
están estacionadas cerca de 
la base de la fábrica de Boeing 
en Seattle, mientras que 
otros se encuentran en un 
centro de acabado en Zhou-
shan, al este de China.

Se prevé que el país asiá-
tico represente el 20% de la 
demanda mundial de aviones 
durante las próximas dos dé-
cadas mientras que, en 2018, 
casi una cuarta parte de la de 
la producción de Boeing fue a 
parar allí. Aún, la firma esta-
dounidense no ha anunciado 
un pedido importante en Chi-

na en los últimos años debido 
a las tensiones comerciales 
tensiones comerciales y pro-
blemas autoinfligidos.

En definitiva, este anun-
cio de China supone un duro 
revés para el fabricante nor-
teamericano, que había ini-

ciado en buen pie este 2025, 
superando en enero y febrero 
a Airbus en cuanto a entrega 
de aeronaves. En el primer tri-
mestre completó 130 envíos, 
47 más en comparación al mis-
mo periodo del año anterior.
EUropa prEss

“La fuerte relación, 
que beneficia a ambos, 
es un argumento con en 
que empezamos con la 
contraparte”.

cLaUDia sanHUEza
Subsecretaria de REI

b

“Pese a la evidente 
asimetría económica, 
Chile cuenta con 
herramientas sólidas 
para negociar”.

roDrigo HErrEra
Economista de la U. de Talca

20% 
de los aviones 
comerciales que se 
produzcan en el mundo 
serán comprados por 
las aerolíneas chinas 
durante las próximas 
dos décadas.
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