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El boom de la compra
de vehiculos tras los
retiros de los fondos
previsionales hicieron
crecer su negocio

y el interés de

otras empresas por
participar en él. Lo
compro la australiana
Car Group, duena de
Chileautos.

Mauricio Ruiz

picé en la universidad, tuve

un par de cursos del temay
lo encontré atractivo, pero mi primer
paso laboral fue de empleado en una
empresa”, dice Cristébal de Solmini-
hac, 41 afios, fundador de Autofact,
empresa tecnoldgica de servicios di-
gitales que ofrece concretar la com-
pra de auto usado de forma segura
y répida.

Tras titularse de ingeniero civil en
la Universidad Catélica, trabajé en La-
rrafn Vial en el area de finanzas cor-
porativas. Ahf asesoraba a grandes
compaiiias en temas como apertura
en bolsa, fusiones, adquisiciones,
emisiones de bonos. Esta etapa le
sirvié de sobremanera cuando, jun-
to a sus socios decidieron vender el
50,1% de Autofact en US$ 25.000.000
a Car Group, la empresa australiana

t t EI bicho por emprender me

El emprendedor que vendio el control
de Autofact en US$25.000.000

Cristobal de
Solminihac (a la
derecha) junto

a sus socios
Juan Pablo
Batlle, Francisco
Echeverria y
José Duboy.

J y

duena del portal Chileautos en nues-
tro pafs.

De Solminihac duré dos afios en
Larrafn Vial porque le volvié el de-
seo de emprender: trajo a Chile, por
ejemplo, una tecnologfa para revisar
el estado de tuberfas que corren de-
bajo de las ciudades y creé un sis-
tema para medir la efectividad de
las publicidades fisicas, entre otros
proyectos. Nada resulté.

En este tiempo, en un almuerzo
con su hermano Ignacio, que habia
vivido en Estados Unidos, le conté
del servicio de la empresa Carfax,
que era un informe de autos usados
donde reportaba si tenfa choques,
revisiones técnicas al dfa, multas o
encargos por robo, todo el historial
del vehiculo. Ese servicio no existia
en Chile y lo encontré interesante.

“Entendfa muy poco de autos, pero
si me parecfa que comprar un auto
usado en ese tiempo era un riesgo
tremendo”, cuenta De Solminihac.

Como no tenfa tiempo ni medios
para echar a andar otro proyecto,
le propuso a su hermana Constanza
que utilizara la idea para un trabajo
grupal en su dltimo afio de ingenierfa
comercial.

“Ella'y sus compafieras le pusieron
el nombre de Autofact y yo las ayu-
dé a hacer los modelos. Terminamos
con una reunién con la asociacién de
aseguradoras, nos fue bastante mal”,
recuerda.

A De Solminihac le gusté el pro-
yecto final, pero ni su hermana ni sus
amigas quisieron seguir. Entonces
buscé a un socio técnico (Francisco
Echeverria) para desarrollar la pla-
taforma de blsqueda de informacion
para hacer el historial de los automé-
viles. En 2012 fueron seleccionados
en Startup Chile.

“Nadie en Chile tenia en su cabeza
que era posible conocer los antece-
dentes del auto antes de comprarlo.
Era un concepto que no existia y que

MARIOLA GUERRERO

tuvimos que, poco a poco, pasito a
pasito, ir estableciendo. Lo primero
que hicimos fue generar este reporte
automatico y lo compraron las auto-
motoras porque eran usuarios exper-
tos”, recuerda.

En 2014 ya tenian 60 clientes y ga-
naron un fondo Semilla Expande de
Corfo, al que llegaron tras su primera
y Gnica ronda de financiamiento con
inversionistas. El objetivo era llevar el
servicio fuera de las fronteras.

En 2016, como otro gran hito, de-
sarrollaron un servicio para realizar
la transferencia del auto.

“Es un servicio de documentacién
digital que antes se hacfa con contra-
tos impresos. Hoy tenemos un siste-
ma con toda la documentacién digital,
con firma electrénica avanzada, con
un sistemas antifraude y una inte-
gracién con méas de 20 notarfas y el
Registro Civil”, cuenta De Solminihac.

A inicios de 2020 compraron Au-
topress, empresa que les permitié
sumar a sus servicios la entrega
de precios de los autos usados (se
unieron como socios en esta opera-
cién José Duboy y Juan Pablo Batlle).
Ese mismo aiio llegé la pandemia, la
gente disminuy6 el uso del transporte
publico y compré autos para trasla-
darse impulsada también por el poder
adquisitivo que generaron los retiros
de fondos previsionales.

“Duplicamos el negocio de un mes
a otro y siguié aumentando en forma
increfble nuestro servicio digital”,
recuerda.

En 2021, se acercaron a Autofact
empresas tanto locales como inter-
nacionales interesadas en ser parte
del negocio y con ese sondeo surgié
la idea de sumar un socio estratégico.

“Contratamos un banco, hicimos
un listado de més de 200 empresas
y seleccionamos 43 para contactar
para esta etapa. Les entregamos in-
formacién y en ese proceso apareci6
Car Group, propietario del sitio de
publicacién autos usados mas impor-
tante que tenemos, que es ChileAuto.
Ahora, los clientes que compren un
vehiculo en esa plataforma se senti-
ran acompanados en todo el proceso
de adquisicién de un auto”, comenta
De Solminihac.



