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Alfonso Swett Saavedra deja la 
presidencia de Forus tras 45 años y 
asume su hijo Sebastián 
En una asamblea marcada por el recuerdo al fallecido director Alfonso Swett Opazo, en la compañía 
adelantaron algunos de su planes para el 2025 y anticiparon un año desafiante para el consumo. 

IGNACIO BADAL 

—La jornada del miércoles fue histórica para 

Forus. Después de 45 años al mando de la 

compañía de retail, Alfonso Swett Saavedra 

dejó la presidencia para darle paso a su hijo 

Sebastián Swett Opazo, quien se desempe- 

ñaba como gerente general en la misma 

empresa. 

La asamblea estuvo marcada por el reco- 

nocimiento al expresidente de la Confede- 

ración de la Producción y del Comercio 

(CPC) Alfonso Swett Opazo, hijo de Swett Sa- 

avedra y quien fuera director de la compa- 

ñía, fallecido en noviembre pasado. 

En esta oportunidad, Sebastián Swett fue 

elegido por primera vez director de la com- 

pañía que representa a marcas como Hush 

Puppies, Columbia, Merrell, Rockford, CAT, 

Vans, Under Armour, Patagonia, Azaleia, Bi- 

llabong y Burton, entre otras, y que cuenta 

con operaciones en Chile, Perú, Colombia 

y Uruguay. 

También fue electo como director indepen- 

diente, con el respaldo de las AFP, Juan Pa- 

blo Vega. El exgerente general de SMU reem- 

plazó a Catalina Cabello, quien estuvo seis 

años en el directorio. 

De este modo, la mesa quedó constituida 

por Sebastián Swett Opazo, Alfonso Swett 

Saavedra, Ricardo Swett Saavedra, Macare- 

na Swett Opazo, Heriberto Urzúa, Francis- 

co Gutiérrez y Juan Pablo Vega. 

Durante la asamblea se presentó oficial- 

mente a los accionistas al nuevo gerente ge- 

neral, el argentino Francisco Arrighi, quien 

era la mano derecha de Sebastián Swett en 

su área preferida, la comercial. 

Al término de la junta, se reunió el nuevo 

directorio, que de manera unánime nomi- 

nó como nuevo presidente de la mesa a Se- 

bastián Swett. 

LA MIRADA MACRO 

Aunque Sebastián Swett y Francisco 

Arrighi no hicieron declaraciones al cierre 

de la asamblea, fuentes cercanas a la com- 

pañía revelaron algunas claves respecto a lo 

que Forus espera para este año. 

En términos macroeconómicos, en la em- 

presa ven un escenario desafiante para el 

consumo en Chile, debido al aún elevado ni- 

vel de desempleo e informalidad laboral, el 

impacto inflacionario que todavía se sien- 

te en el poder adquisitivo de las personas y 

las tasas de interés, que siguen altas. 
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Lajunta de accionistas de Forus. al centro, Ricardo Swett, director, y el nuevo gerente general, Francisco Arrighi. 

“Creo que hemos pasado lo más comple- 

jo. Deberíamos ver una paulatina mejora en 

estas condiciones, lo que debería traducir- 

seen un consumo más bullante. Y enla me- 

dida que veamos un incremento en la inver- 

sión, eso genera empleo, que es el factor que 

más impacta en el consumo”, dijo la fuen- 

te. 

Un factor que influyó el año pasado y que 

se espera que aliente las ventas este año es 

la presencia de compradores argentinos. 

En Forus también esperan que el impacto 

positivo se sienta este año. “Los argentinos 

han sido un viento de cola para las ventas 

en tiendas físicas de Forus que vimos en 

2024, pero que tuvo particular fuerza duran- 

te el verano, por el diferencial de precios y 

la amplia variedad de productos y marcas 

que hay en Chile”, explican en la firma. 

“Sabemos que los argentinos tal como lle- 

garon, se pueden ir. Somos conservadores, 

por tanto no creemos que esto se va a man- 

tener todo el año”, agregaron, recordando 

la temporada 2017, cuando muchas retailers 

se quedaron sobreestoqueadas de produc- 

tos ante una masiva afluencia de trasandi- 

nos que, en poco tiempo, desapareció. 

EFECTO ARANCELES 
Forus es eminentemente una empresa im- 

portadora de productos de marcas recono- 

cidas, cuya manufactura se realiza en Asia. 

En tal sentido, rondaba la interrogante de 

cómo podrían afectar las medidas arance- 

larias que ha impuesto el presidente esta- 

dounidense Donald Trump a todos los paí- 

ses del mundo, pero especialmente a Chi- 

na. En la compañía admiten que en el 

mundo ronda la incertidumbre, pero que al 

menos en el corto plazo, ellos no debieran 

verse afectados. 

“Estamos enfrentando mucha volatilidad 

en el tipo de cambio; también las cadenas 

de suministro tienen sus desafíos por huel- 

gas y ataques de piratas. Pero están también 

los aranceles de Trump, que en el corto pla- 

zo, no vemos mayor impacto para Chile ni 

para Forus. Pero si esto gatilla una recesión 

en Estados Unidos, Europa o Asia, tarde o 

temprano va a repercutir”, comentó una 

persona ligada a la firma. 

En cuanto a la posibilidad de que el comer- 

cio destinado a EE.UU. proveniente de Chi- 

na se desvíe a otros mercados, generando 

una sobreoferta que pudiese reducir precios, 

en Forus creen de existir esa capacidad ocio- 

sa, China podría ofrecer teóricamente me- 

jores condiciones para importar, pero aún 

no ven nada de eso, por lo que dicen que pre- 

fieren ser conservadores y no esperar que 

esto les beneficie. 

INVERSIONES 

Este año, Forus pretende invertir del orden 

de los US$20 millones en Chile, de los cua- 

les cerca de US$12 millones se lo llevará el 

nuevo centro de distribución que están 

construyendo en el parque industrial Enea 

de Pudahuel, que iniciaron el año pasado y 

que cuesta del orden de los US$17 millones. 

También esperan abrir entre 10 y 20 tien- 

das, aunque también está considerados al- 

gunos cierres. El resto de la inversión irá a 

remodelación de locales y mejoramiento 

de plataformas tecnológicas. 

Actualmente, Forus tiene 415 tiendas en los 

cuatro países donde opera, de las cuales 

268 están en Chile. Y cuenta con 3.545 tra- 

bajadores, de los que 2.694 laboran en el 

país. 

Elaño pasado, la compañía reportó ingre- 

sos por $375.983 millones, un alza del 15,1% 

con respecto al 2023, logrando un nuevo ré- 

cord en ventas, mientras que sus ganancias 

netas aumentaron un 4,9% a $30.269 millo- 

nes. 
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