
Un nuevo desafío emprendedor decidió
asumir este año el cofundador de Chileautos
Andrés Cooper. Con 50 años, apostó por vol-
ver al mundo digital, aunque esta vez cambió
el rubro y hace dos meses lanzó un portal on-
line enfocado en la prestación de servicios de
profesionales y especialistas. 

La inquietud de emprender le había dado
vueltas en la cabeza en más de una ocasión
durante los últimos ocho años que estuvo co-
mo gerente general de la plataforma de com-
pra y venta de autos, luego de que esta fuera
adquirida en 2016 por el grupo australiano
Casares (hoy CAR Group y que hace unas se-
manas tomó el control de Autofac). Por eso,
al dejar Chileautos a mediados de 2024 y con
ello cerrar definitivamente el círculo, Cooper
vio la oportunidad de iniciar un negocio,
aprovechando la experiencia ganada, prime-
ro como socio tecnológico siendo dueño (con
Gonzalo Prieto y Juan Francisco Betancourt)
y después como líder administrativo del mis-
mo. 

“Una de las condiciones al vender Chi-

A los 50 años, fundador de Chileautos
vuelve a emprender y lanza portal
digital de servicios de especialistas

Andrés Cooper, junto a sus

dos socios, vendió en 2016 la

plataforma de compra y venta

de vehículos a un grupo

australiano, pero él se quedó

en la gerencia general hasta

2024. Ahora comienza una

nueva etapa.

MARISA COMINETTI

NUEVOS NEGOCIOS:

ANDRÉS COOPER, 
A LA DERECHA,

se asoció con Nicolás
Sanzana, y luego suma-

ron a Alex Elgueta. 
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“En estos momentos convulsos de la
economía mundial, en donde hay
algunos que apuestan por el pro-

teccionismo, por cerrar sus fronteras, nosotros
decimos ‘no’”, planteó el Presidente Gabriel
Borc el 24 de marzo durante la asamblea del
BID en Chile.

El mensaje de defensa del libre comercio
del mandatario ocurrió pocos días antes de
que Donald Trump iniciara una guerra aran-
celaria con el mundo. Pese a sus cuestiona-
mientos al proteccionismo, el Presidente Bo-
ric tuvo su propio episodio trumpista hace
apenas un año.

Denuncia de dumping

En 2023 se abrió una investigación en con-
tra de importadores de barras para bolas de
acero forjadas para molienda convencional de
diámetro inferior a 4 pulgadas, y para bolas de
acero de similares características. 

Fueron solicitadas por Huachipato y
Molycop como denuncia de supuesto dum-
ping (producción con costos subsidiados)
desde China.

En esos meses, CAP, dueños de Huachipa-
to, planteaban un inminente cierre ante esa
competencia que calificaban de desleal. El Go-
bierno terminaría por involucrarse, con el mi-
nistro de Economía, Nicolás Grau, viajando a
Talcahuano para buscar un plan que permitie-
se el apoyo a los trabajadores.

¿Técnicos o no tanto?

Pero hubo un elemento clave: la decisión de
la Comisión Antidistorsiones. Pese a que se
trata de un organismo considerado “técnico”,
fueron solo los cinco funcionarios dependien-
tes del gobierno de Gabriel Boric los únicos
que aceptaron imponer, en abril de 2024, sal-
vaguardias contra las manufacturas de acero
china. Los otros integrantes de la comisión, re-
presentantes de entidades técnicas como la
Fiscalía Nacional Económica y el Banco Cen-
tral, lo rechazaron.

En esos mismos días se recordó cómo la
aplicación de salvaguardias era una distor-
sión del comercio, pues implica que una im-

portación debe pagar más para proteger una
industria local. La imposición de aranceles
unilaterales de Trump —a una escala global
y masiva— sigue la misma lógica que las au-
toridades que apoyaron el año pasado las so-
bretasas contra China cuestionan ahora de
Washington.

En su Cuenta Pública de 2024, el Presidente
Boric aseguraba que se trataba de una deci-
sión técnica: “Este año se revirtió el anuncio
de cierre de la Siderúrgica Huachipato. Y fue
en base al análisis técnico de la Comisión An-
tidistorsiones que se tomaron medidas para
que nuestra industria del acero nacional com-
pita en una cancha pareja”.

La “cancha pareja” es un argumento al que
la administración de Donald Trump ha recu-
rrido para justificar su nueva política tarifaria. 

“El Día de la Liberación (2 de abril), el Presi-

dente Trump impuso un arancel del 10% a to-
dos los países y aranceles recíprocos más altos
de forma individual a aquellas naciones con las
que Estados Unidos tiene los mayores déficits
comerciales, con el fin de nivelar la cancha y
proteger la seguridad nacional del país”, indi-
caba el 15 de abril de 2025 la Casa Blanca.

El gobernante norteamericano ha guiado
sus acciones y discursos en su lema “Make
America Great Again” (“Hagamos grande a
EE.UU. de nuevo”), que busca retornar a su
país a un ciclo como gran productor indus-
trial. La teoría económica enseña, sin embar-
go, que el intercambio comercial libre, sin dis-
torsiones como impuestos arancelarios o sub-
sidios, fomenta el bienestar de los ciudadanos.
Levantar industrias donde no hay ventajas
competitivas, como pretende Trump, puede
tener réditos políticos, pero no económicos.

‘‘Este año se re-
virtió el anuncio de
cierre de la Siderúrgica
Huachipato. Y fue en
base al análisis técnico
de la Comisión Antidis-
torsiones que se tomaron
medidas para que nues-
tra industria del acero
nacional compita en una
cancha pareja”. 

GABRIEL BORIC
1 de junio de 2024

‘‘Los productores
de acero estadouniden-
ses conocen bien el im-
pacto negativo de las
prácticas comerciales
desleales del extranjero
—incluidos los subsidios,
la manipulación cambiaria
y otras políticas y prácti-
cas injustas y discrimina-
torias— sobre las indus-
trias nacionales y sus tra-
bajadores”. 

DONALD TRUMP
4 de marzo de 2025.

El episodio trumpista del gobierno de Boric
EYN Hace un año se aplicaron sobretasas contra importaciones chinas con el objetivo

de defender la planta de producción de acero de Huachipato.

El ministro de Econo-
mía, Nicolás Grau, se

quejaba el 7 de agosto de
2024 cuando CAP decidió

el cierre definitivo de
Huachipato pese a la

protección de las sobreta-
sas. “Esta es una decisión
muy devastadora para la

Región del Biobío, a la
cual le consta al país que

como gobierno hemos
hecho un gran esfuerzo

para poder revertirla”, dijo
ese día Grau. El 22 de
octubre, el Presidente

Boric manifestó: “La
región (del Biobío) ha

experimentado un declive
en su industria manufac-

turera y tenemos un
compromiso de revertirlo

en conjunto”.
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China declaró ayer que las nuevas tarifas
portuarias de Estados Unidos, que se aplica-
rán a buques construidos y operados por el
país asiático, serán “perjudiciales para todos”
y agregaron que esto “no permitirá reimpul-
sar la industria naval estadounidense”.

La decisión que anunció Washington el
jueves se deriva de una investigación iniciada
bajo la administración de Joe Biden, y llega en
plena guerra comercial entre China y Estados
Unidos por los aranceles que impuso el actual
Presidente estadounidense, Donald Trump.

“Estas medidas hacen que suban los costes
del transporte marítimo a escala mundial,
perturban la estabilidad de las cadenas mun-
diales de suministro y acentúan la presión in-
flacionista en Estados Unidos”, declaró en
rueda de prensa Lin Jian, un portavoz del Mi-
nisterio de Relaciones Exteriores chino.

Según Washington, la mayoría de las tasas
entrarán en vigor a mediados de octubre. Se
aplicarán por tonelada o por contenedor y se
cobrarán por cada visita a Estados Unidos, no
por cada puerto en el que los buques atra-
quen. Se impondrán hasta un máximo de cin-
co veces al año y los propietarios podrán ver-
se eximidos si hacen un pedido de un buque
construido en Estados Unidos.

La industria naviera estadounidense, do-
minante después de la Segunda Guerra Mun-
dial, ha decaído y ahora solo representa el
0,1% de la producción mundial.

China: Nuevas tarifas
portuarias de EE.UU.
serán “perjudiciales
para todos”

AGENCIAS

ADVERTENCIA POR COSTOS

Según Washington, la mayoría

de las tasas entrarán en vigor a

mediados de octubre.

CHINA CONSTRUYE.— casi la mitad todos los
barcos, y le siguen Corea del Sur y Japón.
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más opciones de acceder a capital. Agrega que
ellos partieron con recursos propios, mientras
que ahora la mayoría de las startups buscan le-
vantamiento de capital, lo cual si bien facilita la
puesta en marcha del proyecto, también hay que
ser responsable con el uso de los recursos, algo
que hoy varios fundadores están experimentan-
do, pues los inversionistas de capital de riesgo
están más cautos y exigentes. 

Los oficios

Cooper cuenta que buscando oportunidades
para emprender se dio cuenta de que hacía falta
un sitio enfocado en unir oferta y demanda por
servicios especializados, tanto de profesionales
como de quienes desarrollan oficios como car-
pintería, mueblista, etc. El valor, eso sí, es que
sean expertos en su tema, es decir, si hay un abo-
gado que sea de un tema determinado. Por eso,
cuando pensó en un nombre, optó por lo simple
y le puso Portal del Especialista. 

“Ahí podrán encontrar a profesionales y téc-
nicos de confianza, freelance, para cualquier tra-
bajo que necesiten: desde un kinesiólogo hasta
un asesor tributario, pasando por un eléctrico,
un veterinario, un diseñador, servicio de mu-
danza, etc. El sitio está integrado a WhatsApp y
en la medida que escale, será muy interactivo”,
explica Cooper, quien también es CEO.

En el camino se unió a dos socios. Primero fue
Nicolás Sanzana, ingeniero informático, ex-Bci
y cofundador de Byfu, quien ejerce como directo
de operaciones y producto. Luego sumaron al
programador Alex Elgueta, quien estaba traba-
jando en la implementación del portal y hoy es el

director tecnológico.
Hoy la plataforma digital se en-

cuentra en marcha. A la fecha, Coo-
per dice que cuentan con unos 300
especialistas y que el foco de opera-
ciones es la Región Metropolitana,
aunque abiertos a otras ciudades
del país. En cuando al plan de creci-
miento, dice que partieron con re-
cursos propios y que primero bus-
can validar el producto, antes de le-
vantar capital para expandirse. De
hecho, señala que son cuatro en to-
tal, y que ellos como socios tienen

sueldos mínimos hasta lograr el pun-
to de equilibrio.

leautos fue quedarnos por un tiempo en la
empresa y para mí fue una oportunidad de
desarrollo profesional, porque aprendí mu-
cho sobre administrar una empresa, ya que
antes había liderado el área de tecnología.
Entonces, decidí aprovechar estas ventajas al
abrirse esta nueva ventana para emprender”,
dice Cooper. Agrega que cuando fundaron
Chileautos en 1999 la mayoría de las automo-

toras no conocían internet, pero ahora el
ecosistema emprendedor es diferente, y

además del avance tecnológico, hay
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