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Telelonica
Chile, una
venta en
veremaos

En la industria local se asume que la compaiiia que
opera bajo la marca Movistar tiene el cartel de “Se
vende”. Mas todavia si en la region la gigante
hispana ya se desprendio de casi todo. Y hay otros
elementos que también alimentan esa presuncion.
Pero hasta ahora no se han detectado movimientos
en esa linea. Es que el momento es complejo y
hacen falta interesados.

Un reportaje de IGNACIO BADAL

n la industria se
repite como un
secreto a voces.
Algunos medios
extranjeros lo
dan casi como un
hecho. Peroalin-
terior de la torre
de Plaza Italia dicen que esos temas
los maneja la matriz en Espana y,
por tanto, no se pueden referir. Y
cuando se consulta a fuentes de la
industria que conocen lo que pasa
alld adentro, aseguran que Telefo-
nica Chile no se esta vendiendo. Al
menos hoy. Y que el banco norte-
americano JP Morgan no tiene un
mandato al respecto, como sefnalo
el diario espanol El Economista, el
15 de abril.

Esto, pese a que el grupo hispa-
no estd en una racha de ventas en
la region: se desprendi6 a media-
dos de abril de sudeficitario nego-
cio en Perti en una suma simboli-
ca de casi US$ 1 millén; hizo lo
mismo con su unidad en Colombia,
amediados de marzo, al traspasar-
laa Millicom en US$ 400 millones;
y con la de Argentina, que enaje-
noen US$1.245 millonesa finesde
febreroa Telecom. Y que antes ha-
bia vendido sus filiales en Panamd,
Nicaragua, Guatemala, ElSalvador
y Costa Rica.

Y a pesar de que susdirectivos en
Madrid han dicho publicamente
que quieren concentrarse en su ne-
gocio europeoy, eventualmente, en
Brasil.

Al consultar entre quienes cono-
cen laindustria chilena, muchos de
los cuales han trabajado con Tele-
fonica, admiten que el rumor es
cada vez mds persistente, pero que

no existen datos concretos de una
posible enajenacion.

“Hace tiempo que Telefonica de
Espana dijo que habia tomadola de-
cision de que iba a desprenderse
de sus inversiones en América La-
tina y se iba a concentrar en Brasil
y Europa. Hemos visto que ha lle-
vado a cabo ventas acd y yo tengo
entendido que tiene a la venta Chi-
le”, dijo Pedro Huichalaf, docente
del Centro de Ciberseguridad de la
Universidad Mayor y exsubsecreta-
rio de Telecomunicaciones.

“Nada concreto, sélo rumores”,
responde Patricio Boric, director
ejecutivo de Zagreb Consultores,
quien sin embargo recuerda que
“se havendidoen cuatro paises y re-
cientemente el mas alto ejecutivo de
Telefonica dijo que la prioridad era
Europa”.

Otros especialistas dan cuenta de
otros hechos sintomaticos que per-
miten una mirada mas holistica al
escenario.

En diciembre se ofrecié un plan de
retiro aempleados antiguos. En ese
programa, salieron figuras histori-
cas como Fernando Saiz, director de
Asuntos Publicos y Regulacion; el
gerente de regulacion, Patricio Ca-
ceres, y la exsubgerenta de control
de gestion Isabel Dévila. A Saiz, ca-
beza del drea, no se le reemplazo.

A fines de 2022, Telefonica Chile
contaba con 3.766 trabajadores. Un
ano después, la redujo en 400 pla-
zas. Y al cierre de 2024, la plantilla
era de 3.242 personas, es decir 524
personas menos en dos anos.

Eledificio central ya no tiene casi
empleados de Telefonica, sino que
estd arrendado en gran partea ter-
ceros. Los trabajadores de Movistar,

como es su nombre de fantasia, es-
tdn en un edificio vecino mas pe-
queno. La torre central estd a la
venta desde 2019, pero ha faltado
interés, por lo que se le quitd el
mandato a la consultora CBRE y
ahora lo ofrece directamente la
compafifa.

Unelementoadicional ocurrioen
la junta anual de accionistas del
pasado 23 de abril. Enel punto 2de
la tabla, referido a la distribucion de
dividendos, se faculté al directorio
para que se pague uno o mas divi-
dendos eventuales con cargo a las
gananciasacumuladas por lacom-
pania “enla medida que exista dis-
ponibilidad decaja”, tal como ocu-
rri6 el ano pasado. Si al 31 de di-
ciembre de 2023, Telefénica Chile
contaba con $ 204.676 millones
como ganancia acumulada, a la
misma fecha de 2024 cay6 a $

140.800 millones, dada la pérdida
de $ 57 mil millones que sufrié el
ano pasado.

Telefénica Chile, de nombre co-
mercial Movistar, es lasucesora de
la privatizada Comparnia de Teléfo-
nos de Chile y que es la empresa
que aun cotiza minimamente en
bolsa. Es controlada en un 99,39%
por Teleféonica Maviles Chile, que
actua como la matriz de los nego-
ciosen Chile, cuya propietariaa su
vez es el grupo espanol Telefonica
através de dos vehiculos: Inversio-
nes Telefonica Internacional Hol-
ding SpA, conun 99,14%, y Telefo-
nica Hispanoamérica S.A., conun
0,86%.

Teleféonica Mdviles no tiene ga-
nancias acumuladas, sino pérdi-
das por $97.739 millones provoca-
das principalmente por el enorme
resultado negativo de 2024, cuan-

doesta matrizregistro unsaldo ad-
verso de $ 446.552 millones, pro-
ducto especialmente de ajustes en
el valor de sus activos.

Vendedora si, compradores no
Pese a subalance enrojo, Telefoni-
ca Chile acaba de anunciar un plan
de inversiones de US$ 140 millones,
para renovar 5.300 antenas de te-
lefonia mévil en la tecnologia 5G en
tres aflos. Segun quienes conocen
loque ocurre enla firma, para este
ano habriaun aumento de las inver-
siones previstas respecto alafo an-
terior, incluso en publicidad.

Fuentes de la compania aseguran
que se estd avanzando en ese plan
de inversiones y en la recupera-
cion financiera, por lo que los re-
cursos que se generen de la opera-
ciéndebieran permitirle acometer
esos planes sin dificultad.

Pese a esto, que podria hablar de
cierta normalidad interna, la sen-
sacion predominante es de venta.
Pero no a cualquier precio: “Tele-
fonica Chile es una empresa valio-
sa, pese a las pérdidas que pueda
haber sufrido en 2024”, dijo Oscar
Cabello, director ejecutivo de la
consultora Alfa Centauro. Los mon-
tos varian, pero se sitian mas cer-
cadelos US$ 1.200 millones que se
pagaron en Argentina que delsim-
bolico millén de Peru.

La interrogante se cierne sobre la
oportunidady elinterés que la em-
presa genere. “Yo no creo que la
vendan ahora, porque es mala épo-
ca”, sostiene Roberto Gurovich, di-
rector ejecutivo de G&A Consulto-
res. La incertidumbre global im-
perante, producto de la guerra
comercial, es un factor que podria
alejar a eventuales interesados.

“Y para que sea factible, debiera
comprar alguien que no esté en el
mercado actual, para pasar los fil-
tros de libre competencia”, dice
Patricio Boric, coincidiendo con
Gurovich.

Aquello dejarfa fuera a actores
como Entel, el inico con espaldas
financieras para abordar este desa-
fio. Wom, recién saliendo de unare-
organizacion judicial, y Claro-VTR,
que acumula pérdidas desde hace
anos, no tendrian el musculo sufi-
ciente.

De alli quedan actores extranjeros.
Eltinico que conoce el mercado re-
gional es Millicom (su marca Tigo
estd en Bolivia, Colombia y Cen-
troamérica). También se habla de
gigantes asidticos. O de fondos de
inversion del estilo de aquellos que
compran empresas en problemas,
les sacan rodaje y las venden.

Pero entre todos los consultados,
nadie sabe de alguno que haya to-
cadosiquiera la puerta. Es que, afir-
mauno de ellos, Telefonica estd con
cartel de venta, pero, al menos por
ahora, no habria interesados.@



