
Estados Unidos y Ucrania
alcanzaron ayer un acuerdo
sobre el acceso a los recursos
naturales del país europeo, en
un intento de Kiev por afian-
zar el respaldo del Presidente
Donald Trump en las negocia-
ciones de alto el fuego con Ru-
sia.

El acuerdo otorgará a Esta-
dos Unidos acceso privilegia-
do a nuevos proyectos de in-
versión para desarrollar los re-
cursos naturales ucranianos,
incluidos aluminio, grafito,
petróleo y gas natural. Se con-
sidera un paso clave para fo-
mentar la buena disposición
de Trump hacia Kiev, mientras
su gobierno impulsa el fin de la
guerra que comenzó hace más
de tres años con la invasión a
gran escala de Rusia.

“Este acuerdo envía una se-
ñal clara a Rusia de que el go-
bierno de Trump está compro-
metido con un proceso de paz
centrado en una Ucrania libre,
soberana y próspera a largo
plazo”, afirmó el secretario del
Tesoro, Scott Bessent, en un
comunicado.

La ministra de Economía de
Ucrania, Yulia Svyrydenko,
escribió en redes sociales que
“junto con Estados Unidos, es-
tamos creando el Fondo que
atraerá inversión global a
nuestro país”.

Tras semanas de negociacio-
nes entre funcionarios ucra-
nianos y estadounidenses, el
impulso hacia un avance deci-
sivo se intensificó a comienzos
de esta semana, cuando nego-
ciadores ucranianos visitaron
Washington para afinar los de-
talles finales. Las partes ya ha-
bían acordado el texto princi-
pal, pero discutían aspectos
técnicos detallados en docu-

mentos separados. Los funcio-
narios ucranianos esperaban
firmar el acuerdo general y de-
jar los detalles para después,
pero Estados Unidos insistió
en que todos los componentes
fueran pactados en conjunto,
según una fuente conocedora
del tema.

“Hicimos un acuerdo donde
nuestro dinero está seguro,
donde podemos empezar a ex-
cavar y hacer lo que tenemos
que hacer”, dijo Trump duran-
te una reunión de gabinete en
la Casa Blanca este miércoles.
“También es bueno para ellos,
porque tendrán una presencia
estadounidense en el sitio, y
esa presencia mantendrá fuera
a muchos actores malintencio-

nados, o al menos lejos del área
donde estamos excavando”.

El acuerdo se firmó cuando
Trump cumplía los primeros
100 días de su actual mandato y
está bajo presión por lograr
triunfos, ya que las encuestas
muestran una caída en su po-
pularidad, impulsada princi-
palmente por el malestar ante
sus políticas económicas. Tam-
bién se ha mostrado frustrado
por no cumplir sus promesas
de soluciones rápidas a los con-
flictos en Ucrania y Gaza.

Fondo de
Reconstrucción

El acuerdo otorgará a Esta-
dos Unidos el primer derecho

sobre las ganancias transferi-
das a un fondo especial de in-
versión para la reconstrucción,
que será controlado por Wa-
shington. El objetivo es, en
parte, reembolsar a EE.UU.
por la futura asistencia militar
a Ucrania. Sin embargo, el pri-
m e r m i n i s t r o u c r a n i a n o ,
Denys Shmyhal, afirmó que
Washington renunció a su exi-
gencia de que el pacto incluye-
ra el reembolso de los miles de
millones de dólares ya entre-
gados desde el inicio de la in-
vasión rusa.

“En reconocimiento al signi-
ficativo apoyo financiero y
material que el pueblo de Esta-
dos Unidos ha brindado a la
defensa de Ucrania desde la in-
vasión a gran escala de Rusia,
esta asociación económica po-
siciona a nuestros países para
trabajar en conjunto e invertir
juntos, a fin de garantizar que
nuestros activos, talentos y ca-
pacidades compartidos acele-
ren la recuperación económica
de Ucrania”, señaló el Depar-
tamento del Tesoro estadouni-
dense en un comunicado.

Funcionarios de la Casa
Blanca han dicho que Trump
está cada vez más frustrado
con Ucrania y Rusia, debido a
la dificultad de lograr que am-
bas partes acuerden poner fin a
la invasión de Moscú.

Trump ha amenazado con
“retirarse” si no hay avances
en las negociaciones de alto el
fuego, lo que ha generado
preocupación entre los aliados
de Ucrania por la posibilidad
de que Kiev sea responsabili-
zado si las conversaciones fra-
casan. Con un acuerdo sobre
recursos naturales, Trump po-
dría mostrarse más indulgente
con Kiev.

Un intento anterior de con-
cretar el acuerdo fracasó a
principios de este año, luego
de que el Presidente ucrania-
no, Volodimir Zelenski, tuvie-
ra un enfrentamiento con
Trump y el vicepresidente, J.
D. Vance, en el Despacho Oval.

Inversiones norteamericanas en minerales críticos:

Estados Unidos y Ucrania alcanzan
un trabajado acuerdo sobre
el acceso a recursos naturales

“Hicimos un acuerdo donde nuestro dinero está seguro,
donde podemos empezar a excavar y hacer lo que tenemos
que hacer”, dijo Donald Trump.

BLOOMBERG

Donald Trump y Volodimir Zelenski habían fracasado en llegar a
acuerdo cuando ambos se reunieron en Washington. Luego hubo otro en-
cuentro, en el Vaticano.
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Pese a la debilidad que exhibe
el mercado inmobiliario en el
país, con ventas que siguen por
debajo del período previo a la
pandemia, la constructora e in-
mobiliaria Moller y Pérez-Cota-
pos (MPC) mira con cierto opti-
mismo el sector.

La compañía —controlada
por Inversiones 957 SpA, ligada
a Ramón Yávar y Fernando
Frías— espera una mejoría del
rubro para el próximo año y an-
ticipa nuevos proyectos. 

“Estimamos que el rubro de
la construcción e inmobiliario
experimentará una reactivación
moderada durante 2025, mejo-
rando hacia el año 2026”, señaló
a “El Mercurio” el presidente de
MPC, Vicente Bertrand, quien
ayer encabezó la junta de accio-
nistas de la empresa. Este asu-
mió las riendas de la firma el
año pasado, tras reemplazar en
el puesto a Ramón Yávar. 

En medio de estas expectati-
vas, Bertrand comentó que ini-
ciaron cuatro proyectos de
construcción a terceros en el
área de la salud y educacional
—por US$ 144 millones— y lan-
zaron ocho proyectos inmobi-
liarios —por US$ 145 millo-
nes— a fines de 2024 y comien-
zos de 2025. 

El timonel de la constructora
añadió que, “adicionalmente, te-
nemos proyectado para el se-
gundo semestre del presente
año el lanzamiento de otros cua-
tro proyectos inmobiliarios, en
la medida que las condiciones de
mercado lo ameriten”. Estas ini-
ciativas involucran inversiones
por cerca de US$ 110 millones.

Estos movimientos de Moller

son diferentes a los que registró
entre fines de 2019 y 2023,
cuando debido al impacto del
estallido y la pandemia se enfo-
có en comercializar su stock de
viviendas nuevas para cumplir
con el pago de sus obligaciones
financieras. A la vez, detuvo el
lanzamiento de nuevos proyec-
tos. Ello, en medio de un merca-
do con una demanda a la baja
ante una economía deteriorada,

alzas en las tasas de interés y
restricciones para acceder a cré-
ditos hipotecarios.

Factores para 
la recuperación

Vicente Bertrand comentó
que en la actividad de ventas de
viviendas nuevas se debe efec-
tuar un análisis según el tipo de
propiedad. “El segmento me-

dio-alto, donde la compañía
concentra en forma más signifi-
cativa sus proyectos inmobilia-
rios, ha tenido un comporta-
miento más robusto que otros,
aun cuando los niveles de recu-
peración de la demanda a nivel
de la industria en su totalidad
han sido algo más lentos que lo
esperado”. 

Consultado respecto de cuán-
do los volúmenes de venta de

viviendas nuevas regresarían a
los niveles previos a la pande-
mia, indicó que “podrían alcan-
zarse en el mediano o largo pla-
zo, en la medida que se consoli-
de una recuperación sostenida
en los indicadores de empleo,
tasas de interés y condiciones de
financiamiento hipotecario”. 

De todos modos, manifestó
que “medidas como las anuncia-
das del subsidio a la tasa de inte-
rés hipotecaria apoyan esta reac-
tivación, manteniéndose la nece-
sidad de agilizar la tramitación de
los permisos, que si bien ha avan-
zado, aún no se materializa”.

Deuda del fisco

El presidente de Moller co-
mentó que la empresa sigue es-
perando los pagos de los man-
dantes de tres obras hospitala-
rias del Ministerio de Salud por
u n m o n t o q u e b o r d e a l o s
$16.000 millones (en moneda
base de 2017). Se trata del CDT
del Hospital de La Serena, en-
tregado en diciembre 2021;
Hospital de San Antonio, entre-
gado en abril de 2023, y Hospi-
tal Higueras de Talcahuano,
primera etapa entregada en
enero 2022. 

“Tenemos plena certeza res-
pecto de la recuperación de los
$16.000 millones que el Estado
nos adeuda, toda vez que se tra-
ta de montos válidamente reco-
nocidos y aprobados por los
propios Servicios de Salud, y
cuya demora en el pago obedece
exclusivamente a procesos ad-
ministrativos aún pendientes.
De hecho, aproximadamente la
mitad de ese monto ya cuenta
con la reciente toma de razón de
la Contraloría General de la Re-
pública, y su pago será en los
próximos días”, comentó Ber-
trand.

De todos modos, afirmó que
“esta situación no nos deja indi-
ferentes. La prolongación de es-
tos procesos administrativos
afecta de manera significativa la
liquidez y estabilidad financie-
ra de toda la cadena de abasteci-
miento y servicios vinculada a
nuestros proyectos de infraes-
tructura hospitalaria”. 

Pese a esta situación, señaló
que han continuado participan-
do en licitaciones públicas.
“Durante 2024 nos adjudica-
mos importantes proyectos, co-
mo el Hospital de Curacautín y
los Centros Oncológicos de los
Hospitales de Iquique y Copia-
pó”, indicó.

Vicente Bertrand, presidente de la firma, detalló planes y abordó las deudas de parte del fisco:

Moller y Pérez-Cotapos ve un sector inmobiliario
“mejorando hacia 2026” y afina nuevas obras 

MARCO GUTIÉRREZ V. 

Para el segundo semestre de este año prevé lanzar cuatro proyectos “en la medida que las condiciones de
mercado lo ameriten”, indicó. Se trata de inversiones por cerca de US$ 110 millones. 

Moller y Pérez-Cotapos lanzó ocho proyectos inmobiliarios —por US$ 145 millones— a fines de 2024 y comienzos de 2025. 
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‘‘Estimamos que el
rubro de la construcción e
inmobiliario
experimentará una
reactivación moderada
durante 2025,
mejorando hacia el año
2026”. 
................................................................

VICENTE BERTRAND
PRESIDENTE DE MOLLER Y PÉREZ-COTAPOS

SANTIAGO DE CHILE, JUEVES 1 DE MAYO DE 2025

ECONOMÍA Y NEGOCIOS

La Federación Nacional de
Productores de Leche (Fedele-
che) manifestó su conformidad,
luego que el Tribunal de Defensa
de la Libre Competencia (TDLC)
no admitiera a tramitación la
consulta presentada a inicios de
abril por la Asociación Gremial
de Productores de Leche de la
Región de Los Ríos (Aproval), a
raíz del acuerdo conciliatorio en-
tre Fedeleche y Watt’s de 2021. 

Según el gremio, el TDLC re-
solvió de forma contundente
que no procede iniciar un proce-
dimiento no contencioso sobre
la consulta de Aproval y que el
acuerdo conciliatorio entre
“nuestra federación y Watt́s es
plenamente acorde con las nor-
mas de libre competencia y no
restringe la libertad de los pro-
ductores para adherir volunta-
riamente a la organización gre-
mial que mejor los represente.
Así las cosas, esta resolución ra-
tifica con claridad que Fedele-
che y sus gremios asociados han
actuado siempre en estricto
cumplimiento con las normas
de libre competencia y la trans-
parencia en todas sus acciones y
acuerdos”.

El gremio también lamentó la
postura de Aproval y afirmó que
esta acción pone en evidencia
una “falta de dirección estratégi-
ca y un deficiente asesoramiento
jurídico y gremial”.

A inicios de abril, Aproval ini-
ció una consulta no contenciosa
ante el TDLC, cuestionando los
posibles efectos económicos que
estarían sufriendo a raíz de un
acuerdo conciliatorio entre Fede-
leche y Watt’s. Aproval apunta-
ba a que este convenio establece
un pago de un bono de “asocia-
ción de productores de leche”,
que partió hace dos décadas para
recomponer las relaciones entre
productores y procesadores. 

Bono lechero:

Fedeleche
celebra rechazo
de consulta 
de Aproval
ante el TDLC

NICOLÁS BIRCHMEIER

Gremio de Los Ríos
se opone al acuerdo
de Fedeleche y la
procesadora Watt’s.

La compañía eléctrica del grupo
Matte, Colbún, reportó utilidades
por US$ 78,78 millones durante el
primer trimestre de 2025, suma
que representa un alza del 34,35%
frente a igual tramo de 2024. 

Sus ingresos en tanto, alcanza-
ron los US$ 412,48 millones, un
aumento del 8% frente al mismo
tramo de 2024. 

El Ebitda alcanzó los US$ 178,5
millones, aumentando un 21%
frente al primer trimestre de 2024,
principalmente por mayores ingre-
sos y menores costos de materias
primas, por menor consumo de
carbón y un menor costo de gas.

Los mayores ingresos, según
explicó la firma en su análisis
razonado, obedecieron a mayores
ventas a clientes bajo contrato en
Chile y Perú, dada la incorporación
de los convenios de ILAP, socieda-
des recientemente adquiridas, y la
entrada en vigencia de contratos
en el país vecino.

Lo anterior, fue parcialmente
compensado por menores ventas
de energía en el mercado spot.

MAYORES INGRESOS:

Colbún eleva en
34% sus ganancias
durante el primer
trimestre

MetLife anunció la incorporación
de Óscar Herencia como nuevo
gerente general para Chile, en
reemplazo de Gregorio Ruiz-Esqui-
de. 

Este último asume la presidencia
del directorio y liderará las opera-
ciones de la aseguradora en Chile,
Colombia y Uruguay. 

Este cambio, indicó la compañía
a través de un comunicado, se da
en el marco de la estrategia global
“New Frontier”, que proyecta un
crecimiento sostenido en el país y
consolida a Chile como una de las
diez operaciones más relevantes de
MetLife en el mundo. 

Junto con lo anterior, Jaime
Carey deja la presidencia del direc-
torio de MetLife luego de 25 años
en el cargo, “marcando una era
clave en la historia de MetLife en
Chile”, manifestó la empresa.

FIRMA ASEGURADORA:

Óscar Herencia
asumirá gerencia
general de
MetLife en Chile
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