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Crisis geopolitica y venture
capital: “Es un recordatorio

de que no hay ninguna

inversion segura’

Juan José Giiemes ve grandes oportunidades para
Latinoamérica, porque ya tiene un estado de
madurez que la hace atractiva para los

inversionistas. marisa coMINETTI

dindmica que deben aprender a enfrentar

los emprendedores, sostiene Juan José
Giliemes, vicepresidente econémico de IE Uni-
versity, quien hace unas semanas, en South Sum-
mit Brasil 2025, compartié con distintos referen-
tes del ecosistema regional y mundial. Atin més,
recalca el también presidente del Centro de Em-
prendimiento e Innovacion de IE, en estos tiem-
pos de disrupcién, de cambios acelerados por la
irrupcién de la IA generativa y también por los
desafios que plantean las turbulencias geopoliti-
cas que retan la estabilidad.

Sobre este tltimo punto y su impacto en el em-
prendimiento latinoamericano, sefiala que es difi-
cil aventurarse con un prondstico, no obstante en
los dltimos 10 anos se ha visto un fortalecimiento
del ecosistema de startups en la regién, que ha
contribuido a cambiar muchas industrias pese a
las dificultades politicas, econémicas, sociales y
de seguridad que han atravesado los paises. “Los
emprendedores no deberian estar enfocados en
otra crisis mas que se afiade a las que normalmen-
te tienen, porque han demostrado tener la capaci-
dad de convertir las crisis en una oportunidad pa-
ra crear nuevos negocios”.

Desde el punto de vista de los inversionistas,
sostiene que esta crisis geopolitica “es un recor-
datorio de que no hay ninguna inversién segura”.
La volatilidad de los mercados, anade, es un
ejemplo y por eso no hay que cerrarse a inversio-
nes que han sido catalogadas como menos liqui-
das o maés riesgosas como el venture capital. Por
ello, asegura que es posible que en Latinoaméri-
ca si no aumenta, por lo menos se mantenga la
preferencia de los inversores a dedicar cada vez
maés recursos al capital de riesgo. Y continda: “En
la regién seguira habiendo mucha inversién en
etapa temprana, van a seguir consolidandose los
inversores centrados en series B y C, donde hay
una gran carencia, y los grandes fondos de capital
riesgo van a seguir muy activos. Y quienes antes

Sobreponerse alas dificultades es parte de la

“Lo que
necesitan las
startups es que
se entienda que
son empresas de
reciente
creacién. No que
son pequenas.
Quedarse
pequeiio es
como el acné en
la adolescencia.
Una
desagradable
etapa

transitoria”.

solo invertian 200 millas a la redonda de Silicon
Valley, cada vez mds van a estar abiertos a invertir
y aumentar el peso en sus carteras de Latinoamé-
rica y de otras regiones”.

MAS QUE SILICON VALLEY

Esto, porque en su opinion, Silicon Valley ha en-
tendido que no todo ocurre siguiendo su manual
de instrucciones. “Silicon Valley ha crecido orgéni-
camente de fundadores que reinvierten en otros
fundadores y ademads nace con la industria del sof-
tware y con un paradigma que es crecer rapido,
cueste lo que cueste. Pero los inversores estdn fijan-
dose ahora en otras formas de crear startups como
en Latinoamérica, con empresas mucho mas resi-
lientes, que buscan rentabilidad en muchos casos
desde el primer momento y que estdn siendo obje-
to de su deseoy de su inversion. “No veo un declive,
podemos ver ciclos como de cualquier negocio, pe-
ro el ecosistema de startups en la region ya tiene un
punto de madurez donde los inversores cada vez
van a dedicar més dinero al capital de riesgo”. Ana-
de: “Lo que estan buscando, més que unicornios,
son camellos: empresas resilientes, robustas, que
buscan la rentabilidad desde el primer momento, y
que no necesariamente requieren una inversion de
miles de millones para crecer a toda costa”.

En cuanto a los mercados, sostiene que por ta-
maio Brasil, Argentina y México son atractivos, y
también porque son capaces de generar startups
que se convierten en empresas regionales de gran
escalabilidad. Luego estd Chile, destacado como
el més estable de la region en términos politicos y
econ6micos. Colombia es también importante.

“La innovaci6n en Latinoamérica responde a
las oportunidades de negocio gigantescas que sur-
gen de la resolucién de problemas que son especi-
ficos de la region, y que un emprendedor en Sili-
con Valley no entiende y eso lo sabe el inversor de
alld y por eso sigue invirtiendo en fondos de ventu-
re capital de América Latina”, concluye.
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