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ENFOQUES INTERNACIONALES

Mejor que nada

Gran Bretafa recibié dos buenas noticias comerciales la semana pasada: el acuerdo de aranceles
con Estados Unidos y un tratado de libre comercio con India. No solucionan la incertidumbre
econdmica, pero eliminan una serie de trabas para el crecimiento.

A pesar de que el comercio con
EE.UU. queda en peores condiciones
que antes de la llegada de Donald
Trump, en Londres reconocen que
Keir Starmer no tenfa otra opcién
que adular al norteamericano. En
efecto, en su viaje a Washington, en
febrero, el Primer Ministro britdnico
fue cordial, llend de elogios al Presi-
dente de EE.UU. y puso el broche de
oro con la carta de invitacién que le
entregd de parte del rey Carlos para
una segunda visita de Estado a Gran
Bretafia, algo sin precedentes. A su
vuelta, algunos analistas criticaron a
Starmer, pero ahora esos gestos se
demuestran productivos: Gran Bre-
tafia es el primer pafs que firma un
acuerdo para rebajar algunos de los
aranceles que Trump le habfa im-
puesto en abril.

Starmer celebré que la tarifa del 25
por ciento a los autos britdnicos serd
eliminada, al igual que la que se le
habfa puesto al acero y el aluminio.
El etanol también resulta exento. So-
lo quedan fijos, al menos por ahora,
los aranceles “recifprocos” que gra-
van la mayoria de los productos con
el 10 por ciento, la tasa minima que

fijé Trump para el mundo. La indus-
tria automotriz britdnica pasaba por
un mal perfodo, y se decfa que, si se
aplicaba el impuesto, peligraban
hasta 1.200 empleos en el sector. Lo
negativo es que EE.UU. impuso una
cuota mdxima de 100 mil autos para
la exencién; cualquier nimero ma-
yor tendrd 25 por ciento de arancel.

Gran Bretafia seguird negociando
otras rebajas, pero eso puede tomar
su tiempo, porque la Casa Blanca
también quiere avanzar en negocia-
ciones con otros paises: ya estd dialo-
gando con la Unién Europea y recién
empezd con China.

Los britdnicos no cedieron en el im-
puesto que cobran a las firmas de ser-
vicios digitales, como los buscadores,
las redes sociales y las compras online,
y tampoco en los estdndares exigidos a
la industria alimentaria. No obstante,
se abrieron a las importaciones de car-
ne y pollo norteamericano, exigieron
respetar la prohibiciéon de agregados
de hormonas y otros elementos que in-
cumplirfan las normas europeas, a las
que Gran Bretafia sigue apegada. En el
aire quedan los aranceles a los produc-
tos farmacéuticos, los que, junto con

UE prepara contramedidas

Al contrario de los britdnicos, re-
presentantes de la Unién Europea
no tuvieron tanto éxito en Washing-
ton. Las discusiones siguen, mien-
tras el Ejecutivo de la UE estudia las
medidas que aplicard en caso de que
fracase el acuerdo para eliminar los
aranceles reciprocos, suspendidos

Merz quiere liderar

Bajo presiones de Estados Unidos,
el nuevo Canciller alemdn, Friedrich
Merz, un antiguo rival de Angela
Merkel, se propone liderar una nueva
unidad de Europa para enfrentar la
incertidumbre econémica que traen
los aranceles de Trump, y el desafio
ruso a la seguridad continental. Lo
que parecia una eleccion facil en el
Parlamento, porque su partido, la
CDU, habfa pactado con los socialde-

por 90 dias, y los demds impuestos
que Trump ha anunciado.

Lo que mds complica a la UE es
que, a diferencia de Gran Bretana,
Washington decidié imponerles el
20 por ciento (y no el 10 por ciento
general) a todos sus productos,
aparte del 25 al aluminio y acero, y

mdcratas, se le complicé cuando per-
di6 la primera vuelta. Pero a pesar de
que su liderazgo quedd algo debilita-
do, Merz no se amilana y se dispone a
echar a andar un programa que prio-
riza la economfa —que no ha crecido
en dos afios—, el aumento del gasto
en defensa y la modernizacién del go-
bierno y de la infraestructura.

Todo es urgente para el nuevo go-
bierno, pero los aranceles norteameri-

los automdviles, representan la mayor
proporcién de exportaciones a EE.UU.
y serdn negociados en el futuro. As,
persiste la incertidumbre.

En cuanto al acuerdo con India,
Londres se anot6 un buen punto. In-
dia es conocida por su aversion a
abrir su mercado y paises que por
afios han negociado bajar aranceles,
como Chile, se han encontrado con
un muro dificil de traspasar. Starmer
consiguié que Nueva Delhi aceptara
disminuir impuestos al 90 por ciento
de los productos, e incluso que el 85
por ciento quede libre de aranceles
en 10 afios. Pero el premio mayor se
lo llevaron el whisky y el gin que, de
un arancel de 150 por ciento, bajaron
al 75 por ciento, con la mira de reba-
jarlo al 40 por ciento en 10 afios. Lo
que Londres no consiguié fue un
acuerdo paralasinversiones. India es
reacia a firmarlos porque, como cam-
bia las reglas, ya ha sido demandada
en el pasado. Lo positivo de este pri-
mer TLC de India —y segundo de
Gran Bretafa tras el Brexit— es que
los muestra abiertos a explorar posi-
bilidades y a cambiar las condiciones
para hacer negocios.

el 25 por ciento a los automdviles;
esto dltimo llevé a los europeos a
acudir a la OMC. Esta semana po-
drfa haber algiin avance. El acuer-
do con Gran Bretafia y las reunio-
nes en Suiza con China son indicio
de que Washington estd apurando
las negociaciones.

canos son la mdxima prioridad, aun-
que es la UE en su conjunto la que ne-
gocia con Washington. También estd
el problema de la inmigracién, que es
el foco del partido rival, la AfD, de ex-
trema derecha, con la segunda banca-
da en el Bundestag. Si quiere que Eu-
ropa recupere poder e influencia,
Merz necesita éxitos rapidos en todos
los frentes. En especial, en su contribu-
cién a poner fin a la guerra ucraniana.



