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Fintech VMetrix
cierra ronda
liderada por

POR RENATO OLMOS

Para llegar a nuevos mercados,
ampliar su equipo e implementar
inteligencia artificial (1A), 1a startup
chilena VMetrix acabade cerraruna
ronda semilla por USS 3,2 millones.

La operacion fue liderada por
Kayyak Ventures —que aporto
USS 2,5 millones-y también tuvo
participacion del fondo de capital
de riesgo mexicano, Nazca.

La fintech con la implementacion
de 1A fue fundada en 2020 por el
ingeniero civil en informadtica,
Sebastidn Valenzuela, como un
spin off de una empresa anterior de
consultoria y desarrollo de software.

Valenzuela explicd que, a raiz del
impulso a la digitalizacion derivado
de los confinamientos de la pande-
mia del Covid-19 en las empresas,

B La startup chilena
desarroll6 una
plataforma de
software enfocada
en banca,
administradoras de
fondos de pensidn,
AGF y aseguradoras
para gestionar
inversiones, riesgos y
tesoreria.

desarrollaron una plataforma de
software como servicio (SaaS, en
inglés) para la gestion de inversio-
nes, que cubre y administra todo
el ciclo de vida de una transaccion
para la industria financiera.
“Buscamos acelerar a nuestros

Alejandro Toci tner
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Sebastidn Valenzuela
(CEO de VMetrix).

Alejandro Tocigl de Kayyak Ventures descarta repunte de capital de riesgo en 2025

o La inversion en VMetrix es la cuarta que
realiza Kayyak Ventures a través de su se-
gundo vehiculo de capital de riesgo, Kayyak I,
que busca llegar a USS 75 millones.

El partner de la firma, Alejandro Tocigl, habld
del momento que vive la industria de venture
capital en el pais y la region, y descartd que la
actividad pueda repuntar este ejercicio.

Segtin la plataforma Pitchbook, en 2024 las
rondas cayeron un 24% en la region y en Chi-
le un 73%, de acuerdo a |a Asociacién Chilena
de Venture Capital.

“Este afio probablemente va a seguir muy
parecido en lo que es inversiones en capital
riesgo (comparado con 2024), pero, al ser
inversiones largas, no ha cambiado para nada
la conviccion del activo en Latinoamérica en
cuanto a su capacidad de poder sostenerse en
el tiempa”, sostuvo.

Desde su perspectiva, en esta clase de activo
“la mirada tiene que ser mas larga"” que de
tres, seis o 12 meses. “Estamos hablando de
construir comparifas, que toma tiempo y don-
de habra periodos que van a ser malos y otros
mejores”, comentd.

Agregd que “nosotros estamos preocupados por
elegir companias que tengan buenos funda-
mentales del negocio (como margenes sosteni-
bles, traccion, equipo con experiencia y modelo
de negocio claro) y creemos que si una startup
los tiene, van a ser capaces de poder sortear los

ciclos economicos negativos que puedan haber”.

Kayyak IT

Respecto del nuevo fondo, Tocigl dijo que de-
finieron una tesis similar al de Kayyak |, pero
con un “refinamiento” de la estrategia.
“Esperamos tener un portafolio de compa-

fiias més concentrado, agndstico en cuanto a
industria, pero muy enfocado en los funda-
mentales del negocio, con analisis profundo
de |a calidad de este. Centrado en fundadores
latinos en la region o fuera de esta”, dijo.
Buscan financiar a entre 12 a 14 companiias en
etapa serie A -o con traccion de negocios y
margenes- con tickets desde los USS 2 millo-
nes hasta los US$ 5 millones.

Cerca de un 80% del vehiculo esta compro-
metido vy, al igual que en 2020, con la familia
Ibariez Atkinson como inversionista ancla,
ademds de family offices de Latinoameérica,
Estados Unidos y Europa.

Del primer vehiculo de inversién, dijo que
“hay compariias que estan teniendo buen
desempenio y con buenos fundamentos para
seguir invirtiendo en ellas”, y conversaciones
exploratorias sobre potenciales salidas".

JULIG CASTRO

clientes, que vivan el proceso de
transformacion digital rapido y de
forma segura, y que la tecnologia no
seaunatraba paraellos”, comento.

Se enfocan en cuatro tipos de
clientes: fondos de pensiones,
banca, administradoras generales
de fondos (AGF) y aseguradoras.

Valenzuela explico que a través de
su software les proporcionan tecno—
logia para agilizar sus operaciones
financieras, como trading (compra
y venta), analisis de rendimiento
de los portafolios, generacion de
reportes regulatorios, digitaliza-
cidn de documentos, valorizacién
y contabilidad.

“En general, estos proyectos cos—
taban, en promedio, USS 5 millones
y tomaba afios implementarlos.
Nosotros lo logramos hacer en
tres meses y a un costo mucho mas
asequible”, afirmo.

Su modelo de negocio apunta
a empresas y opera con planes
—desde mensuales- por uso de
su plataforma. También tienen
mddulos para el consumidor final,
conun portal para que los usuarios
de sus clientes puedan monitorear
sus inversiones.

Nuevos mercados

Con los recursos recaudados, Va-
lenzuela dijo que el plan es avanzar
con la expansion de la fintech hacia
nuevos mercados, principalmente
Colombia y Peri

Aquello se materializara con la
apertura de oficinas durante el se—
gundo semestre en ambos paisesy
con la contratacidn de equipo local,
A la fecha, unas 80 personas que
trabajan en VMetrix.

“La plataforma ya soporta a am-
bos mercados, lo que era el primer
hito. Queremos fortalecer y profe-
sionalizar las dreas de la compariia,
y traer aequipo de otro nivel. Vamos
a contratar a un country manager en
los dos paises”, adelanto.

Ademds, a fines de afo, lanzardan
su operacion en Brasil, la que se
sumaraa la que ya tienen en México,

Partede los recursos se destinaran
a “incorporar tecnologia disruptiva”
dentro de sus procesos y a fortale-
cer su plataforma con inteligencia
artificial para hacer mds eficiente
la entrega y procesamiento de
informacién.

Este afio, Valenzuela proyecto
duplicar las ventas de 2024.
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