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inversiones que mantiene mas USS 80 millones
de 5 mil clientes. Dentro de sus servicios
incluiran la asesoria a planes de retiro.

POR CRISTOBAL MURDZ

Una separacion en sus lineas
de negocios realizd el Grupo DVA,
matriz de la firma de inversiones
DVA Capital.

EnlaGltima semana, anuncid el
nacimiento de Nauta, nueva filial
del holding que se dedicard a la
asesoria financiera.

La compariia serd la continuadora
de la plataforma de inversiones Mi
DVA, lanzada hace cinco anos y
mediante la cual, los clientes pueden
acceder a los distintos fondos en
que la firma es el administrador
de cartera, como el Silicon Fund,
vehiculo enfocadoa la industriadela

tecnologia de datos y digitalizacion.

Las exigencias de la nueva Ley
Fintech llevaron a modificar la
estrategia de Grupo DVA. "“Las
plataformas de inversion quedaron
bajo un régimen de giro inico para
ser ‘asesores de inversion’ y en
este contexto, la administracion
de carteras de fondos no cuadraba”
en la estructura anterior, explico a
DF el socio del helding, Francisco
Verdugo.

Asi, tras desempenarse como head
de distribucion de DVA Capital hasta
finales de abril, Verdugo pasard a
liderar Nauta como gerente general.

Par su parte, el socio de Grupo
DVA, Fernando Gomez, seguira a

el grupo mantiene mds de 5 mil
clientes con inversiones por mas
de USS Bo millones en los fondos
de DVA Capital, hoy administrados
por Vinci Compass.

Nautano solo serd una plataforma
de inversiones, ya que afiadira el
servicio de asesoria en planificacion
financiera, a través de suaplicacidn.

En esta linea, Verdugo sostuvo
que “hay muchos actores que solo
se enfocan en la inversion, sin
embargo, es parte de algo mucho
mads grande: planificar y armar
una estrategia es mucho mas
relevante”, por lo que incluirdn
asesorias personalizadas.

Para este servicio poseeran dis-
tintas herramientas, como “simular
el flujo de caja de la vida de una
persona y decirle la probabilidad
de éxito que tendra para satisfacer
sus objetivos financieros” , adelantd

cacion financiera también incluiran
asesorias a planes de retiro. “El
envejecimiento de la poblacion
requerira cierta expertise para ser
capaces de solucionar el proble-

“Hay muchos actores
que solo se enfocan
en [a version, sin

embargo, planificar y

armar una estrategia

es mucho mas
relevante”, sostuvo

el CEO de Nauta,
Francisco Verdugo.

Y ejemplifico: “Nos dicen que
usemos APV, pero scuanto? jcual?
A la hora de jubilar se suman atin
mas preguntasy estamos desarro-
llando herramientas para poder
responderlas”.

Por su parte, en sus servicios de
plataforma de inversiones, Nauta
actuara como agente distribuidor
de los fondos de Vinci Compass.

“Adicionalmente, estamos desa—
rrollando alianzas con otros actores
del mercado para convertimos en un
one-stop-shop (ventanilla inica de
servicios) de lo que un planificador
financiero debiese entregar a sus
clientes”, afirmd, con la posibilidad
de incluir APV v otros productos.

“Esto va mas alld de solo ins-
trumentos de inversion y bajo este
angulo esperamos duplicar nuestros
activos bajo gestion durante los
proximos 12 meses”, concluyd.



