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Trump la invitación para una visita 

de Estado al Castillo de Balmoral 

en Escocia para reunirse con Su 

Majestad el Rey Carlos II. Todo muy 

diplomático. 

El embajador británico dijo que 

esto es solo el comienzo. El do- 

cumento marco no es un acuerdo 

vinculante, pero abre la puerta para 

discusiones sectoriales futuras. 

Lo están presentando como una 

gran victoria, pero no lo es. Solo 

se enfocó en sectores pequeños. 

Y no responder con represalias, 

como hizo la UE, es lo correcto. 

Si no, puede escalar a una guerra 

comercial. 

Están hablando de crear un im- 

Puesto de ajuste fronterizo, como 

el IVA europeo o el GST en Canadá. 

Trump ve esos impuestos como 

aranceles, aunque técnicamente 

no lo son. Pero si se aprueba un 

impuesto así (del 5% al 7%), él po- 

dría presentarlo como una victoria, 

reemplazando el arancel del 10%. 

- En línea con las tratativas 

sobre la relación del Reino Uni- 
do con China, ¿qué podría pedir 
EEUU a Chile? 

- EEUU quiere que los países 

reduzcan su dependencia de Chi- 

na. Algunos deberán elegir entre 

alinearse con EEUU o con China. 

Vengo de una tradición de libre 

comercio, pero no con adversarios 

autoritarios como China. Usan 

trabajo forzado de uigures, roban 

propiedad intelectual, se esconden 

tras el sistema de la OMC como 

país “en desarrollo”. Fue un error 

dejarlos entrar. 

En lugar de liberalizarse, se han 

vuelto más autoritarios. Las em- 

presas que operan en China deben 

tener células del Partido Comunista 

si hay más de tres miembros del 

partido. Eso es una amenaza para 

la seguridad nacional. Espero que 

los negociadores chilenos lo tengan 

en cuenta. 

- Sin embargo, EEUU ha ma- 
tizado sus declaraciones sobre 

China, indicando que no quieren 

un “embargo” entre ambas na- 

ciones. ¿Se puede descartar un 

desacoplamiento en este punto? 

- Eso está por verse. Se ha pausado 

el arancel de 145% y los mercados lo 

celebraron. Pero los republicanos 

quieren mantener el control del 

Congreso y necesitan datos eco- 

nómicos positivos. Los aranceles 

podrían provocar recesión. Así que 

puede haber moderación antes de 

las elecciones (de 2026). 

- ¿Qué temas dominarán la 

próxima ronda de negociaciones 

entre ambos países? 
- Propiedad intelectual, manipu- 
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lación de divisas, trabajo forzado, 

entre otras prácticas desleales. 

No hubo concesiones aún, solo un 

marco para futuras negociaciones y 

una pausa temporal en aranceles. 

Veremos si hay avances reales. 

- En toda negociación hay con- 
cesiones. ¿En qué podría ceder 
EEUU ante China? 

- Eso depende. Si los estadouni- 

denses ven escasez y alzas de pre- 

cios, será un factor. Habrá elecciones 

en 2026. Trump no querrá perder el 

Congreso. Tal vez propiedad inte- 

lectual y trabajo forzado estén en 

el centro de la agenda. Pero China 

ni siquiera admite que hace estas 

cosas, así que es difícil negociar. 

Xi es un ideólogo marxista, poco 

proclive a negociar. Veremos si 

esta vez están más abiertos. 

- ¿Cree que los aranceles se 

mantendrán en los niveles ac- 

tuales por un largo tiempo? 

- Hay distintos niveles según 

el país. No estuve de acuerdo con 

que Suiza tuviera los mismos que 

Brasil, siendo una economía libre. 

Basaron todo en el déficit. Ahora, 

con el acuerdo con el Reino Unido, 

parece que reducirán algunos, pero 

mantendrán el 10% como base. 

Ojalá eso desaparezca. Se podría 

reemplazar con un impuesto de 

ajuste fronterizo, del 5% al 7%. 

  

En la Conferencia por el Año 

MATTE 
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Internacional de las Cooperativas, 

Sermecoop llama a abrir espacios | 
legales en sectores donde las 
cooperativas no pueden operar 

En el marco de la primera Confe- 

rencia por el Año Internacional de las 

Cooperativas, organizado por Coope- 

rativa de las Américas junto con INAC 

y Cepal, este 12 de mayo el presidente 

del Consejo de Administración de 

Sermecoop, Mauricio Cárcamo, lanzó 

un enérgico llamado a las autoridades 

para abrir los espacios legales que 

permitan a las cooperativas participar 

activamente en las industrias donde 

son excluidas. 

Sermecoop, fundada en 1967, 

ha demostrado que un modelo de 

salud sin fines de lucro, inclusivo y solidario 

es posible y sostenible. Con más de 100 mil 

beneficiarios de su sistema de reembolsos, 

la cooperativa ha brindado oportunidades de 

acceso a salud y medicamentos, protegiendo a 

  

quienes más lo necesitan y sin excluir por edad 

ni preexistencias. 

Sin embargo, según señaló el presidente 

de Sermecoop, “el sistema de salud chileno si- 

gue presentando desafíos significativos. El 30% 

del gasto total en salud 

es de bolsillo, y hasta un 

38% de los ingresos de las 

familias más vulnerables se 

destina a medicamentos. 

Además, las cooperativas 

no pueden participar en 

importantes sectores, lo 

que limita nuestra capaci- 

dad para ofrecer cobertura 

complementaria a todos 

los chilenos”. En torno a 

lo mismo, destacó que, en países como Brasil 

y Argentina, existen cooperativas de seguros 

exitosas y sostenibles que protegen a millones 

de personas. 

En su intervención, Cárcamo también instó 

   
Mauricio Cárcamo, 

presidente del Consejo 
ES 

'Sermecoop, presentando en 
CEPAL. 

al cooperativismo nacional a luchar juntos por 

abrir los espacios donde las cooperativas no 

pueden operar. Asimismo, invitó a las redes 

internacionales a colaborar con experiencias, 

apoyo técnico y visibilidad. 

Además, el representante de Sermecoop 

enfatizó en que, en tiempos de incertidumbre, 

las cooperativas no huyen: se quedan junto a 

las personas. “Las cooperativas no condicionan 

el acceso, incluyen a quienes han sido exclui- 

dos del mercado. Esto lo hacen porque en su 

ADN tienen a las personas”, concluyó. 

La cooperativa Sermecoop continúa traba- 

jando para ofrecer soluciones de salud acce- 

sibles y solidarias, reafirmando su compromiso 

con la protección y el bienestar de sus socios y 

la comunidad en general.   
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