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EL MER‘ l I RIO Vpe: $100.055 Tirada: 2.400 Frecuencia: DIARIO
Vpe pag: $1.002.600 Difusion: 2.400
DE CALAMA Vpe portada: $1.002.600 Ocupacién: 9,98%
tampoco se gestd en secreto. Surgeen  tarde. Con elsalitre tuvimos el recurso,
el marco de la Estrategia Nacionaldel  pero no la estrategia. Con el litio, tene-
Litio, se construyo sobre contratos vi-  mos ambas cosas: una ventana de
gentes con CORFO, y hasidoobjetode  oportunidad tinica y la decision de
revision institucional, desde elregula-  aprovecharla con responsabilidad.
dor hasta comunidades indigenasdel ~ Hoy, que elmundo avanza hacia la elec-
Salar de Atacama. Representa una tromovilidad y la descarbonizacion,
alianza ptblico-privada,dondeel esta-  Chile no puede quedarse estancadoen
do, a través de Codelco, ejerce el con-  debates. Chile necesita canalizar el va-
trol mayoritario, mientrasse aprove-  lor dellitio con vision a largo plazo, pe-
cha la experiencia técnica y operativa  ro también con sentido de urgencia.
de SQM, una empresa privada lider a Como el mineral que le dasu nom-
nivel internacional. bre, este acuerdo es una fuente de
Los beneficios de esta alianzaper-  energia. Una que puede movernos mas

mitirin aumentar la produccion desde  lejos de lo que imaginamos, si somos
2025sin costoambiental adicional, me-  capaces de sostenerla.
diante la incorporacion de nuevas tec-
nologias y la optimizacion de las opera- Constanza Cruz, Académica UCN
ciones, con el objetivo de mejorar la efi-
ciencia del proceso y avanzar hacia un
equilibrio hidrico en la cuenca del Sa-

Litio lar de Atacama. Ademas, evitard un

®Las baterias de litio tienen una cuali-
dad poderosa y silenciosa: nos mue-
ven. Sin hacer ruido, sostienen gran
parte del mundo moderno. Impulsan
vehiculos, almacenan energias renova-
bles, permiten la transicion hacia una
economia mas limpia. Algo similar ocu-
rre con el acuerdo entre Codelco y
SQM: discreto, pero con el potencial de
movilizar a Chile hacia una posicion de
liderazgo en una industria estratégica.

El acuerdo no fue improvisado y

“valle productivo” que habria costado
a Chile mas de US$11.000 millones y
asegurard que, a partir de 2031, el Esta-
do reciba el 85% del margen operacio-
nal.

Este modelo recoge aprendizajes
de décadas de operacion en un ecosis-
tema fragil y socialmente sensible, y
proyecta una forma de hacer mineria
distinta. No es un camino facil, peroes
un desafio cuyo impacto veremos en
un futuro cercano.

Ya sabemos lo que significa llegar




