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POR DENTRO
POR AZUCENA GONZALEZ

Vifia Magquis va a cumplir 110 afios en manos del grupo chileno, que
entre cuyos negocios mas visibles en los que esta presente estan Entel,
Pucobre, Consorcio Financiero y Cemento Polpaico. En la vitivinicola
no tienen socios y preparan proyectos vinculados al turismo, en los que
se han involucrado en distintas dimensiones las nuevas generaciones,
como el hijo de Maria Mercedes Hurtado Vicuia, Ricardo Rivadeneira
Hurtado, el director ejecutivo de la vitivinicola, o una hija arquitecta
de Juan Hurtado Vicufa. Un primer paso ya lo dieron, al emprender la
restauracion de la que fue Ia histdrica casa de los Hurtado, ubicada en
Colchagua, para habilitarla como casa de turismo. /
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“ADEMAS DE SER UN NEGOCIO ANTIGUO, ES UN NEGOCIO AL QUE LA
FAMILIA LE TIENE UN CARINO PARTICULAR PORQUE, POR EJEMPLO,
ESTA AUN LA BODEGA ANTIGUA QUE CONSTRUYO MI ABUELO, IGNACIO
HURTADO ECHENIQUE (HIJO DE JOSE MARIA HURTADO) Y FUE LA
PRIMERA OBRA QUE EL HIZO AL SALIR DE LA UNIVERSIDAD. EL ERA
INGENIERO CIVIL, LA CONSTRUYO EN 1927, Y TODAVIA LA USAMOS", DICE
RICARDO RIVADENEIRA HURTADO.

ntel, Consorcio Financiero,

Pucobre y Cemento Polpaico,

son las companias mas visibles

en las que esta presente el

grupo Hurtado Vicuna. En todas
ellas tienen socios, pero hay un negocio
mucho menos conocido de este conglo-
merado chileno, en el que sélo participan
los seis hermanos -Jose Ignacio, Maria
Mercedes, Maria Victoria, Juan, Nicolas y
Pedro Hurtado Vicuna-, y que, pese a su
mucho menor tamano, es el mas longe-
vo del grupo y el que capta un especial
interés. Se trata de Vina Maquis, donde los
hermanos participan en partes iguales, y
con la que estan dando pasos para crecer
hacia el turismo.

Ubicada en la actual comuna de
Palmilla, en el centro del valle de Colcha-
gua. entre el Estero Chimbarongo y el rio
Tinguiririca -en un pafio de 200 hectareas,
70 de ellas dedicadas a los vifiedos-, Viha
Maquis se dedica a producir vinos ultra
premium, con botellas icono cuyos pre-
cios superan los $ 120 mil en el mercado
nacional.

Es una vifia, ademas, con mas de 200
anos de historia. Nacio en el siglo XVIII,
fundada por la Compania de Jesus, para
luego ser traspasada a la familia Errazuriz,
cuando la orden religiosa fue expulsada
de los dominios de Hispanoamérica por
la corona espafiola. en la época de la Co-
lonia. Avanzando en el siglo XIX, fue parte
de las propiedades de dos exPresidentes
de Chile, Federico Errazuriz Zanartu y su
hijo Federico Errazuriz Echaurren, y en
1916 fue vendida a José Maria Hurtado
Larrain, abuelo de la actual generacion
propietaria de la vifla. Hace 20 afos y tras
adquirir un pano adicional de 800 hecta-
reas, 90 con vifedos, en 2004 sumaron
otra vina aledafia, Calcu. Y también han
emprendido diversificacion de cultivos,
con produccién de aceite de oliva, paltos,
y naranjas y mandarinas de exportacion.

“Ademas de ser un negocio antiguo, es
un negocio al que la familia le tiene un ca-
rifio particular porque, por ejemplo, esta
aun la bodega antigua que construyo mi
abuelo, Ignacio Hurtado Echenigue (hijo
de José Maria Hurtado) y fue la primera
obra que él hizo al salir de la universidad.

Elera ingeniero civil, la construyd en 1g27,
y todavia la usamos. Es modernisima

para la época. Probablemente es la mas
antigua bodega de concreto con cubas ci-
lindricas que hay en Chile”, cuenta Ricardo
Rivadeneira Hurtado, director gjecutivo de
la vina desde 2019, el segundo de ocho
hijos de Maria Mercedes Hurtado Vicufa.

Todo en familia

En ViRa Maquis -que preside Juan Hur-
tado-, del total de las ventas de la com-
pania. el 10% -en valor-, ocurre en su lugar
de origen, y alli llegan incluso turistas en
kayak, por el rio. Con unas 8 mil visitas al
afio, medido como personas que pagan
tour, doblando la cantidad en solo un afio,
el paso logico fue, en los ultimos meses,
avanzar hacia abrir una veta turistica.

Por ello, emprendieron la habilitacion
como casa de turismo de la que fue-
ra la vivienda antigua de los Hurtado.

Se trata de una construccion que data
de comienzo del afio 1800 y en la que
vivieron los primeros Hurtado en la zona
(José Maria Hurtado). y en esta habilita-
cion se involucré una de las hijas de Juan
Hurtado, Maria Ignacia Hurtado Cruzat,
junto a su marido Cristian Willumsen,
ambos arquitectos, en un trabajo de con-
servacion de su estructura original, pero
dejandola acondicionada para albergar a
los turistas.

Estos mismos profesionales estan
terminando la arquitectura para ir a una
segunda fase y llevar a cabo un restaurant
en la zona, un proyecto que -eso si- aun
requiere de la decision del directorio de la
firma, en linea con las complejidades que
han afectadoe a la industria del vino en el
ultimo tiempo.

“No es un anhelo en las nubes. Hay
que tomar la decision del momento para
hacer la inversion, pero es mucho mas
que una idea", precisa sobre el proyecto
Ricardo Rivadeneira, quien lleva 25 afos
involucrado en el devenir de Vina Ma-
quis. Tras haberse recibido de ingeniero
agronomo y enodlogo en la PUC, Rivade-
neira desplego una carrera en la industria
vitivinicola fuera de Chile. Primero trabajé
en el valle de Napa, Estados Unidos, en la
vifia Charles Krug, vinculada a la familia

Mondavi. Y tras volver a Chile y trabajar en
otra firma (Industrias Vinicas), se integro
en el 2000 como gerente general a Vifa
Maquis, llamado por su familia. si bien por
dos meses se fue a Francia, a trabajar en
Chateau Branaire Ducru.

Otra integrante de la familia Hurtado
que sin trabajar directamente en la vifia se
ha involucrado en aspectos de su desa-
rrollo, ha sido Maria Gabriela Rivadeneira
Hurtado -la hermana mayor de Ricardo Ri-
vadeneira-, quien, como disenadora PUC,
ha sido la responsable de los disefios de
etiquetas de los vinos de Maguis, inspira-
dos en piezas de plateria mapuche. Vinos
que este ano, en marzo, ganaron recono-
cimientos internacionales de parte de The
Wine Advocate, publicacion que califico a
su icono Viola como el carménére numero
1 del mundo, con un puntaje de g6+ Y g6
puntos obtuvo su otro icono, Franco, cali-
ficandolo como el cabernet franc numero
1 de Chile.

Si bien el resto de los primos -mas de
40 integrantes entre los hijos de los seis
hermanos Hurtado Vicufa- no participan
directamente en la gestion de la vifa, "es
bien notable como el campo es algo que
les interesa y les llega a todos. Todos me
escriben y me llaman. Es algo que les
es muy cercano. Ahi se nota que es una
familia muy agricola”. dice Rivadeneira.

En el directorio de la vitivinicola partici-
pan, ademas de Juan José Hurtado Vicu-
fia como presidente y de Ricardo Riva-
deneira Hurtado como director ejecutivo,
Pedro José Hurtado Vicuna; Richard Buchi
Buc; y Sebastian Rios Rivas (el gerente
general de Pucobre).

“Puede ser que los vinos chile-
nos no estén tan perjudicados”

Con ventas que suman unas 30 mil ca-
jas de vino al afo como grupo (incluyen-
do a Calcu), Ricardo Rivadeneira cuenta
que han buscado diversificar destinos,
considerado el momento de la industria
delvino en el mundo. marcado por un
escenario con multiples aristas que lo han
complejizado. La caida del consumo de
China es uno. mercado que para Maquis
representaba el 30% de las ventas, y ahora
es un destino que esta frenado.

También esta la caida mundial del
consumo, marcado sobre todo por nuevas
generaciones, ya sea porque se orienta-
ron a estilos de vida sin consumo de azi-
car, o porque consumen otras sustancias.

Y a este coctel se sumé la guerra co-
mercial desatada por Donald Trump que,
para el caso de Chile, ya significo el alza
del 10% del arancel. Rivadeneira remarca
que dicho monto ya esta materializado
y aplicandose. y que lo estan pagando
los compradores, quienes obviamente
quieren compensarlo al menos en parte
con que el proveedor -las vifias- rebajen
los precios, para no traspasar el aumento
a los consumidores, en un tema en total
desarrollo.

¢Hay algo positivo? Rivadeneira explica
que, pese a todo el adverso pancrama, la
caida en el consumo global se esta esta-
bilizando y si bien se consume menos en
volumen, la demanda apunta a los vinos
finos. Y la guerra comercial podria dejar
a los vinos chilenos en mejor posicion en
comparacion con las mayores tarifas que
Estados Unidos esta aplicando a otros
paises productores vitivinicolas. ‘Puede
ser que los vinos chilenos no se vean tan
perjudicados, porque estan siendo menos
castigados que otros origenes”. dice el
directivo, quien precisa que esto esta en
total desarrollo. "Hay sefiales contradicto-
rias”, apunta.

En medio de este panorama, Maquis ya
habia comenzado un proceso de diversi-
ficacion de mercados, abriendo este afo
sus primeras exportaciones a Malasia,
Holanda y México, y apostando a otros
incipientes destinos, como Japén y Hong
Kong.

En la foto actual. mas de la mitad de
las ventas de la Vifa Maquis se destina
a Chile, y de la otra mitad, los mercados
prioritarios son Brasil, con el 25% y Esta-
dos Unidos, con el 15%, seguida de ventas
en Inglaterra y a los négociants de La
Place de Bordeaux, una exclusiva red de
comercializadores de los vinos mas finos
del mundo -se le tilda como el Wall Street
delvino-, ala que han accedido muy
pocas vifas chilenas, como Santa Rita y
Almaviva. y a la que se sumo Vifa Maquis
en 2022 +



