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Enun contexto de mayor exigencia
para las startups, Invexor Venture
Partners apuesta por una nueva
generacion de compaiias que ya
muestran traccion, pero necesitan
capitaly acompanamiento para es-
calar. Su nuevo fondo, Discovery 11,
tiene USS 11 millones para respaldar
a13 startups en etapa temprana, con
tickets desde USS 200 mil.

La firma, fundada en 2015 por
Jorge Rodriguez y Cristidn Undu-
rraga, nacid parallenar el vacio que
habia en elllamado “segundo valle
de la muerte”, cuando las startups
necesitan mas capital para escalar.

“Vengo del mundo de inversiones
mas tradicionales, como companias
de seguros, donde gané mucha
experiencia, pero me di cuenta
que existia una oportunidad no
explorada en los vehiculos que
abordan lainversion, mds nuevas, en
startups, eso despertd mi interés”,
dijo Rodrigueg, CEO de Invexor.

A la fecha, tienen cuatro ve-
hiculos de inversion en empre-
sas emergentes. Partieron con
los fondos Innovation 1y 11, de
US5 9 millones y USS 7 millones,
respectivamente, con una tesis de
inversion multisectorial.

“Veiamos que todas las incuba-
doras y aceleradoras que habianen
ese minuto cumplian bien su rol en
validar las hipétesis iniciales del
modelo de negocio, pero cuando las
compaiiias tenian que escalar mas
fuerte, no habia financiamientn”,
explico.
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I En asociacion con el Centro de Innovacion UC,
buscan respaldar a unas 13 startups con tickets

desde los USS 200 mil.

Alianza con la UC

Hasta ese minuto la tesis de
enfocarse en el “segundo valle de
la muerte” les habia servido. Con
ambos vehicules lograron invertic
en 11 startups, pero era 2019 y el
escenario del capital de riesgo en
Chile empezaba a cambiar, con la
llegada de nuevos inversionistas
como fondos internacionales y

family offices locales.

“Ademads, comenzaron a desa-
parecer aceleradoras, es decir, el
problema se empezo a trasladar al
primer ‘valle de la muerte’ (etapa
inicial). Decidimos ir ayudar ahi,
pero necesitdbamos hacer dos

cosas: mas ayuda en el modelo de
negocio, mas tiempo y consulto-
ria en eso, Luego, procesar mds
empresas, revisar mucho antes de
invertir”, dijo.

Definieron que necesitaban un
aliado estratégico. Fueron hasta la
Universidad Catolica y se asociaron
con el Centro de Innovacién UC
para crear el programa Discovery-A
en 2020.

La iniciativa busca impulsar a
startups en etapa temprana con
mentorias, asesorias y, eventual-
mente, inversion.

Para seleccionarlas, realizan
convocatorias abiertas cada seis
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u ocho meses, Las tres primeras
generaciones recibieron inversion
desde Discovery [, el primer fondo
dedicado para este programa.

“Es una invitacidn abierta, con-
VOCamos a unas 500 companias.
Hacemos un proceso de seleccion
con mucha consultoria, clases en
linea y encuentros presenciales. En
cada generacion vamos seleccio-
nando nuestro grupo de inversion”,
comentd Rodriguez.

Con Discoveryl, de USS 15 millo-
nesy lanzado en 2020, han invertido
en 10 firmasy aiin les queda espacio
para nuevos respaldos e inversiones
de seguimiento (follow on).

En su portafolio, considerando
los tres fondos, hay startups como
la biotecnoldgica Phage Lab, la
tecnologica Kauel, la medtech
Trainfes, la edtech Poliglota, la
proptech Edipro y la plataforma
de coaching, Yourney.

Discovery II

El nuevo vehiculo busca dar con-
tinuidad al modelo que consolidaron
con Discovery 1, aprovechando el
impulso de las generaciones ante-

uss 11
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riores y la popularidad que estaba
adquiriendo el programa con el
Centro de Innovacién de la UC.

“Estd hecho para respaldar a las
generaciones cuatro, cinco y seis
de Discovery-A. En las proximas
sernanas se lanzara la invitacion
para el sexto grupo de startups”,
dijo Rodriguez.

Discovery Il tiene un poco mds
de USS 11 millones, de los cuales
USS 7 millones corresponden a
una linea otorgada por Corfo. De
hecho, fueron uno de los dos fondos
aprobados que recibieron dinero
de laagencia de Gobierno en 2024.

En tanto, los socios de Invexor y
la UC colocan al menos el 10% del
total, y el resto esta distribuido en
inversiones calificados, como family
offices locales.

Rodriguez dijo que buscan res-
paldar a unas 13 startups en los
primeros anos de ejecucion con
tickets de USS 200 mil a USS 1,5
millones.

Comentd que ya concretaron dos
inversionesy esperan cerrar otras
mas. La primera en Soquimat, que
desarrolla aditivos para pinturas con
residuos de laindustria forestal; yen
Reite, compaiiia que utiliza camaras
de alta definicion e inteligencia
artificial para agilizar la compra
de productos y transacciones en
el retail.

Por otro lado, dijo que estd "op-
timista” respecto de la industria
del capital de riesgo y argumentd
que, tras el peak pandémico, a nivel
global ya esta retomandao su curva
de crecimiento estructural.



