
Un crédito por $371 mil millo-
nes contrató Telefónica Móviles
Chile S.A. con una filial de la ma-
triz española Grupo Telefónica,
según anunció la firma local a
través de una declaración y en
una carta al regulador local.

Este crédito, con vencimiento
a cinco años, explicó la compa-
ñía, permitirá “enfrentar con
tranquilidad las obligaciones de-
rivadas de los financiamientos
que vencen los próximos años”.

“El destino de estos fondos se-
rá para usos generales y permiti-
rán asegurar la liquidez suficien-
te para abordar sus compromi-
sos de los próximos años, lo que
contribuirá a su estabilidad fi-
nanciera”, agregó la compañía.

El financiamiento se produce
en un momento decisivo para la
firma, considerando que varias
de sus filiales latinoamericanas,
incluida la local, estarían even-
tualmente a la venta. De hecho,
varios medios españoles han pu-
blicado que se habría encargado
al Citi el análisis de una posible
enajenación de la operación chi-
lena, cuyo valor estaría en torno
a los US$ 1.000 millones.

Parte del complejo escenario
que enfrenta la filial de la com-
pañía española ha sido atribuido
a las pérdidas contables deriva-
das de su exposición a Latinoa-
mérica y que la ha empujado a
desprenderse de una serie de
unidades en la región, como sus
filiales en Argentina, Colombia
y Perú. En la lista seguirían Mé-

año. La compañía elevó sus pér-
didas interanuales un 32,2%,
hasta $11.454 millones, según
datos consignados por Valor Fu-
turo.

En tanto, los ingresos alcanza-
ron los $214.021 millones entre
enero y marzo, un 8,76% por de-
bajo de lo registrado en igual
lapso del año pasado, en mo-
mentos que las compañías del
sector enfrentan un complejo y
competitivo escenario sin poder
lograr aún rentabilizar las inver-
siones en 5G y fibra óptica.

Con todo, desde Telefó-
nica Chile ha habido men-

sajes en otra dirección. En
abril, su unidad Movistar
Chile anunció un plan de
renovación de su red
móvil en todo el país.

A cinco años plazo:

Telefónica contrata crédito
por $371 mil millones
para refinanciar pasivos

La operación es con una filial del Grupo Telefónica, justo en
medio de un proceso de venta de subsidiarias latinoamericanas,
que incluiría a Chile.
EYN

Varios medios españoles han publicado que se habría encargado al Citi la
enajenación de la operación chilena, cuyo valor estaría en torno a los US$
1.000 millones.
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xico, Ecuador, Uruguay y tam-
bién nuestro país.

A nivel local, han señalado
que desconocen la intención de
la matriz al respecto.

Según Telefónica Chile, la sus-
cripción del crédito se da en el
contexto del desarrollo de una se-
rie de iniciativas “de alta relevan-
cia para Movistar Chile, entre
ellas el proyecto de tres años de
modernización de la red 5G a lo
largo de todo el país, de US$ 140
millones”.

Pérdidas

El crédito se suscribe en me-
dio de un panorama de números
rojos para Telefónica Chile, du-
rante el primer tri-
m e s t r e d e e s t e

Entre las principales medidas que el Banco Cen-
tral está analizando para la protección de la activi-
dad financiera figuran aquellas orientadas a forta-
lecer la gestión de liquidez en el sistema y una de
las iniciativas que pondrá en consulta en el primer
semestre apunta a profundizar el mercado de re-
pos, informó ayer la presidenta de la institución,
Rosanna Costa.

Durante la presentación del Informe de Estabi-
lidad Financiera (IEF) vía telemática, organizada
por la Asociación de Bancos e Instituciones Finan-
cieras (ABIF), Costa abordó las preguntas de los
participantes. 

Las inquietudes de los asistentes se centraron en
las posibles respuestas regulatorias para impulsar
el desarrollo del mercado de derivados. Al respec-
to, Costa ve espacio —además de fortalecer las en-
tidades de contraparte central— en el desarrollo de
derivados que se transen en bolsa —y no solo en
OTC y acotados al tipo de cambio y tasas de interés
como es hoy—, tales como derivados estandariza-
dos en acciones y commodities, entre otros.

El objetivo de la autoridad es que la gestión de
liquidez fluya primero entre los distintos agentes
privados y después, en caso de ser necesario, con
el Banco Central. Perfeccionar instrumentos en el
mercado de repos (donde se venden activos como
bonos u otros valores, con el acuerdo de recompra
en fecha futura y a un precio predeterminado) es
una de las iniciativas. Para ello, Costa señaló que
es muy importante contar con certeza jurídica res-
pecto a cómo se van a tratar esas operaciones y las
garantías asociadas, en el caso de que alguna de
las partes presente incumplimiento. La normativa
apunta a establecer normas que sean aplicables en
caso de insolvencia, de modo que exista la com-
pensación, la ejecución de colaterales, y el pago de
los saldos netos, de manera que sea consistente
con los estándares internacionales y les dé fluidez
a las operaciones transfronterizas.

Otra iniciativa que ya se reguló es sobre los bo-
nos autosecuritizados, faltando por definir cuáles
serán las condiciones para que sean aceptados co-
mo colaterales por el Banco Central y eso está pen-

diente para el corto plazo, dijo la presidenta. Lo
que está normado es que bajo ciertos requisitos
prudenciales y evaluaciones de riesgo, los bancos
securiticen de su propia cartera hipotecaria. La
Comisión para el Mercado Financiero (CMF) está
evaluando acomodar cuál sería el ponderador de
riesgo en la cartera.

Costa relevó también la importancia de contar
con una mirada integral de la gestión de liquidez
sistémica, para lo cual el Banco Central pidió una
evaluación al FMI. Esto dice relación con los prés-
tamos de urgencia y su vinculación con el presta-
mista de última instancia (cuando el Banco Cen-
tral actúa como fuente de liquidez para entidades
financieras que presentan problemas). No basta
con tener instituciones sólidas con objetivos, roles
y funciones bien delimitados, sino que se requiere
una coordinación y articulación robusta que tra-
baje como red, señaló. 

“Desde nuestro punto de vista, el marco legal
debe ser cuidadoso y permitir una adecuada parti-
cipación de todas las instituciones que conforma-
rían esta red de seguridad financiera, que incluya
al supervisor, al Banco Central, Ministerio de Ha-
cienda y eventualmente una autoridad de resolu-
ción que pudiera asumir el rol de seguro de depó-
sitos, si es que esa al final fuera la opción elegida”,
dijo la autoridad monetaria.

Presidenta Rosanna Costa en encuentro de la ABIF:

Banco Central avanza en
instrumentos para fortalecer
red de seguridad financiera

Busca introducir certeza jurídica acerca de cómo tratar las
garantías en caso de incumplimiento.
LINA CASTAÑEDA

Rosanna Costa destacó la importancia de contar con
una mirada integral de la gestión de liquidez sistémica.
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creemos que los precios de los
metales básicos podrían seguir
subiendo, dado el impulso ge-
neralizado del optimismo ma-
croeconómico y una mayor ex-
tensión de la concentración an-
ticipada de China en medio de
un renovado impulso exporta-
dor tras la suspensión arancela-
ria de 90 días”, detalló JP Mor-
gan. 

Sin embargo, el banco acotó
que el escenario podría ser me-
nos positivo en la segunda mi-
tad del año. “Seguimos creyen-
do que es probable un análisis
más bajista en el segundo se-
mestre de 2025, ya que el avan-
ce de la demanda acaba gene-
rando una importante repercu-
sión”, señalaron. Para JP Mor-
gan, el segundo semestre traerá
un entorno de demanda más
desafiante, por los “persisten-
tes riesgos a la baja para el cre-
cimiento de EE.UU.” y por
“una inminente disminución

El banco de inversión JP
Morgan actualizó al alza su
proyección para el cobre en
2025, la principal exportación
del país. Si antes esperaba un
promedio de US$ 4 por libra
del metal este año, ahora la pro-
yección es que el cobre llegue a
un valor promedio de US$ 4,23
por libra. La decisión refleja la
mayor fortaleza que han mos-
trado las materia primas tras el
enfriamiento de las tensiones
comerciales de Estados Unidos
con sus principales socios.

La nueva estimación sigue
estando por debajo de lo espe-
rado por la Dirección de Presu-
puestos (Dipres), que en el In-
forme De Finanzas Públicas del
primer trimestre proyectó un
precio del cobre de US$ 4,26
por libra para este año. Según
ha indicado LarrainVial, cada
centavo más en el promedio
anual de cobre implica ingresos
de alrededor de US$ 70 millo-
nes, entre lo que se reinvierte
en Codelco y lo que llega a las
arcas fiscales.

Por otro lado, JP Morgan es-
pera que en el segundo trimes-
tre del año el precio del cobre
promedie US$ 4,3 por libra.
Ayer el metal cerró en US$ 4,32
por libra y promedia US$ 4,24
en lo que va del año, de acuerdo
con su cotización en la Bolsa de
Metales de Londres. 

Para 2026, el banco estadou-
nidense también estima un
precio más alto, de US$ 4,32
por libra de cobre, por sobre la
expectativa de US$ 4,25 pro-
medio que tenía antes. 

Las razones

En lo inmediato, se prevé un
mejor precio del commodity por
el enfriamiento de las tensiones
comerciales que había provo-
cado a principios de año Esta-
dos Unidos al anunciar arance-
les a sus principales socios co-
merciales. “A muy corto plazo,

del exceso de importaciones es-
tadounidenses”. 

El comportamiento 
de China

También es importante con-
siderar lo que sucede en China.
Álvaro Merino, director ejecu-
tivo de Núcleo Minero, explica
que el comportamiento de Chi-
na, el principal demandante de
cobre, es uno de los elementos
que más afecta el mercado del
metal. 

En este sentido, apunta a que
“recientes datos de China indi-
can que el desempeño econó-
mico del país se mantuvo esta-
ble frente a los vientos externos
negativos, los precios de las vi-
viendas continúan estabilizán-
dose en abril, la producción in-
dustrial creció 6,4% en los cua-
tro primeros meses respecto de
igual período del año anterior,
mientras que las ventas mino-

ristas aumentaron 4,7% en el
mismo período”.

Merino indica que las auto-
ridades de China, junto con
adoptar medidas para estimu-
lar su economía y fortalecer su
demanda interna, fijaron su
objetivo de crecimiento para
el presente año en 5%. Esta si-
tuación se da “a pesar de un
entorno externo más desa-
fiante, lo que, por cierto, es
una clara muestra de confian-
za y un anticipo de un mayor
apoyo político a la demanda
interna”.

Sin embargo, Merino advier-
te que mientras no se despeje la
incertidumbre sobre el com-
portamiento de la economía
mundial, generada por la gue-
rra comercial entre Estados
Unidos y China, “observare-
mos alta volatilidad en la coti-
zación de nuestro principal
producto minero y de exporta-
ción del país”.

El banco estadounidense espera que en 2025 el promedio sea de US$ 4,23 por libra:

JP Morgan proyecta al alza el
precio del cobre, pero es aún
menor al estimado por la Dipres

CATALINA MUÑOZ-KAPPES

La fortaleza mostrada por las materias primas en medio de las tensiones
comerciales y la mayor demanda de China explican el aumento del valor. 

En el Informe de Finanzas Públicas del primer trimestre, la Dipres proyectó un precio promedio de US$ 4,26
por libra de cobre para este año. 
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El banco de inversión suizo
Julius Baer mantuvo una postu-
ra “neutral” frente al cobre, se-
ñalando que, pese a la fortaleza
mostrada por el commodity en
medio de las tensiones comer-
ciales, sigue esperando una ra-
lentización de la demanda en el
futuro.

“A pesar de las tensiones co-
merciales y los signos de ralen-
tización del crecimiento mun-
dial, los precios del cobre se han
mantenido notablemente fir-
mes en los últimos tiempos. Di-
versas señales del mercado,
desde la prima física de China
hasta los diferenciales de pre-
cios entre Nueva York y Lon-
dres, coinciden en que los pre-
cios están bien sostenidos”,
destacó en un reporte, consignó
Valor Futuro.

“Dicho esto, creemos que es
poco probable que esta situa-
ción sea sostenible, ya que la
demanda mundial de cobre se
ralentizará en los próximos me-
ses, con la desaparición tanto de
la demanda adicional de los im-
portadores estadounidenses
como del estímulo chino”, su-
brayó.

“Por tanto, nos mantenemos
neutrales y esperamos que los
precios converjan hacia nuestro
objetivo de US$ 9.000 por to-
nelada (US$ 4,08/lb)”, explicó.

Oportunidad en el oro

En el mismo documento, el
banco suizo aseguró que los úl-
timos retrocesos en el precio del
oro, tras alcanzar máximos his-
tóricos, podrían abrir oportuni-
dades de compra, ya que consi-
dera que aún existen riesgos
importantes de recesión a nivel
mundial.

“La relajación de las tensiones
comerciales entre EE.UU. y Chi-
na ha lastrado últimamente los
precios del oro. Creemos que es-
to se debe mucho más a la cua-
dratura de posiciones en el mer-
cado de futuros que a un cambio
en el telón de fondo fundamen-
tal”, reseñó en el texto.

Proyecciones:

Julius Baer 
se mantiene
“neutral” frente
al cobre y ve
opciones 
en el oro
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La acerera japonesa Nippon
Steel propuso al Gobierno esta-
dounidense realizar una multi-
millonaria inversión en el país
como parte de sus intentos de sa-
car adelante el acuerdo de ad-
quisición de U.S. Steel, bloquea-
do por autoridades de la nación
norteamericana.

“Si Estados Unidos quiere re-
vivir su producción (a través de
los aranceles del Presidente Do-
nald Trump), necesitará nuestra
tecnología y la enorme inver-
sión”, declaró un ejecutivo de la
firma al diario japonés Nikkei.

De acuerdo con esta fuente, la
empresa no concretará su inver-
sión a menos que U.S. se con-
vierta en una subsidiaria de pro-
piedad absoluta suya y seguirá
negociando con Washington ba-
jo esa premisa.

La propuesta surge mientras
el Comité de Inversión Extran-
jera en los Estados Unidos
(CFIUS) se encuentra revisan-
do el acuerdo de compra tras
una orden al respecto por par-
te de Trump, que no quiere que
la japonesa se haga con la pro-
piedad de U.S. Steel, aunque se
ha mostrado dispuesto a acep-
tar que el grupo invierta en la
acería.

La orden de revisión se produ-
jo en abril para determinar si, co-
mo Presidente, Trump debería
“tomar medidas adicionales” en
el asunto.

“A U.S. Steel le va a ir muy
bien ahora debido a los arance-
les. Y no, ni siquiera sé por qué
necesitan un acuerdo (de com-
pra)”, afirmó entonces el man-
datario, poco después de apro-
bar un gravamen del 25% para
las importaciones estadouni-
denses de acero y aluminio.

El CFIUS tiene previsto tomar
una decisión antes del 5 de junio.

El pasado 3 de enero, cuando
todavía estaba en el poder, el de-
mócrata Joe Biden (2021-2025)
bloqueó la venta de U.S., alegan-
do motivos de seguridad nacio-
nal y para que EE.UU. tuviera
“una industria acerera fuerte
operada y de propiedad nacio-
nal fuerte”.

Ante presión de Trump:

Nippon Steel
propone gran
inversión para
destrabar
compra en
Estados Unidos
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