
Con el objeti-
vo de responder
a las necesidades
de los polos re-
gionales empre-
sariales, dos eje-
cutivos del mundo
de la construcción
se un ieron para
crear Global Aus-
tral, una red de cen-
tros logísticos para
proveedores locales,
en especial pymes.
Son Matías Vicuña Balze (42), exgerente general de IAndes (brazo in-
mobiliario del Grupo Inarco), y Andrés Valenzuela Sabbagh (43), exge-
rente de proyectos de Constructora Precon, quienes se conocieron estu-
diando Ingeniería Civil en la U. de los Andes. A ellos se sumaron inversio-
nistas individuales, entre los cuales están Hernán Garcés, el mayor ex-
portador de cerezas del mundo, y la familia Bosch Krei, controladores de
Bbosch y Las Majadas, entre otras empresas.

La propuesta consiste en crear una plataforma de negocios integral con
almacenaje, logística y administración, más la generación de sinergias in-
terempresas al estar todas en un solo lugar. El plan contempla desarrollos
en las principales ciudades del norte y sur del país, entre las cuales están
Puerto Montt, Chillán, San Fernando, Antofagasta, La Serena y Concep-
ción. Actualmente, están en proceso de gestión de terrenos, aunque ya
cuentan con el primero ubicado en los alrededores de la capital regional de
Los Lagos. En el sector de Chinchín y a 4 km de Puerto Montt, el nuevo centro
logístico considera una inversión inicial de US$ 6 millones, con una superficie
de 15.000 m2 y 28 módulos base de bodegaje de 200 m2, con configuración
flexible y bajo la modalidad de arrendamiento. Cada módulo puede ser habili-
tado como bodega y agregar, si se requiere, oficinas, puntos de venta y patios
de maniobra. Incluso, Andrés Valenzuela precisa que se puede comenzar con
una unidad estándar de 200 m2 e ir creciendo en espacio hasta más de 1.500 m2.

Matías Vicuña señala que en Puerto Montt apuntan sobre todo a las empresas
proveedoras de insumos y de servicios logísticos ligados a la industria pesquera y
salmonera, mientras que en Antofagasta y La Serena la idea es responder a los
requerimientos de la minería. En el caso de Chillán y San Fernando, el propósito es
atender las necesidades de la agroindustria local. 

EXGERENTES DE INARCO Y
PRECON ENTRAN AL NEGOCIO DE
CENTROS LOGÍSTICOS EN REGIONES

M. COMINETTI

En Puerto Montt se construye el primer centro
de Global Austral, firma en que también partici-
pan inversionistas como Hernán Garcés. 
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El 45% de los trabajadores en Chi-
le asegura que no aceptaría un em-
pleo que no le ofrezca formación en
habilidades para el futuro, poniendo
en evidencia cómo el acceso a opor-
tunidades de aprendizaje gana rele-
vancia a la hora de analizar una pro-
puesta laboral, según la última edi-
ción del Workmonitor de Randstad.

El estudio —que encuestó a
26.000 personas de 35 países—
también reveló que el 46% de los chi-
lenos renunciaría a su empleo si no
tuviera oportunidades de capacita-
ción para el desarrollo de su carrera
profesional, superando en 5 puntos
porcentuales a sus pares a nivel glo-
bal. “Con la tecnología y la digitaliza-
ción avanzando a un ritmo vertigi-
noso, el trabajo y las habilidades que
se requieren de la fuerza laboral es-
tán evolucionando a la par, generan-
do una mayor necesidad de forma-
ción”, advierte Andrea Ávila, CEO de
Randstad para Argentina, Chile y
Uruguay.

TRABAJADORES EN
CHILE PRIORIZAN
LA FORMACIÓN
PARA EL FUTURO

Un nuevo actor debutó en la industria de capital de riesgo. Es Unik VC,
firma que nace de la mano de tres ejecutivos ligados al ecosistema de
innovación tecnológica: Lorena González, Javier Bosch y Víctor Aguilera,
Cada uno desde su expertise busca apoyar soluciones deep tech, climate
tech e industrial tech. 

Se definen como el primer fondo de venture capital especializado en
minerales críticos. Con sede en Chile, su foco es global y está puesto
en aquellas startups enfocadas en el sector minero, con el fin de
mejorar la productividad industrial, eliminar obstáculos para la
expansión de proyectos y aumentar la sostenibilidad al reducir
emisiones de CO2 y minimizar el impacto ambiental. 

Aunque son agnósticos en cuanto a tecnología, sí precisan que

invierten desde levantamientos Serie A, ya sea liderando o coinvirtiendo
en las rondas de financiamiento.

Sobre sus líderes, Lorena González es directora de la Asociación Chile-
na de Venture Capital (ACVC) y cuenta con más de 13 años de experiencia
en el mundo del capital de riesgo. De Aurus Capital donde era investment
associate, saltó oficialmente a Unik a principios de mayo, como socia y
directora financiera (CFO, en inglés).

Víctor Aguilera es managing partner de Aurus Capital y de Unik VC es
socio fundador y CEO. Finalmente está Javier Bosch como managing
partner, quien entre 2018 y 2020 fue director ejecutivo del Sistema de
Empresas Públicas (SEP) durante el segundo gobierno del Presidente Pi-
ñera. 

UNIK VC, EL FONDO DE INVERSIÓN QUE REÚNE A SOCIO DE AURUS, A EX DIRECTOR EJECUTIVO DEL SEP Y A DIRECTORA 
DE LA ASOCIACIÓN DE VENTURE CAPITAL
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Javier
Bosch,
managing
partner. 

Víctor
Aguilera,
socio funda-
dor y CEO. 

Lorena
González,
socia y
CFO.
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Chile con Cabify o ahora con Line en
Londres”. La afirmación hace referencia
a que él junto a Ignacio Gutiérrez se aso-
ciaron con el fundador de Cabify, el es-
pañol Juan de Antonio, para introducir
en el mercado nacional la primera plata-
forma de movilidad compartida. Hoy
ambos siguen siendo socios de Cabify,
pero ya no están en la administración
ejecutiva diaria de la firma en Chile. 

El crecimiento de la flota de Forest es
parte del plan estratégico de la serie B
que estamos levantando, precisa Guili-
sasti. Con el cierre de la primera etapa
captaron US$ 20 millones en capital y
deuda. Parte importante de ese capital
fue destinado a las nuevas e-bikes. 

Actualmente, dice que se encuentran
trabajando en la segunda etapa con el
banco de inversión Stifel. Esperan cerrar
la operación en el segundo semestre del
año. “El plan es seguir creciendo en Lon-
dres y estamos a la espera de los resulta-
dos de la licitación de París”, indica.

Aunque no han definido cuántas uni-
dades más podrían agregar, sostiene que
el reto es acercarse a Line.

Segundas verticales

Guilisasti cuenta que este mes ha esta-
do marcado por nuevas opciones de ne-
gocios. Hace unas semanas cerraron el
mayor acuerdo comercial de su trayecto-
ria con Deliveroo, una de las principales

En una emblemática exfábrica de
Rolls-Royce en Londres, hoy no hay au-
tos, sino bicicletas. Pero no cualquiera,
sino las e-bikes de Forest, la empresa de
micromovilidad inglesa fundada por los
chilenos Agustín Guilisasti e Ignacio
Gutiérrez, junto a José Eluchans y Mi-
chael Stewart. ¿Cómo llegaron ahí? El
artífice fue Agustín Guilisasti con su
equipo, quienes necesitaban un lugar
espacioso para ensamblar las 6.000 nue-
vas unidades que sumarán a su flota ac-
tual. Esto les permitirá operar más de
20.000 bicicletas eléctricas compartidas
en la capital inglesa. 

Guilisasti cuenta con “orgullo” que
buscando opciones dieron con este lugar
y tras negociar un acuerdo de arriendo,
comenzaron a trabajar hace una semana
en la planta de la lujosa marca automo-
triz, que hasta entonces estaba sin uso.
Agrega que del total, 3.000 son bicicle-
tas reutilizadas, como parte de su com-
promiso con la sostenibilidad. El plan es
que estas estén lista en unos dos o tres
meses más. “Esta expansión nos permi-
tirá posicionar a Forest como el segundo
mayor operador de e-bikes en Europa.
Nos consolida en el mercado y nos acer-
ca a Line (de Uber y mayor operador)”,
señala el CEO de Forest, quien añade
que de alguna u otra manera “siempre
hemos competido contra Uber, ya sea en

plataformas de delivery del Reino Unido y
la misma por la cual la estadounidense
DoorDash anunció un acuerdo de compra
por más de US$ 3.000 millones. “Por pri-
mera vez, las bicicletas de Forest llevan
una marca auspiciadora de forma física,
con el logo de Deliveroo presente en
parte de la flota involucrada”, destaca y
añade que esto les abre una fuente im-
portante de financiamiento adicional.

En paralelo, cuenta que concretaron
nuevas alianzas estratégicas con plata-
formas de movilidad urbana, que aho-
ra integran las bicicletas de Forest en
sus app bajo un modelo de revenue
sharing. Al acuerdo sellado en enero
con la estadounidense Bird sumaron
recientemente dos más con grandes
operadores: Bolt, que compite con
Uber, y FreeNow, que opera taxis.
Esta vertical de negocios, explica el
CEO, traducirá en ingresos adicio-
nales proyectados por más de US$
2 millones. 

Con todo, para 2025 proyectan
duplicar sus ingresos, superando
los US$ 60 millones, y obtener
más de US$ 8 millones en Ebitda. 

Mirando hacia
adelante

En las próximas semanas, los
socios de Forest esperan poder
concretar el anhelo de entrar al
segundo mayor mercado euro-
peo de micromovilidad: París.

En junio se anunciarán los
resultados de la licitación li-
derada por la municipalidad
de la capital francesa. Guili-
sasti adelanta que si ganan,
necesitarán 10.000 e-bikes
más. 

De Rolls-Royce a bicicletas sustentables: la
ingeniosa estrategia de los chilenos que están
revolucionando la movilidad en Londres

Forest, empresa de micromovilidad fundada por
Agustín Guilisasti, Ignacio Gutierrez, José
Eluchans y Michael Stewart, está ensamblando
6.000 e-bikes en la explanta de la marca británica
para sumarlas a su flota actual de 15.000 unidades.

A la izquierda, la planta de Rolls Royce a fines de los años 30. Hoy, ese mismo espacio está siendo ocupado por Forest y las miles de e-bikes que
pronto se sumarán a su flota actual que supera las 15.000 unidades. A la derecha, sobre las bicicletas, el CEO y fundador, Agustín Guilisasti.
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Apple se ha convertido en blanco frecuente de los ataques
del Presidente de EE.UU., un factor que ha frenado la cotiza-
ción de sus acciones, mientras que otras grandes empresas
tecnológicas se han recuperado en el último mes. Pero no es
todo. Este mes, Trump dijo que “tenía un pequeño proble-
ma con Tim Cook” y afirmó que había pedido al director
ejecutivo de Apple que dejara de construir fábricas en India,
publicó Bloomberg. 

“Para mí es una señal de alarma que Trump siga apuntando
a Apple y parezca tener algo en contra de ellos”, afirmó Randy
Hare, director de investigación de renta variable del Hun-
tington National Bank. “No significa que Trump
vaya a hacer nada más, pero no se puede
predecir lo que va a pasar, y eso me hace
ser cauteloso”.
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EL “PEQUEÑO PROBLEMA” DE TRUMP 
CON EL CEO DE APPLE, TIM COOK
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