
Corte Suprema confirma multa 
histórica al CDF (TNT Sports) por 
abuso de posición dominante 
Además, le ordena cancelar cuatro prácticas comerciales anticompetitivas, agregando 
dos que no habían sido consideradas en la decisión del TDLC, consistentes en la 
fijación de precios mínimos de reventa y en la limitación de las promociones que los 
cableoperadores pueden efectuar respecto de las señales CDF Premium y/o CDF HD. 

DAVID NOGALES 

Malas noticias para el Canal del Fútbol, 

hoy conocido como TNT Sports. Es que la 

Corte Suprema confirmó la sentencia dic- 

tada por el Tribunal de Defensa de la Libre 

Competencia (TDLC) en mayo de 2024 por 

abuso de su posición monopólica en el mer- 

cado de la transmisión en vivo y en directo 

de los encuentros del Campeonato Nacional 

de Fútbol Profesional. 

Básicamente, se trataba de la imposición 

de una serie de prácticas comerciales abusi- 

vas a los cableoperadores, según la Fiscalía 

Nacional Económica (FNE). 

El máximo tribunal del país, según infor- 

mó en un comunicado la FNE, mantuvo la 

condena a la empresa controlada por Tur- 

ner International Latin America (TILA) del 

pago de una multa de 32.000 Unidades Tri- 

butarias Anuales (más de US$28 millones), 

la más alta impuesta por un ilícito anticom- 

petitivo a la fecha. 

Pero además, la Suprema acogió el recur- 

so de reclamación que interpuso la FNE en 

contra de la sentencia y prohibió la totali- 

dad de las prácticas comerciales que ese or- 

ganismo objetó en su acusación, agregando 

dos que no habían sido consideradas en la 

decisión del TDLC, consistentes en la fija- 

ción de precios mínimos de reventa y en la 

limitación de las promociones que los ca- 

bleoperadores pueden efectuar respecto de 

las señales CDF Premium y/o CDF HD. 

De esta manera, la compañía deberá poner 

término a estas conductas y a otras dos que 

fueron acusadas por la FNE y prohibidas 

por el TDLC, que le han permitido extraer 

rentas de un modo abusivo y discriminato- 

rio: la fijación de un número de abonados 

mínimos garantizados arbitrarios y la exi- 

gencia a los cableoperadores de la adquisi- 

ción y distribución de la señal CDF Básico 

a toda su base de clientes como condición 

para acceder a las señales CDF Premium 

y/o CDF HD. 
Respecto de la fijación de un precio míni- 

mo de reventa, del impedimento de vender 

bajo costo y de la limitación de promocio- 

nes, la sentencia de la Suprema establece 

que “en la actualidad, estos mecanismos 

producen únicamente el efecto de impe- 

dir la libre fijación del precio del producto 

o de las condiciones de su venta en razón 

de la oferta y la demanda, restringiendo la 

competencia aguas abajo en perjuicio de los 

consumidores finales”. 

En cuanto a la venta conjunta de las tres 

señales del CDF (Básico, Premium y HD) la 

Corte, de acuerdo a la FNE, resolvió que se 

configura la hipótesis de una venta atada sin 

justificación económica o comercial y que se 

produce “el apalancamiento y la extracción 

de rentas denunciada, en perjuicio directo de 

cableoperadores y clientes finales”. 

El fiscal nacional Económico, Jorge Grun- 

berg, valoró la decisión del máximo tribu- 

nal y la calificó como un hito en la persecu- 

ción de los abusos de posición dominante 

en nuestro país. 

“La Corte Suprema ha dado una señal muy 

clara acerca de la gravedad de este tipo de 

conductas anticompetitivas, al confirmar 

respecto de CDF la mayor multa individual 

aplicada en un caso de libre competencia”, 

afirmó. 

Cabe recordar que la FNE y el Canal del 

Fútbol se vienen enfrentando en tribuna- 

les desde hace tiempo tras la sentencia del 

TDLC. La empresa había dicho que la mul- 

ta era desproporcionada y que le hacen un 

“grave daño” al fútbol chileno.   

ORIGEN DE LA DISPUTA 

El caso se originó el 4 de diciembre de 

2020, cuando la FNE presentó un re- 

querimiento ante el TDLC contra el CDF, 

imputándole cuatro infracciones: abuso 

de posición dominante, ventas atadas, 

exigencia de mínimos garantizados dis- 

criminatorios y la imposición de precios 

mínimos de reventa y limitación de pro- 

mociones. 

Se acusó que el CDF limitaba los precios 

de reventa y restringía las promociones 

realizadas por los cableoperadores, prác- 

ticas que eran accesorias y necesarias para 

la viabilidad de las prácticas sancionadas, 

como la venta atada y los mínimos garan- 

tizados discriminatorios. 

Posteriormente, el 30 de julio de 2021, 

VTR Comunicaciones SpA presentó una 

demanda contra el CDF, que se acumuló 

al procedimiento iniciado por la FNE. 

Según la FNE, desde 2006 los contratos 

del CDF contenían una cláusula que exi- 

gía garantizar el pago de una cantidad mí- 

nima de abonados premium, incluso si el 

número real de abonados era menor. Esta 

proporción aumentó del 10% en 2006 al 

30% a partir de 2016. 0 
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Edición papel digital 

Rocketbot 
inicia su 
expansión 
en Asia 

DANIEL FAJARDO 

La scaleup chilena Rocketbot ha sido 

seleccionada como la principal parti- 

cipante en un importante programa de 

la National Yang Ming Chiao Tung Uni- 

versity de Taiwán, que busca facilitar la 

entrada de empresas tecnológicas inter- 

nacionales al ecosistema taiwanés, sobre 

todo en áreas como manufactura inte- 

ligente, automatización, IA y robótica. 

Con esto, Rocketbot iniciará una expan- 

sión más fuerte en Asia, donde ya tienen 

clientes en India y Emiratos Árabes. 

Así, la firma con foco en APA -sigla en 

inglés que se refiere a la evolución del 

automatización de procesos robóticos 

tradicional hacia agentes digitales que 

entienden, razonan y ejecutan tareas 

como un humano-, representará a Chile 

en el Soft Landing Program 2025, orga- 

nizado por el Center of Industry Acce- 

lerator and Patent Strategy (IAPS) de la 

citada casa de estudios taiwanesa. 

“La selección de Rocketbot en primer 

lugar entre startups y scaleups de todo 

el mundo valida el potencial de nues- 

tra tecnología y marca un punto de in- 

flexión en nuestra expansión internacio- 

nal”, comenta Juan Jorge Herrera, CEO 

de Rocketbot y quien asiste al programa 

representando a la empresa. 

Durante tres semanas intensivas los 

asistentes del programa participarán en 

ferias, sesiones de mentoría y activida- 

des de matchmaking con empresas e 

instituciones locales. Además, visitarán 

varias ciudades para conocer el ecosis- 

tema tecnológico e industrial taiwanés. 

El objetivo es establecer conexiones con 

centros de I+D, talento técnico y actores 

clave de la industria asiática. Además, su 

participación en este programa fue gra- 

cias al apoyo de ProChile. 

“Llegar a Taiwán es entrar de lleno a 

un segmento en Asia donde se encuen- 

tran los mercados más sofisticados del 

mundo en materia de automatización”, 

comentan desde la empresa chilena. 

Creada en 2018 por el chileno Rafael 

Fuentes y el argentino David Cuello, al 

año salieron a buscar inversionistas. 

Rocketbot hoy tiene presencia en 15 

países latinoamericanos, entre los que 

destacan: México, República Dominica- 

na, todos los países de Centroamérica, 

Venezuela, Brasil y, obviamente, Chile. 

Fuera de la región, tiene operaciones 

en Estados Unidos, España, Emiratos 

Árabes Unidos e India (donde ya tienen 

dos clientes). Q
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