
  

MIÉRCOLES 28 DE MAYO DE 2025 / DIARIO FINANCIERO 

  

De izq. a der.: Esteban Téllez, CRO Siigo Latam; Víctor Jiménez, gerente general Kame 
Chile; David Ortiz, CEO Siigo Latam. 

Colombiana Siigo 
compra Kame, 
emblemática firma 
local de software 

Inyectará US$ 6 millones para invertir en 
tecnología, soporte y marketing. 

La técnica Kame Hame Ha del 

animé Dragon Ball consiste en re- 

unir una gran cantidad de energía 

y soltarla de golpe: se tiene el doble 

del poder. Ese fue el espíritu con 

que hace ocho años dos contadores 

chilenos, Manuel Concha y Víctor 

Jiménez, crearon y expandieron la 

firma de software contable enfocada 

en pymes Kame ERP, que fue adqui- 

rida por el Grupo Siigo, líder regional 

de origen colombiano con más de 

3.500 colaboradores, 1,2 millones de 

clientes y presencia en Colombia, 

Ecuador, México, Uruguay, Perú y 

ahora Chile. 

En la transacción, en la cual no se 

ha revelado el monto involucrado, 

Siigo adquiere la firma chilena, pero 

los fundadores de ésta también pasan 

atener una participación minoritaria 

del conglomerado latinoamericano, 

explicaron David Ortiz, CEO Siigo 

Latam; Víctor Jiménez, gerente 

general Kame Chile; y Esteban 

Téllez, CRO Siigo Latam (en la foto). 

Como parte del acuerdo, la colom- 

biana inyectará a Kame un total de 

USS 6 millones de inversión en un 

año para destinarlos en un 80% en 

tecnología, soporte y marketing. 

“Pasamos el aviso: estamos con- 

tratando”, dijeron los ejecutivos. La 

idea es triplicar la actual dotación 

de la firma chilena desde los 50 

empleados actuales a 150 personas 

en 12 meses, sin dejar de crecer a 

tasas de dos dígitos. 

Siigo cuenta con el respaldo de 

Accel-KKR, uno de los fondos de 

inversión más grandes de Silicon 

Valley (USA). Sus mayores opera- 

ciones están en México, donde tiene 

1.000 empleados aproximadamente, 

yen Colombia, país con una plantilla 

de 2.000 personas. 

Si bien la colombiana lleva varios 

años en Chile -desde la pande- 

mia- hace un año empezaron las 

conversaciones con Kame. Según 

los ejecutivos David Ortiz y Esteban 

Téllez, les gustó su foco en el cliente 

pyme, su agilidad y valores comu- 

nes. El match fue mutuo. “Tenemos 

el mismo perfil, poreso fue tan fácil 

unirnos; ambos buscamos lograr 

que las empresas pequeñas puedan 

ser más competitivas”, dijo David 

Ortiz, CEO del Grupo Siigo en Latam. 

  

  

  

Multinacional 
británica anuncia 
adquisición de la 
chilena Hospitalia 
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La compra por parte 
de Bunzl está sujeta 
al visto bueno de 
las autoridades de 
libre competencia. 

POR MARTÍN BAEZA 

Bunzl plc, la multinacional 

basada en Londres especializa- 

da en servicios de distribución 

y subcontratación, anunció en 

abril su entrada a la industria de 

la salud en Chile. 

Lo anterior se materializó lue- 

go de que la británica llegó a un 

acuerdo para adquirir Hospitalia, 

uno de los mayores distribuidores 

de insumos médicos del país. 

Cabe señalar que la transacción 

está sujeta a la aprobación de 

la Fiscalía Nacional Económica 

(ENE), que Bunzl espera obtener 

en los próximos meses. 

“Esto representa nuestra en- 

trada al sector sanitario en Chi- 

le, con un negocio que generó 

ingresos por $ 25.000 millones 

(US$ 26,7 millones) en 2024”, 

dijo la europea. 

La firma chilena 
El CEO de Bunzl, Frank van 

Zanten, señaló en un comuni- 

cado publicado por la inglesa que 

“Bunzl es un negocio altamente 

generador de efectivo que nos 

permite priorizar la inversión en 

adquisiciones autofinanciadas que 

aumenten el valor para impulsar 

el crecimiento, y nuestra cartera 

de proyectos sigue activa. Me 

complace dar la bienvenida a 

Bunzl al equipo de Hospitalia, 

cuya adquisición marca nuestra 

expansión en el atractivo mercado 

sanitario chileno”. 

Hospitalia, ligada a Roberto 

Urzúa, nació en 1992 y cuenta 

con un portafolio de produc- 

tos que se reparte en divisiones 

Hospitalaria; Pabellón Cirugía; 

Cuidado del Paciente; y Docencia 

y Entrenamiento. 
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12 PROVIDENCIA 
ss, General Flores 238 

Edificio 
UF 50.000 
a 876,8 m' totales 
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Venta por unidad:11 Deptos c/bod: 
Desde UF 3.950 hasta UF 5.600. 

50m? a 85,1 m? 
Estac. (UF 400) 
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