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Envios al pais asiatico han crecido 84% en cuatro afios

Destacan oportunidad
exportadora de Biobio
a India con productos

agricolasy celulosa

Gremios y autoridades de la zona se mostraron esperanzados ante el
tratado de libre comercio que Chile busca alcanzar con dicho pais.
Plantean mejorar logistica de navieras para potenciar exportaciones.

Por Diana Aros Aros
dianaarosidiarioetsurcl

a diversificacién de merca-
Ldus paraexportar productos
desde Biobio es uno de los
principales desaffos para la reac-
tivacion econdmica regional, el
que, ademds se suma los esfuer-
z0$ para mitigar los impactos de
las variaciones que el comercio
internacional atraviesa. En esali-
nea, India se ha posicionado co-
mo un socio estratégico para la
zona, lo que fue ampliamente
destacado durante el seminario
“Oportunidad en India paralaRe-
gian del Biobio”, instancia de la
cual participaron autoridades co-
morepresentantes del sector pro-
ductivo. En la cita se destacaron
productos del sector agropecua-
rio, metalmecdnico y pesca, pero
también se mostraron lasoportu-
nidades que tienen los envios de
nueces y celulosa debido al con-
sumo en India
El gobernador regional Sergio
Giacaman puntualizé que “sabe-
mos que la Subsecretaria de Rela-
ciones Econdmicas Internaciona-
les ya negocia con India y, en pa-
ralelo, en Biobio queremos ade-
lantamos y coordinarnos con
tiempo para enfrentara la quinta
economiadel mundo(...) Concre
tamente, NosotTos Vemos con
mucho entusiasmo las oportuni-
dades que se generen en indus-
trias, productos del mar, agroali

10%

del total exportado
durante el 2024 desde
Biobio a India corresponde
a productos del sector
agropecuario.

mentos, servicios ligados a la in
novacion e industrias creativas”.

Sobre el desempefio de las ex-
portaciones regionales a dicho
pais, el director general de Pro
Chile, Ignacio Ferndndez, detallé
que las cifras confirman un dina-
mismo de esta relacidn comer-
cial, ya que entre los afics 2020y
2024 los envios de nocobre-no li-
tic desde Biobip a India mostra-
ronuncrecimiento sostenido del
82%, pasando de US$ 4o millones
USs 74 millones. “En particular,
fue destacable el desempeno del
SeCloragropecuano en 2024, que
alcanzo una participacién de
10% del total exportado con en-
vios por US$ 7 millones, equiva-
lente aunalzadel 302% respecto
alafo anterior”, dijo.

VINCULO COMERCIAL

La reciente gira presidencial a
India en abril pasado marcé un
hito para la vinculacién comer-
cialentre Chile enIndia. Yesque,
en esa opertunidad, ProChile fir-
md memorandos de entendi-

miento con el “Forum of Indian
Food Importers (FIFI) y el India
SME Forum,conel objetivode ge
nerar un tratado de libre comer
cio que permita fortalecer esta
union econdmica y de innova-
cidn entre ambos paises, lo que
fue ampliamente valorado por el
sector productor local.

El director general de ProChile
agregd existen oportunidades
concretas en sectores estratégi
cos. “India registra importaciones
significativas en productos que
forman parte de la canasta regio
nal: hierro y acero (US$ 4.305 mi-
llones), aluminioy manufacturas
(US$ 4.203 millones), materias
primasde pldstico(US$ 4.545 mi
llones) y celulosa (US$ 1.571 mi-
llones), entre otros rubros donde
la Region posee ventajas compa-
rativas”, dijo.

Alvaro Ananias, presidente de
la CFC Biobio, apuntd a la im-
portancia de trabajar en este
acuerdo comercial y que los pro-
ductos regionales figuren en €L
“Esimportante conversarcon la
Subsecretariade Relaciones Eco-
némicas Internacionales. La se-
noraClaudiaSanhuezaesla que
lidera esto, hay un equipo nego-
ciador y lo que hay que haceres
levantar la mano, ir con ella a
sentarse a conversar y decirle
que en el listado de productos
que hay tambi€n queremos in-
cluir lacelulosa, las nueces, el vi-
no, el jurel, el salman, los pro-

El seminario reunid a diversos representantes del sector productivo para mostrar lo que se puede enviar,

Agroalimentos, productos
del mar, servicios de
innovacion e industrias
creativas son parte de las
oportunidacles locales
frente al mercado indio.

ductos que para nosotrossonre
levantes y que potencialmente
podemos exportar deben estar
en ese listado”, dijo.

El presidente de ChileNut,
Juan Esteban Rodriguez, expli-
c6 sobre la produccion de nue
cesy este tipo de productosque,
“si bien hoy dia la superficie
que hay en la Regién no es tan
grande comparadoalo queesa
nivel nacional, debido al cam
bio climdtico es una superficie
quevaairenaumento, de todas
maneras”.

No obstante, para todo lo ante-
rior, Ananias llamd a mejorar la
logistica regional y la operacidn
portuaria,yaque hoy no existen
viasmaritimasexpeditas de Chi
lealndia. “Hoy dia se demora 50
dias un barco. Hay productos
agricolas y de alimentos que ne
pueden demorarse 50 dias. Por
lo tanto, en paralelo a los pro-
ductos, hay que trabajar con las
navieras y los puertoslocales. La
Region es unhub portuario ani
vel latinoamericane, no pode-
mos desperdiciarlo”, concluy6.



