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DESGLOSADO DEL RANKING BEST VENTURE BUILDERS CHILE 2025

Ranking de los 10 mejores
CVC de Chile: la propuesta
de valor y tesis de inversion
de estos premiados
programas locales

Copec, CMPC, SQMi, Wayra, Globant, Cencosud, Consorcio, Falabella, Bice y Enaex explican cémo no solo
buscan aportar capital financiero a startups, sino también acelerar su transformacién digital y colaborar
activamente con estas empresas emergentes. Carozzi Ventures debuta ademés con una categoria nueva, siendo
destacado como "Rising Star". soria MALUENDA Y FRONNY DI GIAMMARING

Brian Walsh, head de Copec Wind Ventures, y Leonardo Libubetic,
gerente de la Division de Desarrollo de Copec.

COPEC WIND VENTURES LIDERA
NUEVAMENTE EL RANKING

Elpropdsode Cope Wi Ventres s asrar fa transfomacinde Co-

CMPC VENTURES Y LA
BUSQUEDA PARA ANTICIPARSE
ALAS TENDENCIAS
EMERGENTES

En CMPC trabajan para acelerar la adopcion de nuevas
tecnologias, desarrollar productos innovadores y explorar
nuevas lineas de negacio. Buscan anticiparse a as tendencias
emergentes, capitalizando innovaciones disruptivas que les
permitan liderar la transformacion del sector de valor agre-
gado dea fibra de celulosa.

Benardita Araya, gerenta de CMPC Ventures asegura que
contar con una estrategia formal de corporate venture capi-
tal les da una ventaja estratégica para diversificar el creci-
miento en nuevas lineas de negocio e identificar tendencias
emergentes que moldean su industria a través de inversion y
colaboracion,

CMPC impulsa su tesis de
inversién enfocada en startups
desde serie semilla hasta Serie A,
con tickets de USS 1 millén a 6
‘millones y foco en modelos dis-
ruptivos, equipos excepcionales y
propuestas alineadas con su
estrategia. Las verticales clave
incluyen: fibras textiles basadas
en celulosa, packaging sostenible,
madera para construccicn y

pec, detectando tecnologfas y servicios relevants los
Copec participa provenientes de startups globales, a privi- , asi
legiado al a través de las capacidades de Copec y sus zamon y circulridad industrial

filiales. €l foco de inversion de Wind Ventures estd en tres pilares estratégicos
para Copec: nueva energia, nueva movilidad y nueva conveniencia. Se busca
invertir de forma programatica en 4 a 6 startups nuevas al afio, con un scou-
ting global y enfocado en series A, B, Cy C+.

Creado en 2019, brinda acceso a un ecosistema "robusto” y condiciones
preferenciales que potencian el crecimiento de startups, junto con una colabo-
racion activa que incluye pilotos controlados para facilitar una escalabilidad
efectiva. A través de inversion estratégica, se promueven vinculos de negocio
que permiten a as compaias convertirse en proveedores clave o acceder a
nuevos mercados.

Como startups destacadas de su portafolio mencionan Chiper, Turntide y
Wallbox. “En fas 3 situaciones se ha cumplido el mandato del CVC, en el cual
una inversion acelerd el despliegue de una tecnologia dentro del ecosistema de
Copec, con el objetivo de generar impacto econdmico, social y medioambiental
en Chile", destacan desde Copec Wind Ventures, que tiene tres objetivos como
CVC: explorar e identificar los mejores startups a nivel mundial, para dar
acceso a Copec a nuevos modelos de negocio, tecnologias, productos, y servi-
cios que generen valor econdmico sostenible, de largo plazo, mds alla de su
negocio tradicional; identificar tendencias globales en temas de energia, movili-
dad y conveniencia, que le permitan a Copec prepararse y estar a la vanguardia
vespecto de los desafios y liderar los cambios tecnolGgicos; y catalizar la trans-
formacion de Copec como un actor relevante en los tres pilares de desarrollo.

Como aspecto relevante a destacar, sefialan que su propuesta de entregar a
las startups en las que se invierte no solo capital, sino un acceso preferente a
Latinoamérica.

Sebastidn
Gonzilez,
gerente de
Wayra-Movistar
en Chile.
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Explican que su propuesta de
valor para startups consiste en
impulsar el crecimiento de em-
presas innovadoras mediante una
inversion estratégica que no solo
entrega capital, sino también
acceso a nuevas oportunidades de
‘negocio como proveedores o en
nuevos mercados. Ponen a dispo-
sicin su experiencia, un equipo de
soporte integral y un ecosistema colaborativo que permite
desarrollar pilotos controlados, escalar de forma efectiva y
acceder a condiciones preferenciales. Ademds, facilitan el
contacto con inversionistas para futuras rondas y brindan
apoyo clave en la conexion con proveedores de tecologia y
‘maquinaria esencial para el escalamiento.

Como startups destacadas de su portafolio mencionan a
Rubi, Modvion, Pulpex y Strong by Form.

La gerente de CMPC Ventures menciona que han aprendido
que la colaboracidn "es clave para conectar con el ecosiste-
‘ma, coinvertir y potenciar el crecimiento de su portafolio.
“Visualizamos un crecimiento sostenido, con nuevas inversio-
nes alineadas a la innovacion de CMPC, y un enfoque fuerte en
sequir apoyando el escalamiento de las compaiiias del porta-
folio", asegura Araya

ESTRATEGICO

Bernardita
Araya, gerente
CMPC Ventures.
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Marfa de los Angeles Romo, directora
de SQM Lithium Ventures.

SQM LITHIUM
VENTURES Y
FORTALECER LA
CADENA DE VALOR
DELLITIO

SQM Lithium Ventures es el brazo de
capital de riesgo corporativo de SQM Inter-
nacional Lithium (SOMi). €l equipo de ven-
turing invierte en startups alrededor del
mundo que resuelven desafios relacionados
con la cadena de valor del litio, desde proce-
s0s de produccion hasta electromovilidad,
baterias, almacenamiento de energia y
reciclaje. El objetivo de SOM Lithium Ventu-
res —creado en diciembre de 2022— es
identificar, invertir y colaborar con startups
y tecnologias emergentes que fortalezcan la
cadena de valor del litio y aceleren la transi-
cién energética global, alineando innovacién
externa con los desafios estratégicos y
sostenibles de SQM.

"Contar con una estrategia formal de
corporate venture capital nos permite
acceder a tecrologias tempranamente, nos
da velocidad y eficiencia para responder a
nuestros clientes de mejor manera, adelan-
tarnos a as tendencias de mercado y moni-
torear los cambios en las percepciones de los
clientes. Nos permite reaccionar con mayor
velocidad y anticiparnos a cambios en la
industria. Es una herramienta clave para
diversificar y fortalecer nuestro posiciona-
miento en la cadena de valor del litio”, dice
Maria de los Angeles Romo, directora de
SQM Lithium Ventures,

Su tesis de inversion se enfoca en startups
tecnoldgicas y escalables, en etapas series A,
A+, B, que aborden desafios del lito, la
electromovilidad y el reciclaje de baterias.
Invierte entre US$ 3 y 5 millones, con posi-
bilidad de follow-on, participando como
lead, co-lead o follower.

Asequran ofrecer a as startups una pro-
puesta de valor "integral” que combina inver-
si6n estratégica con oportunidades reales de
colaboracidn y escalamiento. Buscan generar
vinculos de largo plazo, ya sea como socios
comerciales, proveedores estratégicos o
facilitando el acceso a nuevos mercados.
Ponen a disposicion su experiencia industrial,
capacidad técnica y el respaldo de un equipo
especializado para potenciar su crecimiento,
validacion tecnoldgica y eficiencia operativa
en el mundo.

Como startups destacadas de su porta-
folio mencionan: Altilium Clean Technology
(Reino Unido), Electric Era (EE.UU.), Mo-
vener (Chile), Salinity Solutions (Reino
Unido), Kite Magnetics (Australia) y Terra-
line (EE.UU.).

“Uno de los aprendizajes més relevantes ha
sido confirmar que el aporte principal de un
CVC o es el capital, sino en la capacidad de
construir puentes entre la empresa y el
ecosistema emprendedor. Esto requiere
flexibilidad, escucha activa y una mentalidad

abierta desde ambas partes", dice Romo.

GLOBANT VENTURES Y LA
IMPORTANCIA DEL ENFOQUE

WAYRA CHILE Y UN ENFOQUE QUE SE ESTA SOFISTICANDO
HACIA UNA INVERSION MAS FOCALIZADA

Los objetivos de Wayra se centran en generar impacto
tangible tanto en el negocio de Telefdnica Movistar como en
el de sus clientes. Por un lado, busca mmprender a fm\dn la

P de Telefonica, id
dadcs dc crecimiento y desafios operativos, para luego inte-
grar o invertir en startups que aporten soluciones concretas,
Por otrolado, aplca el mismo enfoqe para apoyar asus
clientes, con impulsar su

cién y escalamiento efectivo de soluciones. Ademds, ofrecen
legiad i n preferen-

El d llo del drea de CVC en los préximos afios dentro de
Globant serd un pilar cada vez més fuerte en la innovacion y ex-
pansion global de la compaiia. Asf lo cree Joaquin Morixe, VP de
Globant Ventures, cuyos objetivos son claros: llevar mas y mejor
tecnologia a sus clientes, impulsando su competitividad y eficien-
cia, y al mismo tiempo agregar valor real a los emprendedores
mediante colaboraciones que potencien sus soluciones y aceleren
su crecimiento.

Creado en 2018, su tesis de inversion se centra en identificar y
respaldar startups que cuenten con productos validados y escala-
bles, con el potencial de ser ofrecidos a
una base significativa de sus clientes,
generando valor tanto para ellos como
para s negocio.

Su propuesta de valor para startups,
dicen, combina inversion estratégica
con oportunidades de negocio concre-
tas, ya sea como proveedores clave 0 a
través del acceso a nuevos mercados.
Adems, ofrecen el respaldo de su
experiencia operativa y equipo experto,
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ciales que permiten a las startups crecer con mayor agiidad
y proyeccior

Entre las startups destacadas de su portafolio mencionan
aPerplexity, Airalo, Webdox y SimpliRoute.

Sobre sus aprendizajes, Sebastian Gonzalez, gerente de

d
transformacion digital, generar cﬁcmncnas y abrir nuevas
lineas de negocio.

Wayra realiza inversiones directas en startups en fases
seed y growth, con capacidad de generar negocio con Telefd-
nica Movistar. Con tickets que van desde los 350 mil hasta los
5 millones de euros, participa en rondas calificadas junto a
otros fondos de capital de riesgo lideres, tomando participa-
ciones minoritarias con un rol de inversor estratégico.

Creado en 2011, aseguran que su propuesta de valor se
basa en una inversion estratégica que no solo aporta capital,
sioanitén oportnidades d egoco oo prveed e

colahoracmn activa y pilotos. contm\ados faulltan la valida-

yra-Movistar en Chile menciona, por un lado, la impor-
tancia de generar una estructura para trabajar con las star-
tups mas alld de la inversin, siendo més agiles en los proce-
sos internos para no frenar el ritmo de innovacién de los
emprendedores. Lo segundo es ir a startups més maduras
que puedan soportar un proceso de escalamiento asociado a
una gran corporacion.

"Vlemos un crecimiento continuo y cada vez més estratégi-
co. Nuestro enfoque se esta smﬁshcando hacna una inversion

del

I
dentro de su ecosistema. Suman a esto
un acompaiiamiento "integral’, disefia-
do para acelerar su crecimiento me-
diante acceso exclusivo a tecnologias
avanzadas y soporte continuo,

Como algunas de las startups desta-
cadas de su portafolio mencionan a VU
Security, Connectly y BunkerDB

El principal diferenciador que tiene
Globant Ventures con respecto a otros CVC, aseguran desde la
compaiiia, es que su "absoluta prioridad” es llevar el producto de las
startups que invierten a sus més de 1,000 clientes activos en todo
el mundo. “Tenemos un enfogue comercialestratégico, que hasta
es pr\ontarm por sobre el financiero”, aseguran. Sus industrias de

‘mas focalizada, con mayor i

interé tecnologia, saftwarc finanzas, fintech, retail,

‘negocio. También, plorandc para
aprovechar nuestras capacidades para apoyar a otros corpo-
rativos en sus estrategias de inversion bajo vehiculos del tipo
CVC-as a service”, adelanta Gonzélez.

medios.

*Aprendimos que sumar valor estratégico es clave para una
relacion de largo plazo”, dice Morixe sobre qué aprendizajes clave
han obtenido desde que iniciaron su actividad como CVC.

Joagquin Morixe, VP de Globant Ventures.




