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Octopuss presente en ElevatePRO’25 
Latam de Genetec

Una activa participación tuvo Octopuss en Elevate-
PRO’25 Latam, el evento regional de Genetec rea-

lizado del 28 al 30 de abril en el resort Nizuc, Cancún, 
México, y que reunió a 90 socios de canal de 73 empresas 
provenientes de 19 países de América Latina y el Caribe. 
Este encuentro se consolidó como un espacio clave para 
compartir experiencias, fortalecer alianzas estratégicas 
y promover la innovación en seguridad electrónica.
Representando a Chile junto a partners de Argentina, 
Perú, Bolivia, Colombia, Panamá, Costa Rica y Ecuador, 
Octopuss destacó por su compromiso con el desarrollo 
de soluciones tecnológicas avanzadas que aportan a una 
industria más segura y efi ciente. Durante el evento, Tali 
Haviv, VP Senior Business Development, tuvo la oportu-
nidad de conectarse con líderes del sector, intercambiar 
conocimientos sobre las últimas tendencias en videovi-
gilancia, ciberseguridad e innovación, y delinear conjuntamente el futuro de la seguridad electrónica en la Región.
“ElevatePRO’25 Latam fue una experiencia enriquecedora que permitió a Octopuss renovar su inspiración y fortalecer su rol como 
aliado estratégico en la Región, reafi rmando nuestro compromiso con la colaboración y el crecimiento sostenible dentro del eco-
sistema Genetec, e impulsando la transformación tecnológica y la confi anza que mueve a la industria de la seguridad electrónica”.
Más información contactar al fono +56 2 2946 2763, e-mail info@ octopuss.cl, www.octopuss.cl o LinkedIn https://www.
linkedin. com/company/octopuss/

Anuncian nueva edición del Tour Legrand

Como ya es tradicional, Legrand Chile da inicio a una nueva versión del Tour Legrand, iniciativa anual que busca acer-
car sus soluciones eléctricas, digitales y conectadas a los profesionales de la industria. “Estos encuentros son una 

parte fundamental de nuestra misión de estar cada vez más cerca de nuestros clientes, llevándoles innovación, asesoría 
técnica y experiencias reales con nuestros productos”, explican desde la empresa.
Visitando las operaciones industriales y comerciales de nuestro país, el Tour Legrand consiste en visitas programadas a 
empresas del rubro terciario e industrial, donde los expertos de la marca presentan las últimas novedades en soluciones 
de conectividad, protección, distribución y eficiencia energética. Los asistentes pueden interactuar directamente con sus 
productos, resolver dudas técnicas y conocer nuevas aplicaciones que agregan valor a sus proyectos.
“Para el equipo de Legrand Chile, es fundamental salir al encuentro de nuestros clientes, entender sus desafíos en terre-
no y mostrarles cómo nuestras soluciones pueden hacer más eficientes y seguras sus instalaciones”, comentan.
Más información en las cuentas de Instagram y LinkedIn de Legrand Chile.
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