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POR SEBASTIÁN VALDENEGRO 

El actual director del Servicio de 

Impuestos Internos (SII), Javier 

Etcheberry, le respondió al extitular 

de la repartición entre 2006 y 2010, 

Ricardo Escobar, luego de que este 

último advirtiera que el organismo 

estaría actuando con una mayor 

agresividad a la hora de fiscalizar 

a los contribuyentes y de obtener 

recaudación. 

En entrevista con Diario Finan- 

ciero, Escobar señaló que las críticas 

tienen como base casos concretos, 

ya que hay “miles de contribuyentes 

que están afectados por acciones 

del SII, cuya legalidad es dudosa o 

derechamente contra la ley”. 

“No se trata acá de las habituales 

discrepancias entre el SI y algunos 

contribuyentes, sino de acciones 

sistemáticas donde del mismo modo 

que se reclama por contribuyentes 

agresivos que no pagan lo que 

deberían, se ve al SII tratando de 

cobrarimpuestos donde no debería 

o de evitar devolver impuestos a 

quienes tienen derecho”, señala el 

hoy socio del estudio Bofill Escobar 

Silva Abogados. 

Escobar señaló que el ministro de 

Hacienda, Mario Marcel, “se equi- 

voca cuando subestima el reclamo 

público”, al defender a Etcheberry 

y apuntar a conflictos de interés de 

los asesores fiscales. 

“No debe ser tomado a la ligera, 

no recuerdo algo parecido durante 

mi carrera profesional”, expuso el 

abogado de la U. de Chile, con una 

maestría en Derecho en la Univer 

sidad de California en Berkeley. 

La réplica vino este jueves en el 

marco de la conferencia de prensa 

donde se entregaron los resultados 

dela Operación Renta de 2025, donde 

   
“No es bueno tener 

directores del SII trabajando 
con contribuyentes” 

ll El ingeniero reveló que le sugirió al abogado no asumir el cargo en 
2006, debido a potenciales conflictos de interés por los clientes que 
había tenido en su práctica privada. 
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el ingeniero apuntó a los eventua- 

les conflictos de interés por haber 

sido director del SII y haber sido o 

continuar siendo asesor tributario 

de empresas. 

“Yo lo conozco hace tiempo a 

él. Yo creo que no es bueno te- 

ner directores de impuestos que 

estén trabajando, ayudando a los 

contribuyentes a cumplir con la 

legislación tributaria, y muchas 

veces tienen interés en que sus 

clientes paguen menos impuestos. 

Yo creo que no es bueno”, partió 

señalando. 

Acto seguido, reveló que le re- 

comendó a Escobar no asumir la 

dirección del SII durante el primer 

Gobierno de Michelle Bachelet por 

sus potenciales conflictos de interés 

al haber asesorado a empresas antes 

de asumir el cargo. 

“Yo al propio Ricardo le dije 

que yo creía que no era prudente 

que él asumiera este cargo cuan- 

do él lo asumió. También le dije 

al Gobierno de Piñera uno que 

no era bueno que el señor (Julio) 

Pereira asumiera como director 

de Impuestos Internos. Es muy 

complicado cuando uno ha tenido 

muchos clientes, de repente ser 

director de Impuestos Internos, 

y después -peor aún- cuando se 

van de Impuestos Internos siguen 

atendiendo clientes para ayudarlos 

a pagar menos impuestos... no es 

muy prudente”, sentenció. 

El director señaló desde que salió 

del cargo por primera vez en 2002 

“jamás he asesorado a nadie en 

temas tributarios”. 

“Entonces, hay un conflicto, sin 

perjuicio de que me voy a juntar 

con Ricardo Escobar para ver es- 

pecíficamente qué cosas cree que 

podemos mejorar”. 
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A El resultado neto del proceso (declaraciones menos 
devoluciones de gravámenes) fue de una recolección 
de US$ 1.750 millones, lo que contrasta con la caída de 
US$ 658 millones del año previo. 

La entrada en vigencia del 

nuevo impuesto que grava la 

actividad minera durante el 

año pasado tuvo una fuerte 

incidencia sobre la recauda- 

ción de impuestos del Fisco, 

llevando a números azules la 

Operación Renta. 

Según el balance entregado 

por la Tesorería General de la 

República (TGR) y el Servicio 

de Impuestos Internos (SII), 

los impuestos totales decla= 

rados en el proceso 2025 (en 

base ainformación comercial 

del año pasado) aumentaron 

un 22,9% nominal (18% real) 

respecto al año anterior, pa= 

sando de US$ 15.867 millones 

a US$ 19.488 millones. 

Según explicaron en con- 

ferencia de prensa el director 

del SII, Javier Etcheberry, 

y el tesorero general de la 

República, Hernán Nobizelli, 

el resultado responde, prin= 

cipalmente, a un alza liderada 

por los impuestos asociados 

a la actividad minera, que 

crecen 288,5% nominal, a 

USS 1.639 millones, expli- 
cando el 45% del total. 

Según las autoridades, el 

avance se explica por la in- 

troducción del nuevo Royalty 

Minero (Ley 21.591), que entró 

en vigor en enero de 2024 y 

que, para el ejercicio tribu= 

tario 2025, generó un monto 

de US$ 2.038 millones. 

Asimismo, el Impuesto de 

Primera Categoría explica la 

mayor parte del incremento 

nominal durante el lapso, 

creciendo un 15,6% (US$ 1.979 

millones), lo que representa 

un 54,3% del incremento 

total. 

Por su parte, el Impuesto 

Adicional a las utilidades 

remezadas por empresas 

al exterior también mues- 

tra un resultado positivo, 

con un aumento de 76,9% 

IMPUESTOS DECLARADOS EN LA OPERACIÓN RENTA 2025, VERSUS LA DE 2024 
  

OPERACIÓN RENTA 
MILLONES DE $ NOMINALES 

2024 

DIFERENCIA 
  

2025 

  

MILLONES DE $ % 

  

  

Primera Categoría     15,60%     11.907.803 
  

Grandes Mineras Privadas 

Otras Empresas 

       
27,10% 

13,40% 

_ 1.898.400 
10.009.402 

      
  

Impuesto Adicional 

Impuesto Actividad Minera 
      

  

   372.118 

533.550 

76,90% 
288,50% 

  

Impuesto Específico a la Minería 

Royalty Minero 
      533.550 

NA 
-70,30% 

NA 

  

  

Global Complementario 

Adicional Empresas del Estado 
      

  

1.376.716 

632.030 
    4,80% 

-52,60% 
  

Otros 

Total Declaración Anual 
      

  

   108.738 

14.930.955 

3,00% 

22,90% 
  

Impuestos a la Renta Personales 

(USS 304 millones). 

El Impuesto Adicional a 

las Empresas del Estado, 

en tanto, disminuyó en un 

52,6% (algo más de US$ 354 

millones). 

En el ejercicio comercial la 

declaración de los impuestos 

a la renta personales se in- 

crementó en 5,9% nominal, 

alcanzando los US$ 7.241 

millones. 

Bajan devoluciones 
observadas 

Este año, el SII recibió un 

       6.465.555 5,90% 

total de 5.061.663 declara- 

ciones, un aumento de 7,9% 

con respecto a las recibidas 

elaño anterior. De este total, 

3.539.078 correspondieron a 

personas (10,3%) y 1.522.585 

a empresas (2,7%). 

Del total de declaracio- 

nes recibidas, 3.431.809 co- 

rrespondieron a solicitudes 

de devolución; 793.761 a 

declaraciones con pago de 

impuestos y 836.093 adecla- 

raciones calzadas (o sea, sin 

devolución ni pago). 

Los montos pagados llega- 

FUENTE: SERVICIO DE IMPUESTOS INTERNOS (SII. 

ron acasi US$ 6.355 millones, 

mientras que los solicitados 

en devolución alcanzaron a 

más de USS 4.604 millones. 

Así, el resultado neto del 

proceso fue una recauda- 
ción de cerca de US$ 1.750 

milllones, lo que se compara 

positivamente con la caída 

de más de US$ 658 millones 

del resultado de la Operación 

Renta previa. 

Este año el SII observó la 

declaración a 532.766 contri- 

buyentes, una disminución 

de 1,2% respecto del 2024.
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